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Curriculum 


	Sección
	Número de registros

	Área y disciplina a la que se dedica
	1

	Beneficios Promep
	2

	Cuerpo académico al que pertenece
	1

	Datos laborales
	1

	Dirección individualizada
	28

	Docencia
	29

	Estadía en empresas
	102

	Estudios realizados
	2

	Gestión académica
	44

	Identificación del profesor
	1

	Líneas de generación o aplicación innovadora del conocimiento
	1

	Premios o distinciones
	56

	Producción académica
	17

	Proyectos de investigación
	15

	Tutoría
	106




	Identificación del profesor


	Nombre
	TERESA RAMÍREZ CANO

	Género
	Femenino

	Nacionalidad
	Mexicana

	Fecha de nacimiento
	14/11/1975

	IES de adscripción
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato


	Estudios realizados


	Nivel de estudios
	Licenciatura      LIC. 

	Estudios en
	Administración en Mercadotecnia Económico-Administrativo 

	Área ----> Disciplina
	Ciencias Sociales y Administrativas ----> Comercialización 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico de Celaya 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	


	País
	Fecha de inicio de estudios
	Fecha de fin de estudios
	Fecha de obtención del título o grado

	MÉXICO 
	28/08/1993 
	10/12/1997 
	26/06/1998 




	Nivel de estudios
	Maestría      MMT 

	Estudios en
	Maestría en Mercadotecnia 

	Área ----> Disciplina
	Ciencias Sociales y Administrativas ----> Mercadotecnia 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	


	País
	Fecha de inicio de estudios
	Fecha de fin de estudios
	Fecha de obtención del título o grado

	MÉXICO 
	09/01/2006 
	30/03/2007 
	14/04/2007 




	Datos laborales 


	Nombramiento
	Profesor de Tiempo Completo Asociado C 

	Tipo de nombramiento
	Profesor 

	Dedicación
	Tiempo completo 

	Institución de Educación Superior
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Unidad Académica
	SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Inicio del contrato
	26/08/1999 

	Fin del contrato
	

	Cronología
	Primer nombramiento 
Nombramiento actual 

	 




	Área y dsicplina a la que se dedica


	Área
	Ciencias Sociales y Administrativas

	Disciplina
	Comercialización


	Premios y distinciones 


	Nombre
	EXPO ANTAD 2004 

	Motivo
	Asistencia a expo 

	Fecha
	31/08/2004 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	ANTAD 




	Nombre
	Mercamorfosis 

	Motivo
	Organizador 

	Fecha
	31/03/2004 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	Simposium 20 Internacional de Mercadotecnia 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	30/10/1996 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Educaciòn Integral y Modelos de Evaluaciòn 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	30/04/2004 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	Examenes de Oposiciòn 

	Motivo
	Participaciòn en oposiciòn 

	Fecha
	29/08/2003 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	Presidente del CA de Comercializaciòn 

	Motivo
	Lìder del CA 

	Fecha
	29/08/2000 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	X Taller de Investigación Aplicada 

	Motivo
	Participación en los talleres 

	Fecha
	28/05/2008 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Asociación Mexicana de Agencias de Investogación de Mercado y Opinión Pública 




	Nombre
	Seminario-taller: Encuestas, mètodos y tècnicas modernas 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	27/06/2003 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Norte de Gto. 




	Nombre
	EGETSU 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	26/09/2003 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	Reconocimiento por la conferencia "Inovación de productos" 

	Motivo
	Conferencista del tema "Inovación de productos" 

	Fecha
	25/10/2007 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Centro de Estudios Tecnológicos, Industriales y de Servicios No. 149 




	Nombre
	Ponente en la mesa Educación de calidad en los niveles medio superior y superior 

	Motivo
	Constancia de participación 

	Fecha
	24/10/2008 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	1er. Congreso Internacional de Educación Media Superior y Superior 2008 




	Nombre
	dècima semana de administraciòn 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	23/09/1996 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico de Celaya 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Diplomado en Programaciòn Neurolinguistica y Educaciòn 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	23/06/2005 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Centro Mexicano de Programacion Neurolinguistica 




	Nombre
	Reconocimiento como instructor en el taller "Lanzamiento de Nuevos Productos" 

	Motivo
	Instructor en el taller 

	Fecha
	22/11/2007 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnológica de San Juan del Río 




	Nombre
	Diplomado calidad en el aula 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	22/09/2000 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	ITSUR 




	Nombre
	VII Congreso internacional de mercadotecnia 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	22/03/1996 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Occidente 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	XXIII Simposium internacional de mercadotecnia 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	20/10/1999 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Reunión Académica de Validación de Reactivos para el examen general para el egreso de Técnico Superior Universitario en Comercialización 

	Motivo
	Contancia por la participación 

	Fecha
	19/05/2008 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Centro Nacional de Evaluación para la Educación Superior A.C. 




	Nombre
	Constancia por la participación en el curso de "Habilidades Docentes" 

	Motivo
	Participación en el taller 

	Fecha
	18/12/2007 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad De LaSalle Bajío, Campus Salamanca 




	Nombre
	Curso de formación de tutores académicos 

	Motivo
	Capacitaciòn en tutorías 

	Fecha
	17/12/2009 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Asistencia a la Jornada de Capacitación Docente 2008 

	Motivo
	Constancia de asistencia 

	Fecha
	17/12/2008 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Taller de herramientas de calidad 

	Motivo
	Capacitación 

	Fecha
	17/12/2007 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Taller de elaboraciòn de reactivos EGETSU 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	17/12/2007 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Taller de sistema de gestiòn de calidad de la UTSOE enfoado a la docencia 

	Motivo
	Mayor nivel de habilitación 

	Fecha
	17/12/2007 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	comunica-acciòn de alto rendimiento 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	17/12/2002 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Delan Consultores 




	Nombre
	XXVI Simposium Internacional de Mercadotecnia 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	17/10/2002 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Reconocimiento al mejor docente institucional 

	Motivo
	Docente mejor evaluado a nivel institucional 

	Fecha
	17/05/2005 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Palacio Municipal de la Cd. de Valle de Santiago, Gto. 




	Nombre
	Reconocimiento al mejor docente de la carrera de Comercialización 

	Motivo
	Profesor de Tiempo Completo mejor evaluado en la carrera de Comercialización 

	Fecha
	17/05/2005 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Gto. 




	Nombre
	XXVI Simposium internacional de mercadotecnia 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	16/10/2003 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Diplomado calidad en la docencia 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	16/06/2000 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	ITSUR 




	Nombre
	3er Congreso Nacional de comercializaciòn 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	16/03/2005 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica de Zacatecas 




	Nombre
	Introducciòn al modelo de universidades tecnològicas 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	15/11/1999 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	XXI Simposium Internacional de Mercadotecnia 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	15/10/1997 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	9a. Semana de administraciòn 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	15/10/1995 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico de Celaya 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	curso de inducciòn al SABES 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	15/08/1998 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Sistema avanzado de bachillerato y educaciòn superior 




	Nombre
	Profesor de tiempo completo mejor evaluado en la carrera de Comercialización. 

	Motivo
	Se obtuvi el mejor grado de evaluación dentro de la carrera de Comercialización. 

	Fecha
	15/05/2009 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Reconocimiento al mejor docente de la carrera de Comercialización 

	Motivo
	Profesor de Tiempo Completo con mayor desempeño de la carrera de Comercialización 

	Fecha
	15/05/2008 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Profesor de Tiempo Completo mejor evaluado 

	Motivo
	Mejor evaluación académica 

	Fecha
	15/05/2004 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	6to. Congreso internacional de educaciòn 

	Motivo
	Mayor nivel de habilitación 

	Fecha
	15/02/2008 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad 2008 




	Nombre
	taller de revisiòn de contenidos 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	15/02/1999 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Sistema avanzado de bachillerato y educaciòn superior 




	Nombre
	Curso-taller "Enseñar en tèrminos de competencias profesionales" 

	Motivo
	Capacitación 

	Fecha
	14/08/2009 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Reconocimiento por asesorar a los alumnos en el proyecto "Tecniserix" 

	Motivo
	Presentación en la 2da. Feria de emprendedores 

	Fecha
	13/11/2008 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Secretaría de Educación de Guanajuato, Delegación Regional VII Centro Sur Salamanca 




	Nombre
	Curso-taller de evaluaciòn educativa 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	13/03/1999 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Sistema avanzado de bachillerato y educaciòn superior 




	Nombre
	Participación en el Encuentro de Bachilleratos 2008 

	Motivo
	Reconocimiento por participación 

	Fecha
	13/02/2008 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	EXPO ANTAD 2004 

	Motivo
	mejorar la habilitaciòn 

	Fecha
	12/03/2004 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	ANTAD 




	Nombre
	taller de microenseñanza 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	11/11/1998 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Sistema avanzado de bachillerato y educaciòn superior 




	Nombre
	XIX Simposium internacional de mercadotecnia 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	11/10/1995 

	Institución otorgante
	Instituto Tecnológico Y De Estudios Superiores De Monterrey 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Mercadotecnia Latente 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	11/04/2002 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	6to. Congreso internacional de educaciòn 

	Motivo
	Ponente 

	Fecha
	11/02/2008 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad 2008 




	Nombre
	Reevoluciòn 

	Motivo
	Apoyo y Participaciòn 

	Fecha
	10/03/2003 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del Suroeste de Guanajuato 




	Nombre
	primer congreso nacional de comercializaciòn de UT`s 

	Motivo
	capacitaciòn 

	Fecha
	06/02/2003 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Universidad Tecnologica del norte de Gto. 




	Nombre
	Taller El SPSS como herramienta de análisis estadístico 

	Motivo
	Reconocimeinto por la participación en el taller 

	Fecha
	03/10/2008 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Organizadora del Rally de Comercialización "Otra perspectiva de aplicación de la mercadotecnia" 

	Motivo
	Organizadora dentro del 10 Aniversarios de la UTSOE 

	Fecha
	03/10/2008 

	Institución otorgante
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Emprendamos la apertura 

	Motivo
	Participaciòn en evento 

	Fecha
	03/03/2003 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Espacio televisa 




	Nombre
	Taller de lineamientos para la constitución de redes en PROMEP 

	Motivo
	Mayor nivel de habilitación 

	Fecha
	02/02/2008 

	Institución otorgante
	Universidad Autónoma de Sinaloa 

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	




	Nombre
	Presentación de la conferencia Desarrollo de Nuevos Productos 

	Motivo
	Conferencista en la semana nacional de Vinculación 

	Fecha
	01/06/2001 

	Institución otorgante
	

	Institución otorgante no considerada en el catálogo
	Centro de Estudios Tecnológicos, Industriales y de Servicios No. 149 




	Producción 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Estudio de factibilidad para la apertura del Programa Educativo de Técnico Superior Universitario en Administración 

	Alcance/Objetivo
	Apertura de un Programa Educativo por parte de la UTSOE 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2009 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	MAE. Patricia del Carmen Mendoza García, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara, MMT. Yolanda Romero Hernández 

	Archivo PDF
	Producto997062.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Estudio de factibilidad para la apertura del Programa Educativo de Técnico Superior Universitario en Metálica y Autopartes 

	Alcance/Objetivo
	Apertura de un Programa Educativo por parte de la UTSOE 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2009 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	MAE. Patricia del Carmen Mendoza García, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara, MMT. Yolanda Romero Hernández 

	Archivo PDF
	Producto997090.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Estudio de factibilidad para la apertura del Programa Educativo de Técnico Superior Universitario en Tecnología Ambiental 

	Alcance/Objetivo
	Apertura de un Programa Educativo por parte de la UTSOE 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2009 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	MAE. Patricia del Carmen Mendoza García, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara, MMT. Yolanda Romero Hernández 

	Archivo PDF
	Producto997072.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	INVESTIGACIÓN DE PREFERENCIAS Y VARIABLES DEMOGRAFICAS DEL MERCADO 

	Alcance/Objetivo
	Conocer preferencias y variables demográficas del mercado y obtener información acerca de la preferencia de los canales que ofrece la barra de programación de Videocable 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Canal 23 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2008 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	MA. Patricia del Carmen Mendoza García, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Archivo PDF
	Producto937776.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Plan de negocios para productores caprinos 

	Alcance/Objetivo
	Determinar la factibilidad que tienen los productores de la región de Valle de Santiago, Gto., de comercializar productos derivados de la leche de cabra, a través de la realización de un plan de negocios. Durante un periodo de cuatro meses. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Desarrollo Social y Rural de Valle de Santiago 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2008 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Rostro Hernández Perla Esperanza, Cuevas Vargas Héctor, Acosta Navarrete Susana 

	Archivo PDF
	Producto977214.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Material didáctico 

	Autor(es)
	Teresa Ramírez Cano, Patricia del Carmen Mendoza García, Lidia Ramírez Lemus, Alicia Alcántar Lara 

	Título
	Examenes colegiados 

	Descripción
	Elaboración de examenes colegiados de las materias afines a las LIIADT del CA de Comercialización 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2008 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	Propósito
	Docencia 

	 


	Tipo
	Memorias en extenso 

	Autor(es)
	MMT. Teresa Ramírez Cano, MA. Patricia del Carmen Mendoza García, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Título de la presentación
	ANÁLISIS EN LA SOCIEDAD Y MIPYMES DE LA REGIÓN SUROESTE DEL ESTADO DE GUANAJUATO, SOBRE EL IMPACTO DEL TSU EN COMERCIALIZACIÓN PARA LA INNOVACIÓN DEL PERFIL DE EGRESO.ISBN 978-607-7615-02-6 

	Nombre del congreso donde se presentó
	1er. Congreso Internacional de Educación Media Superior y Superior 2008 

	País
	MÉXICO 

	Estado
	México 

	Ciudad
	Distrito Federal 

	Año
	2008 

	De la página
	1 

	A la página
	17 

	Archivo PDF
	Producto937773.PDF 

	Estado actual
	2 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	Propósito
	Generación de conocimiento 

	 


	Tipo
	Memorias en extenso 

	Autor(es)
	MMT. Teresa Ramírez Cano, MA. Patricia del Carmen Mendoza García, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Título de la presentación
	PERTINENCIA EDUCATIVA EN LA REGIÓN SUROESTE DEL ESTADO DE GUANAJUATO, MÉXICO. ISBN 9789592820692 

	Nombre del congreso donde se presentó
	6to. Congreso Internacional de Educación Superior, Universidad 2008. 

	País
	CUBA 

	Estado
	La Habana 

	Ciudad
	La Habana 

	Año
	2008 

	De la página
	1 

	A la página
	9 

	Archivo PDF
	Producto937775.PDF 

	Estado actual
	2 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	Propósito
	Investigación aplicada 

	 


	Tipo
	Memorias en extenso 

	Autor(es)
	MAE. Patricia del Carmen Mendoza García, MMT. Teresa Ramírez Cano, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Título de la presentación
	PERTINENCIA EDUCATIVA EN LA REGIÓN SUROESTE DEL ESTADO DE GUANAJUATO. ISBN 978-607-7615-02-6 

	Nombre del congreso donde se presentó
	1er. Congreso Internacional de Educación Media Superior y Superior 2008 

	País
	MÉXICO 

	Estado
	México 

	Ciudad
	Distrito Federal 

	Año
	2008 

	De la página
	1 

	A la página
	15 

	Archivo PDF
	Producto937772.PDF 

	Estado actual
	2 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	Propósito
	Investigación aplicada 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Análisis mercadológico de la empresa Video Cable del Centro S.A. de C.V. 

	Alcance/Objetivo
	Conocimiento del grado de satisfacción de los clientes, de las preferencias relacionadas con la transmisión del canal, así como las áreas de oportunidad de la empresa. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Video Cable del Centro S.A. de C.V. 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Belman Saldaña Jesus Abraham, Mares Victoria Lucía, Vera Orduña María del Carmen, Vargas Calderon Janette B 

	Archivo PDF
	Producto724302.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Campaña publicitaria del Progama Emprendedor 

	Alcance/Objetivo
	Difusion y posicionamiento del programa emprendedor en las instituciones de nivel medio superior en la región sur del Estado de Guanajuato. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Delegación SEG, Salamanca 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Vázquez Cervantes María Guadalupe, Martínez Ruelas Víctor Hugo 

	Archivo PDF
	Producto724293.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Campaña publicitaria para Artes Cervantes. 

	Alcance/Objetivo
	Realización de manual de identidad corporativa de la empresa, Diseño de medios publicitarios para el posicionamiento y apoyo para la empresa en eventos promocionales. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Artes Cervantes 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Paz Corona María De Lourdes 

	Archivo PDF
	Producto724310.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Campaña publicitaria para la empresa DINAMO 

	Alcance/Objetivo
	Difundir la empresa en el mercado meta 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Distribuidoras Nacional de Motocicletas 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Zamora Santarosa Nancy Mónica 

	Archivo PDF
	Producto724287.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Campaña publicitaria para PCD 

	Alcance/Objetivo
	Difusión de la empresa en sus empleados al comunicar aspectos claves de inducción, así como difusión en los clientes para el posicionamiento de los productos que se ofrecen. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	PCD Papel Cartón y Derivados 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Velazquez Villalobos Maria Fernanda, Aparicio Reyes Julio Cesar 

	Archivo PDF
	Producto724308.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Comercialización de bebida preparada a base de vodka y frutas naturales 

	Alcance/Objetivo
	Estudio de mercado a nivel regional para evaluar la factibilidad de introducción del nuevo producto, así como el diseño de estrategias mercadológicas para la eficiente comercialización del producto. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Tequilera Corralejo 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Cendejas Lopez Edgar Ulises, Gonzalez Lesso Francisco, Zavala Pantoja Marco Antonio 

	Archivo PDF
	Producto724298.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Asesoría 

	Nombre del estudio o proyecto realizado
	Plan de ventas para la empresa grupo OHMSA 

	Alcance/Objetivo
	Análisis de macro y micro ambiente de la empresa, elaboración de análsis situacional de la empresa y diseño de plan efectivo de ventas para la comercialización de plantas tratadoras de agua. 

	Empresa o Dependencia Beneficiaria
	Grupo OHMSA celaya 

	País
	MÉXICO 

	Año
	2007 

	Estado actual
	6 

	Otros investigadores participantes 
	Torres Armenta Claudia, Silva Hortelano Claudia Isabel 

	Archivo PDF
	Producto724305.PDF 

	Para considerar en el curriculum del cuerpo académico
	Si 

	 


	Tipo
	Memorias 

	Autor(es)
	Teresa Ramìrez Cano, Alicia Alcàntar Lara, Patricia del Carmen Mendoza Garcìa, Lidia Ramìrez Lemus, Tonathiu Guadarrama Contreras 

	Título de la presentación
	Experiencias del cuerpo acadèmico de comercializaciòn en formaciòn 

	Nombre del congreso donde se presentó
	Encuentro Nacional 

	País
	MÉXICO 

	Estado
	Sinaloa 

	Ciudad
	Culiacàn Rosales 

	Año
	2007 

	De la página
	203 

	A la página
	205 

	Estado actual
	2 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	Propósito
	Desarrollo tecnológico 

	 


	Docencia


	Nombre del curso
	CRM 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	Ingeniería en Gestión de Negocios 

	Nivel
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	06/01/2010 
	25 
	15 
	10 
	4 




	Nombre del curso
	Estudio del consumidor 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	06/01/2010 
	19 
	15 
	8 
	4 




	Nombre del curso
	Publicidad 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	06/01/2010 
	36 
	15 
	16 
	10 




	Nombre del curso
	Administración 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	08/09/2009 
	48 
	15 
	20 
	12 




	Nombre del curso
	Mezcla de mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	08/09/2009 
	24 
	15 
	12 
	6 




	Nombre del curso
	Investigación de mercados 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	22/05/2009 
	22 
	15 
	4 
	6 




	Nombre del curso
	Publicidad 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	06/01/2009 
	50 
	15 
	30 
	12 




	Nombre del curso
	Mezcla de mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	12/08/2008 
	50 
	15 
	25 
	12 




	Nombre del curso
	Investigación de mercados 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	06/05/2008 
	50 
	15 
	20 
	12 




	Nombre del curso
	Publicidad 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	07/01/2008 
	24 
	15 
	12 
	5 




	Nombre del curso
	Tècnicas de venta 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	07/01/2008 
	50 
	15 
	25 
	6 




	Nombre del curso
	Fundamentos de mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	27/08/2007 
	23 
	15 
	12 
	6 




	Nombre del curso
	Mezcla de mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	27/08/2007 
	25 
	15 
	12 
	6 




	Nombre del curso
	Investigaciòn de mercados 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	02/05/2007 
	25 
	15 
	12 
	6 




	Nombre del curso
	Fundamentos de Mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	03/09/2005 
	25 
	6 
	40 
	6 




	Nombre del curso
	Mezcla de Mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	05/05/2005 
	50 
	15 
	90 
	12 




	Nombre del curso
	Publicidad 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	05/01/2005 
	50 
	15 
	80 
	12 




	Nombre del curso
	Mezcla de Mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	02/09/2004 
	60 
	15 
	95 
	12 




	Nombre del curso
	Investigación de mercados 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	03/05/2004 
	60 
	15 
	90 
	12 




	Nombre del curso
	Publicidad 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	03/01/2004 
	60 
	15 
	98 
	12 




	Nombre del curso
	Fundamentos de Mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	04/01/2003 
	25 
	15 
	50 
	6 




	Nombre del curso
	Fundamentos de Mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	02/09/2002 
	49 
	15 
	85 
	12 




	Nombre del curso
	Canales y sistemas de distribución 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	05/09/2000 
	25 
	15 
	60 
	6 




	Nombre del curso
	Investigación de mercados 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	02/05/2000 
	25 
	15 
	40 
	7 




	Nombre del curso
	Publicidad 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	02/05/2000 
	25 
	15 
	40 
	7 




	Nombre del curso
	Administración 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	03/01/2000 
	25 
	15 
	30 
	6 




	Nombre del curso
	Mezcla de Mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	03/01/2000 
	25 
	15 
	60 
	7 




	Nombre del curso
	Fundamentos de mercadotecnia 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	07/09/1999 
	25 
	15 
	60 
	7 




	Nombre del curso
	Técnicas de venta 

	Institución de Educación Superior (IES)
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Dependencia de Educación Superior (IES)
	UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA DEL SUROESTE DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Número de alumnos
	Duración en semanas
	Horas de asesoría al mes
	Horas semanales dedicadas a este curso

	02/09/1999 
	30 
	15 
	40 
	5 




	Tutoría


	Nombre del estudiante
	ALFARO CHÁVEZ TERESA DE JESÚS 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	CABRERA RIVERA ANA LUCIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	CONTRERAS QUIRÓZ SERGIO 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	CRUZ VALDEPEÑA DIANA VICTORIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	GARCIA CHAVEZ LUIS 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	GONZÁLEZ GARCÍA RAFAEL 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	GUTIÉRREZ RUELAS MARICRUZ 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	HERNÁNDEZ CRUZ ADRIANA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	HERNÁNDEZ HERNÁNDEZ MARÍA LILIANA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	LEÓN PALMA VALERIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	LÓPEZ GALLAGA CAROLINA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	MARTÍNEZ SILVA MARÍA DE LOS ÁNGELES 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	MORALES LÓPEZ VÍCTOR OMAR 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	MOYA CORTÉS NADIA GUADALUPE 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	ORDORICA GARCÍA KARLA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	RANGEL LEDESMA BERENIS 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	RODRÍGUEZ CANCHOLA MARÍA PATRICIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	RUÍZ PINEDA MARÍA GUADALUPE 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	SOTO VALTIERRA SANDRA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	TREJO GONZÁLEZ MIGUEL 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	VILLARREAL MARTÍNEZ JOSÉ SANTIAGO ISRAEL 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	27/08/2007 

	Fecha de término
	20/08/2009 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	ALBARRÁN ARCINIEGA ADRIANA BEATRIZ 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	20/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Amador Moreno Sandra 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Armenta Villa Ana Laura 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Arpero Vázquez Jaime 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Garcia Ahumada Maria Azucena 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Gómez Vázquez Miguel Angel 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Guerrero Castellano Maria Teresa 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Lopez Vazquez Victor Hugo 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Medrano Cruz Georgina 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Ortega Cárdenas Yolanda 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Ortega Martinez Margil Adrian 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Ramírez Delgado Fernando 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Razo Gonzalez Nehemias 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Renteria Aguilar Elvia 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Rico Cano Marisol 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Solano Chavez Alan 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Vargas Palacios Maria Consuelo 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Vazquez Sánchez Marco Antonio. 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	18/08/2005 

	Fecha de término
	05/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	AMBRÍZ RAMÍREZ RAQUEL 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	14/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	ARROYO PALMA LUIS RAMÓN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	FLORES VARGAS ALVARO 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	GARCÍA ALBARRÁN SELENE 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	GARCÍA LARA RUBICELIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	HERNÁNDEZ SARABIA AGUSTÍN 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	LARA HERNÁNDEZ LINA THELMA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	LEDESMA BACA DIANA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	LOEZA VALLEJO ARMANDO 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	MARTÍNEZ ESTRADA NORMA HILDA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	MARTÍNEZ RICO GEORGINA DINHARELY 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	MORALES SÁNCHEZ BLANCA ANDREA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	OROZCO ALMANZA ALEJANDRO 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	PRIETO VIDAL OLIVIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	RAMÍREZ HERNÁNDEZ JUAN CARLOS 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	RODRÍGUEZ AGUILAR JORGE LUIS 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	SANTOYO MORALES RIGOBERTO 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	SARDINA MARTÍNEZ MAYRA PATRICIA 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	VARGAS CANO MIGUEL ÁNGEL 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	VENTURA VELÁZQUEZ CESAR 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	10/09/2001 

	Fecha de término
	01/08/2003 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	  Delgado Morales Ofelia 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  García Lara Marissa 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Hernández Álvarez Juan Manuel 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Hernández Contreras Juan 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Hernández Pelagio Mayra Karina 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Hernández Silva Sanjuana 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Juárez Díaz Nancy Dennis 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  León Silva Claudia Susana 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Martínez Navarro Virginia 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Martínez Silva Paulina 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Morales Martínez Elizabeth 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Pescador Melchor Javier Alejandro 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Ramos López Carlos Jesús 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Razo Tolentino Carlos Orlando 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Rodríguez Campos Norma Verónica 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Salmerón Alfaro Brenda Arisai 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Silva Serrano Ivonne 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	  Zavala Sarabia Salud Margarita 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	 Chagolla Rosales Mariana 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	Aguilar Troche José Manuel 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	Corrales Gutiérrez Martha Elena 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	García Cervantes José Francisco 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	Granados Valencia Andrés 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	Hernández Pérez Erika Guadalupe 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	08/09/2009 

	Fecha de término
	

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	En proceso 




	Nombre del estudiante
	Arredondo García Jacobo 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	03/01/2004 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Baeza González Esther 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Cárdenas Montes Concepción 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Castillo Angulo Naikari Litzetania 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Castro Lara Marisela 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Cornejo Alfaro Daniel Alejandro 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	GarcíaGranados González Joanna 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Garcidueñas Arredondo Ramón 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	10/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Gervacio Sosa Fabiola 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Guevara Castro María del Carmen 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Gutiérrez Ramírez Angélica 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	16/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Hernández Tinoco José Gpe. 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	03/01/2004 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Luna Rico Claudia Leticia 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Martínez Centeno Raúl 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Ochoa Martínez Paloma Merlene 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Páramo Perea Alejandra 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Pérez Padilla Jonathan 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Puente Reyes Fernando Gerardo 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	03/01/2004 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Ramírez Delgado Fernando 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	10/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Rodríguez Arroyo Elías 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Soria León Lorena 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	10/12/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Sosa Gervacio Marisela 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Guía en el medio universitario y académico 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Nombre del estudiante
	Tapia Tolentino Fátima 

	Nivel
	Técnico superior universitario 

	Programa educativo en el que participa
	COMERCIALIZACIÓN 

	Fecha de inicio
	02/09/2003 

	Fecha de término
	02/08/2005 

	Tipo de tutelaje
	Apoyo metodológico en su disciplina, especialidad o área de conocimiento 

	Estado del tutelaje
	concluida 




	Dirección individualizada


	Título de la tesis o proyecto individual
	Análisis del comportamiento del consumidor en telefonía celular 

	Grado
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	08/09/2009 
	12/12/2009 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Plan de comercialización del Humus en la región suroeste del estado de Guanajuato 

	Grado
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	10/01/2009 
	
	1 
	En proceso 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Estudio de factibilidad para la apertura de la empresa 

	Grado
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	06/01/2009 
	05/05/2009 
	1 
	En proceso 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	PLAN ESTRÁTEGICO DE MERCADOTECNIA PARA EL SERVICIO DE MEMBRESÍA FAMILIAR 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	06/05/2008 
	08/08/2008 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Investigación de preferencias y variables demográficas del mercado 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	08/05/2008 
	08/08/2008 
	4 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Manual de calidad para el servicio a los alumnos de la UTSOE 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	06/05/2008 
	08/08/2008 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	CAMPAÑA PUBLICITARIA PARA EL PLAN DE RESPUESTA A EMERGENCIAS A LA COMUNIDAD 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	06/05/2008 
	08/08/2008 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Factores que influyen en el proceso de toma de decisiones del consumidor mexicano al adquirir productos de compra 

	Grado
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	10/09/2007 
	08/02/2008 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria para el rastro municipal de Salamanca, Gto. 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/07/2007 
	22/11/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria del Progama Emprendedor 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Análisis de la competencia de la empresa Distribuidoras Nacional de Motocicletas 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Plan de ventas de la empresa Grupo OMHSA 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Comercialización de bebida preparada a base de vodka y frutas naturales 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	25/07/2007 
	3 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Análisis del mercado de la empresa Canal 23 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	3 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Análisis de mercado para la empresa PCD Papel Cartón y Derivados 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	25/07/2007 
	2 
	En proceso 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Análisis mercadológico de la empresa Golden Dragon 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria de la expo metalmecánica 2007 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria del corredor Aztlán 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Comercialización de la hoja de maíz para tamal 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Plan Estratégico de mercadotecnia para el ITSUR Guanajuato 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	4 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria para la empresa Transmisiones automaticas Imperial 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Desarrollo de una cultura empresarial 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/07/2007 
	22/11/2007 
	2 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria para Artes Cervantes. 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/08/2007 
	22/11/2007 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Análisis de satisfacción del cliente en la empresa Euroval del bajío 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Plan estratégico de mercadotecnia para Ferrematerial Santa Bárbara 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Campaña publicitaria para el Colegio Montessori 

	Grado
	Técnico superior universitario 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/07/2007 
	22/11/2007 
	3 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	La ética del Istituto Federal Electoral como herramienta de desarrollo en las relaciones públicas en la ciudad de Valle de Santiago, Gto. 

	Grado
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	03/01/2003 
	10/06/2003 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Título de la tesis o proyecto individual
	Programa integral de actividades para el diplomado en Mercadotecnia, generación 3.0, en la Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Grado
	Licenciatura 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	03/01/2003 
	10/06/2003 
	1 
	Concluida 
	Si 




	Estadia en empresas


	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para la empresa DINAMO 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Distribuidoras Nacional de Motocicletas 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10779.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Comercialización de bebida preparada a base de vodka y frutas naturales 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Tequilera Corralejo 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de un plan de comercialización para la bebida de vodka 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10845.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	3 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria del Progama Emprendedor 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Delegación SEG, Salamanca 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de ventas para la empresa grupo OHMSA 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Grupo OHMSA 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de un plan de ventas 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10852.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria de la expo metalmecánica 2007 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consejo Estatal de la Industria Metalmecánica 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10856.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria del corredor Aztlán 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Presidencia Municipal de Jaral 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	Posicionar el corredor Aztlán en el mercado meta 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis mercadológico de la empresa Video Cable del Centro S.A. de C.V. 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Video Cable del Centro S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar tres estudios de análisis de mercado 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10868.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	4 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis de satisfacción del cliente en la empresa Euroval del bajío 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Ferretera industrial Euroval del bajío 

	Puntos críticos a resolver
	Evaluar el servicio ofrecido a los clientes 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10875.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan estratégico de mercadotecnia para Ferrematerial Santa Bárbara 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Ferrematerial Santa Bárbara 

	Puntos críticos a resolver
	Diseñar estrategias de mercadotecnia para la comercialización de la empresa 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10878.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	campaña publicitaria para la empresa Transmisiones automaticas Imperial 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Transmisiones automaticas Imperial 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10884.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan Estratégico de mercadotecnia para el ITSUR Guanajuato 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Instituto Tecnológico del Sur de Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Diseñar estrategias de mercadotecnia para la comercialización de la empresa 

	Resultados obtenidos o esperados
	Contar con elementos que permitan tomar decisiones para la comercialización del servicio 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	4 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis mercadológico de la empresa Golden Dragon 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Golden Dragon 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar tres estudios de análisis de mercado 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10891.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para PCD 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	PCD Papel Cartón y Derivados 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10892.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Comercialización de la hoja de maíz para tamal 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Presidencia Municipal de Huanímaro 

	Puntos críticos a resolver
	Plan estratégico de comercialización de la hoja de maíz para tamal 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10896.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2007 
	27/07/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Evaluación de productos étnicos 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Bancomext 

	Puntos críticos a resolver
	Detectar productos étnicos en el extranjero para detectar oportunidades de mercado 

	Resultados obtenidos o esperados
	


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	03/05/2003 
	25/08/2003 
	1 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para Arte Cervantes 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Arte cervantes 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10828.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/07/2007 
	22/11/2007 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para el Colegio Montessori 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Colegio Montessori 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10829.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/08/2007 
	22/11/2007 
	3 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Desarrollo de una cultura empresarial 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	COPARMEX 

	Puntos críticos a resolver
	Evaluaciòn del servicio brindado a los clientes, oferta de distintivos de calidad 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10830.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/08/2007 
	22/11/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para el rastro municipal de Salamanca, Gto. 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Rastro municipal de Salamanca, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	difundir los cuidados de la carne a la audiencia meta 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA10831.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/07/2007 
	22/11/2007 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para el mercado Barahona 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Mercado Barahona 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria y diseño de medios 

	Resultados obtenidos o esperados
	Posicionar la empresa por medio de la publicidad planeada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	27/07/2007 
	22/11/2007 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Organización de la Expometalmecánica 2003 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consejo Estatal de la Industría Metal Mecánica. 

	Puntos críticos a resolver
	crear alianzas entre compradores para activar el sector metal mecànico. 

	Resultados obtenidos o esperados
	


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	21/09/2003 
	2 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Planeación y organización de la expomanufacturera 2005 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consejo Estatal de la Industria Metalmecánica del Estado de Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Realización y coordinación de la expomanufacturera 

	Resultados obtenidos o esperados
	Se rebasó la meta esperada de participantes expositores y audiencia 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	03/05/2005 
	18/08/2005 
	4 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Apoyos de activación a ventas. Departamento de atención a clientes. 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Instituto Nacional de estadística, geografía e informática (INEGI) 

	Puntos críticos a resolver
	Capacitación de ventas y plan de comercialización para el depto. De ventas. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Aplicación del plan de ventas propuesto, arrojando resultados positivos 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	03/05/2005 
	18/08/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan estratégico del Depto. CIAE 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Cofoce León, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño del Plan estratégico del Depto. CIAE 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	16/12/2005 
	4 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Planeación estratégica para el mejoramiento de la empresa FIBA 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Ferretera Industrial del Bajío 

	Puntos críticos a resolver
	Reestructuracipon irganizacional de la empresa 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	16/12/2005 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	ANÁLISIS DE SATISFACCIÓN A CLIENTES 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	CASA DE LA CULTURA VALLE DE SANTIAGO 

	Puntos críticos a resolver
	DETECTAR EL GRADO DE SATISFACCIÓN DE LOS CLIENTES, CON EL OBJETIVO DE DISEÑAR ESTRATEGIAS PARA SU RETENCIÓN. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA18541.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	1 
	80 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	INVESTIGACIÓN DE SATISFACCIÓN AL CLIENTE Y CLIMA LABORAL 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	CINÉPOLIS GALERÍAS SALAMANCA 

	Puntos críticos a resolver
	ANALISIS DE NECESIDADES DE CLIENTES Y EMPLEADOS. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17031.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	MANUAL DE IMAGEN INSTITUCIONAL 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	CENTRO REGIONAL DE OPTIMIZACIÓN 

	Puntos críticos a resolver
	ELABORACION DE MANUAL DE IDENTIDAD CORPORATIVA 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17032.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	ESTUDIO DEL MERCADO Y COMPETENCIA DE LA EMPRESA GRM GROUP Y LA FÁBRIKA 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	GRM GROUP Y LA FÁBRIKA 

	Puntos críticos a resolver
	ANÁISIS DEL MERCADO, COMPETENCIA E IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDADES DE MERCADO. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17033.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	DETECCIÓN DE MERCADOS POTENCIALES PARA CRECIMIENTO EN EL MERCADO REGIONAL 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	IMAE 

	Puntos críticos a resolver
	Detección de clientes y necesidades a satisfacer 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17036.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	“PLAN DE NEGOCIOS “ 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	PRODUCTOS AGROPECUARIOS LA HACIENDA 

	Puntos críticos a resolver
	Estudio de mercado, técnico, financiero y económico 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17037.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	MANUAL DE FRANQUICIAS E INVESTIGACIÓN DE FACTIBILIDAD PARA LA EMPRESA SIGA 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	SIGA 

	Puntos críticos a resolver
	DETECCIÓN DE FACTIBILIDAD DE LA EMPRESA EN EL MERCADO Y DESARROLLO DE MANUAL DE FRANQUICIAS 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17038.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	3 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA EL FRUTO DEL XOCONOSTLE ORGÁNICO DE LA REGIÓN SUROESTE DEL ESTADO DE GUANAJUATO 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Detección de factibilidad del producto 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA17039.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	11/05/2009 
	14/08/2009 
	5 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de negocios y comercialización de Natural S 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Natural S 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de plan de comercialización 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	4 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de ventas para la empresa Quesos La Rosita 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Quesos la Rosita S.A. de C. V. 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de plan de ventas, que permita apoyar el incremento de las ventas. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña Publicitaria para la empresa de alimentos 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Comercializadora CIA 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño de campaña publicitaria y plan de comercialización 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña Publicitaria para Consultorio Dra. Alejandra Vera 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consultorio Dra. Alejandra Vera 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño de campaña publicitaria y plan de comercialización 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de ventas para la empresa Quesos La Rosita 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Quesos la Rosita S.A. de C. V. 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollo de plan de ventas, que permita apoyar el incremento de las ventas. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Elaboración de manuales de CIAE Cofoce León 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Cofoce León, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Elaboración e implementación de manuales de CIAE Cofoce León 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña Publicitaria para salón de fiestas del Salón de fiestas Kids 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Salón de fiestas Kids 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño de campaña publicitaria y plan de comercialización 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan estratégico de ventas para la Agencia Publicitaria “PUBLI MAS” 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Agencia Publicitaria “PUBLI MAS” 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño del plan estratégico de ventas para la Agencia Publicitaria “PUBLI MAS” 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña Publicitaria para la empresa Entertaiment Zona Valle 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Entertaiment Zona Valle 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño de campaña publicitaria y plan de comercialización 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Creación del Departamento de compras de la empresa DEE Implement 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	DEE Implement S. A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar la planeación y organización del depto. de compras de la empresa 

	Resultados obtenidos o esperados
	Cumplimiento al 100% de los objetivos planeados 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	29/08/2005 
	10/12/2005 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis de la Situación Mercadológica de PIZZA RUNERS 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Pizza Runers 

	Puntos críticos a resolver
	Determinar la razón por la cual los medios publicitarios utilizados no han sido efectivos para la empresa. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	2 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de Comercialización para el crecimiento y desarrollo de la empresa EASY FIGURE 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Easy Figure 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño de canal de comercialización adecuado para la comercialización de os porductos, asi como un aimagen que diferecie los productos de los de la competencia. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	2 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estrategias mercadológicas para la comercialización de la empresa Artesanías de Salamanca. 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Artesanías de Salamanca 

	Puntos críticos a resolver
	Determinar las estrategías de comercialización adecuadas para la empresa. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	1 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Deteccción de necesidades de la PYME de la cabecera municipal de Valle de Santiago,Gto. 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato. 

	Puntos críticos a resolver
	determitar las necesidades del sector de tal manera que permita diseñar cursos para satisfacer sus necesidades. 

	Resultados obtenidos o esperados
	


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	3 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis del Servicio al cliente. 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Autobuses La piedad. 

	Puntos críticos a resolver
	Determinación del grado de satisfacción de los usuarios del servicio de autobuses. 

	Resultados obtenidos o esperados
	


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	2 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis y Estructuración del área de ventas de Friomatic. 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Frigoríficos del Bajío 

	Puntos críticos a resolver
	Mejorar la forma de trabajo del área de ventas. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	1 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis Mercadológico y de costos de empresas de Artesanías. 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Desarrollo Económico de Salmanca,Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Determinación de costo de fabricación para la implementación de un plan mercadológico. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	3 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Pefiles de Puestos y Baterías de la empresa LAPEM 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	LAPEM 

	Puntos críticos a resolver
	Actualización de perfiles de puestos deacuerdo al crecimiento de la empres así como el desarrollo de baterías para el diseño de cursos de capacitación 

	Resultados obtenidos o esperados
	


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan Mercadológico para la comercialización de la empresa vido cable de Salamanca 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Video Cable de Salmanca 

	Puntos críticos a resolver
	Situación mercadológica de la empresa en elmercado de Salamanca. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	4 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de Mercadotecnia y Ventas para la empresa DEICOM 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	DEICOM 

	Puntos críticos a resolver
	Análisis de las bajas ventas y encontran un plan de venta adecuado para su reactivación. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	2 
	40 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de publicidad para la empresa Tracto Plaza 

	Programa educativo
	Comercializaciòn 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Tracto Plaza 

	Puntos críticos a resolver
	Dar a conocer los servicios que ofrece tracto plaza en el mercado de Salamanca, Gto. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Ojetivos cumplidos al 100% 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2003 
	10/08/2003 
	4 
	40 
	En proceso 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Diseño de imagen corporativa para la empresa Dulces Monarca 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Dulces Monarca S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Crear un diseño de imagen de la empresa y sus productos comercializados 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Diseño de imagen corporativa de Instituto Auzbel 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Instituto Auzbel 

	Puntos críticos a resolver
	Crear un diseño de imagen de la empresa para lograr su diferenciación en el mercado 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de comercialización de la empresa Genera Publicidad 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Genera Publicidad S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Planeación y aplicación del plan de comercialización con el objetivo de introducirse a nuevos segmentos de mercado 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para el fomento de Turismo en la región 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Región Volcánica A.C. 

	Puntos críticos a resolver
	Crear una campaña publicitaria y elaboración de medios impresos para fomentar el turismo en la región 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de exportación de dulce “rollo de guayaba” 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Grupo RAGA 

	Puntos críticos a resolver
	Realizar una imagen para el producto e investigar nichos extranjeros para la comercialización del producto 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Lanzamiento y comercialización de queso de leche de cabra 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Presidencia Municipal de Irapuato, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar el plan de comercialización para el producto 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Reestructuración organizacional PRONASE, SUC. CORTAZAR 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Pronase S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrolar la reestructuración de la organización de la empresa, así como propuesta de estrategias 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	3 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de comercialización para la Expo manufacturera 2001 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consejo Estatal de la Industria Metalmecánica del Estado de Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar la planeación del evento y diseño de estrategias para la venta de stands 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	10/08/2001 
	3 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Investigación de preferencias y variables demográficas del mercado 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Canal 23 

	Puntos críticos a resolver
	Idntificar las preferencias del mercado para el diseño de estrategias 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA15925.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	08/05/2008 
	08/08/2008 
	4 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	CAMPAÑA PUBLICITARIA PARA EL PLAN DE RESPUESTA A EMERGENCIAS A LA COMUNIDAD 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	PEMEX Salamanca 

	Puntos críticos a resolver
	DISEÑO DE MEDIOS PUBLICITARIOS 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA15973.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	06/05/2008 
	08/08/2008 
	1 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	PLAN ESTRÁTEGICO DE MERCADOTECNIA PARA EL SERVICIO DE MEMBRESÍA FAMILIAR 

	Programa educativo
	Comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Diagnóstico Moderno 

	Puntos críticos a resolver
	Investigación de mercados de la satisfacción de los clientes y diseño de estrategias 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA15974.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	06/05/2008 
	08/08/2008 
	2 
	25 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estructuración y desarrollo de proyectos 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Grupo Textil Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar la planeación y diseño de estrategias de proyectos de la empresa 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	12/08/2002 
	05/12/2002 
	4 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estructuración de plan de comercialización Paherr Selections 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Paherr Selections 

	Puntos críticos a resolver
	Comercializar los productos distribucidos por la empresa y diseñar estrategias 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	12/08/2002 
	05/12/2002 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Diseño de imagen y desarrollo de promoción de proyecto integrador Tampyme 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consejo Estatal de la Industria Metalmecánica del Estado de Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Desarrollar la imagen del centro y un manual de identidad corporativa 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	12/08/2002 
	05/12/2002 
	2 
	
	En proceso 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Reestructuración de empresa M.G. 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Mercería Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Crear el organigrama, definición de puestos y filosofía corporativa de la empresa 

	Resultados obtenidos o esperados
	Terminación al 100% del programa de actividades 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	12/08/2002 
	05/12/2002 
	1 
	
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis de mercado y publicitario para la empresa MADREZ’S 

	Programa educativo
	comerciañizacoón 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Restaurant Madrez 

	Puntos críticos a resolver
	Realización de inv. de posicionamiento, servicio al cliente, medios publicitarios. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA731.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	60 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Vinculación y comercialización de la Expo Manufacturera Gto 2005 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Consejo Estatal de la Industria Metalmecánica del Estado de Guanajuato 

	Puntos críticos a resolver
	Logística de la ExpoMetalmecánica 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA734.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	4 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis mercadológico de la empresa NISSAN 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Nissan Salamanca 

	Puntos críticos a resolver
	Estudio De penetración de marca, determinación del índice de clientes 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA735.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan estratégico de ventas 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	AGASA ABASOLO 

	Puntos críticos a resolver
	IInvestigación de Satisfacción al cliente, Análisis de tendencias en ventas, Plan de ventas, Análisis de compras, Crear rutas alternas de inventarios 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA789.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan estratégico de mercadotecnia para Dress for Less e investigación de Factibilidad de una nueva sucursal 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	DRESS FOR LESS LEÓN 

	Puntos críticos a resolver
	Análisis Dofa, Investigación de mercados de factibilidad 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA794.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	3 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estrategias de Comercialización e implementación de campaña de concientización 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	MICROTEXTIL CAPAZ VALLE STGO. 

	Puntos críticos a resolver
	Planeación de exhibición en la feria, Campaña de concientización, Control de almacén 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA799.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	3 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis Situacional de la escuela Cecyteg Plantel Salamanca 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Cecyteg Plantel Salamanca 

	Puntos críticos a resolver
	Investigación de Mercados Sector Vinculado 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA803.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis y reestructuración del departamento de ventas 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	FERRETERÍA DEL BAJÍO SALAMACA 

	Puntos críticos a resolver
	Investigación de clima organizacional, Investigación de Satisfacción al cliente, Manual de ventas, 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA805.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de comercialización para la introducción del papel a base de Lirio Acuático y desarrollo de imagen corporativa de diversas empresas 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Desarrollo Económico Jaral 

	Puntos críticos a resolver
	Dieño de imagen corporativa, Investigación de mercados(aceptación), Fijación de precio, Determinación del canal 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA811.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Evaluación del impacto del diplomado de Microsof Windows Adscrito a la dirección general de innovación y tegnologías de información 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	INEGI AGUASCALIENTES 

	Puntos críticos a resolver
	Conocer las características del curso de capacitación, describir y analizar los resultados, identificar beneficios. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA817.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Evaluación y planeación de zonas de distribución 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Helados Juvi S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Análisis del departamento de ventas, Evaluar distintas zonas de distribución, Propuestas de mejora y estrategias de venta. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA822.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Coordinación y apoyo al área de promoción sectorial 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Cofoce León, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Estudio de satisfacción al cliente, Guía de actividades de análisis de información, elaboración de documentos, monitoreo de actividades, actualización con base de datos 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA824.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estructuración del Depto. De Mercadotecnia, especializado en las áreas de Publicidad y Ventas de la empresa FIRA Villadiego. 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	FIRA Villadiego 

	Puntos críticos a resolver
	Estructura del Depto. De Mercadotecnia, campaña publicitaria y plan de ventas 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA828.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estudio de mercado de actualización de base de datos empresarial del Edo. De Gto. 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Cofoce León, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Entrevistas telefónicas, actualización de base de datos, seguimiento a clientes. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA831.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Análisis de mercado para la empresa Video Cable del Centro 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Video Cable del Centro S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Realizar una inv. de factibilidad, servicio al cliente, de la empresa Video Cable del Centro S.A de C.v. para tomar decisiones acertadas para la consolidación de la empresa en el mercado. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA835.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	6 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de Mercadotecnia para Global Marketing Corporation 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Tracto Plaza S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Crear un plan de mercadotecnia para Global Marketing Corporation que permita generar estrategias objetivas que contribuyan con las ventas en el mercado por medio de la aplicación de herramientas mercadológias eficientes 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA836.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	60 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para el lanzamiento de grano NK 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Jarron Azul 

	Puntos críticos a resolver
	Campaña publicitaria, diseño de stand, 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA837.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Plan de ventas y campaña publicitaria para la empresa quesos “La Rosita” 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Quesos la Rosita S.A. de C. V. 

	Puntos críticos a resolver
	Crear un plan de ventas, una inv. de servicio al cliente, campaña publicitaria. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA840.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Análisis mercadológico de la Agencia de viajes “OPTAR” 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Agencia de Viajes “OPTAR” 

	Puntos críticos a resolver
	Inv. de servicio y atención al cliente, inv. de competencia y de gustos y preferencias. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA841.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Reestructuración de revista publicitaria de CANACO y plan de venta para su comercialización 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	CANACO VALLE DE STGO 

	Puntos críticos a resolver
	Diseño de nombre de la revista 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA760.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Plan estratégico de MKT para la empresa DEE IMPLEMENT 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	DEE Implement S. A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Crear la filosofía corporativa, manual de identidad, análisis de mercado. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA772.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	3 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Desarrollo e implementación del Plan de Mercadotecnia para la Zona Industrial y Agroindustrial de Salamanca, Gto. 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Desarrollo Económico de Salamanca 

	Puntos críticos a resolver
	Elaboración de plan mercadológico para comercializar el parque Agroindustrial de Salamanca, Gto. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA774.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Consorcio de exportación para el Edo. De Guanajuato 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Cofoce Celaya, Gto. 

	Puntos críticos a resolver
	Creación de un concepto mercadológico para productos Mex-Mex, capaces de transmitir autenticidad, innovación y conveniencia. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA778.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Estructuración empresarial y planeación estratégica de ventas y mercadotecnia 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Lacteos Gutiérrez 

	Puntos críticos a resolver
	Lograr una integración empresarial que permita elevar las ventas a través de la implementación de estrategias de venta y mercadotecnia. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA780.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Plan de negocios para la agencia publicitaria “PUBLI MAS” 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Agencia Publicitaria “PUBLI MAS” 

	Puntos críticos a resolver
	Determinar la factibilidad y desarrollar el plan de comercialización para la agencia publicitaria “PUBLI MAS” 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA781.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Campaña publicitaria para la empresa CFE 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Comisión Federal de Eletricidad 

	Puntos críticos a resolver
	Realización de campaña publicitaria dirigida a los empleados de la CFE 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA783.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Comercialización de la empresa Información Turística de Celaya 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Información Turística de Celaya 

	Puntos críticos a resolver
	Investigación de servicio al cliente y campaña publicitaria de la empresa Información Turística de Celaya 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA740.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Planeación de la Expo Feria Regional 2006 de la Cd. Abasolo, Gto. 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Presidencia Municipal de Abasolo 

	Puntos críticos a resolver
	Implementación de feria 2005 y Planeación de expo feria del H. Ayuntamiento de Abasolo, Gto 2006 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA743.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Análisis mercadológico para CITRUS Irapuato 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	El remate de Irapuato S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Análisis DOFA, inv. de satisfacción al cliente, competencias, gustos y preferencias, medio publicitarios, propuestas y sugerencias. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA745.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	05/08/2005 
	2 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	INVESTIGACIÓN DE PREFERENCIAS Y VARIABLES DEMOGRÁFICAS DEL MERCADO 

	Programa educativo
	COMERCIALIZACIÓN 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Canal 23 

	Puntos críticos a resolver
	Conocer las tendencias de los clientes en cuanto a programación se refiere. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA18518.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	05/05/2008 
	04/08/2008 
	4 
	100 
	Concluida 
	Si 




	Nombre de la estadia
	Estructuración Organizacional y de ventas de la empresa Proveedora de medicamentos S.A. de C.V. 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Proveedora de medicamentos S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Elaboración de manual organizacional, de ventas y plan de ventas. 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA756.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	02/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Estructuración del depto. De Mercadotecnia de DYPSA “CELAYA” 

	Programa educativo
	comercialización 

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	DYPSA “CELAYA” 

	Puntos críticos a resolver
	Actualización del depto. De ventas, diseño del depto. De mercadotecnia y campaña publicitaria 

	Resultados obtenidos o esperados
	ESTADIA785.PDF 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	02/05/2005 
	02/08/2005 
	1 
	50 
	Concluida 
	No 




	Nombre de la estadia
	Censo comercial CANACO 

	Programa educativo
	

	Grado
	Técnico superior universitario 

	Nombre de la empresa o Institución
	Canaco S.A. de C.V. 

	Puntos críticos a resolver
	Planeación de investigación y recolección y análisis de datos de los comercios de Valle de Santiago, Gto. 

	Resultados obtenidos o esperados
	Base de datos de los negocios que operan en Valle de Santiago, Gto. 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	No. Alumnos
	No. Horas
	Estado de la dirección individualizada
	Para considerar en el currículum de cuerpo académico

	30/04/2001 
	02/08/2005 
	2 
	
	Concluida 
	Si 




	Gestión académica


	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Integrante de la Red de colaboración y cooperación entre la UTNG, UTL y UTSOE 

	Función encomendada
	Realización de proyectos productivos de impacto para la región 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Directivos de las Universidades y RIP 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Detección de oportunidades comerciales en el sector artesanal de la región. 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	10/06/2008 
	
	27/03/2009 
	10 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del estudio de impacto del TSU 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades del estudio 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Logro de los objetivos planteados en el programa de trabajo 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	15/11/2007 
	
	05/01/2008 
	3 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	cumplimiento a acuerdos de reuniones de red de colaboración 

	Función encomendada
	Integrante de la red 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Academis de Comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Intercambio de actividades 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	20/06/2007 
	
	25/01/2008 
	3 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador general de registro en evento Atmósfera 2010 

	Función encomendada
	Coordinaciòn del registro de participantes al evento. 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de carrera y Jefatura de Disfusión 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Contar con el registro oportuno y veraz de los participantes al evento Atmòsfera 2010 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	13/01/2010 
	
	09/03/2010 
	3 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Miembro de la academia de Comercialización 

	Función encomendada
	Participante 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Academia de comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Desarrollo de produccion académica, gestión académica 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	02/05/2007 
	
	25/02/2008 
	3 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora de registro del 7o. Encuentro estudiantil 

	Función encomendada
	Coordinar y dirigir las actividades de registro 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Contar con datos oportunos de los participantes 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	15/01/2008 
	
	18/02/2008 
	6 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora del Estudio de pertinencia para la carrera de Producciòn Textil 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades del estudio 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Informaciòn relevante que permita tomar decisiones para la apertura de los PE`s 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	08/02/2008 
	
	18/02/2008 
	10 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Presidente de la Academia de Mercadotecnia 

	Función encomendada
	Revisión de programas de la carrera de Comercialización 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	04/04/2000 
	
	10/12/2005 
	2 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Presidente de la Academia de Mercadotecnia 

	Función encomendada
	Revisión de programas del Diplomado en Mercadotecnia 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	28/10/2005 
	
	03/11/2005 
	3 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Presidente de la Academia de Mercadotecnia 

	Función encomendada
	Elaboración de reactivos de la Academia de Mercadotecnia 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	03/09/2004 
	
	10/12/2005 
	2 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Miembro de la red académica del proyecto de Industrializaciòn del xoconostle 

	Función encomendada
	Coordinador del proyecto en el área de comercialización 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciñon académica 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Investigación de factibilidad para la industrialización del xoconostle 

	Estado
	En proceso 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	09/11/2008 
	
	10/08/2009 
	2 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Ponente en la semana de vinculaciòn del Cetis 149 

	Función encomendada
	Conferencista 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Compartir conocimientos y experiencias con los alumnos 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	30/05/2001 
	01/06/2001 
	31/05/2001 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador de los eventos de la carrera de comercialización en el 4to encuentro de bachilleratos 

	Función encomendada
	Organizar, dirigir y supervisar los eventos de la carrera de Comercialización 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	20/01/2005 
	02/03/2005 
	08/03/2005 
	10 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Instructor 

	Función encomendada
	Instructor y facilitador de taller: SPSS como herramienta de análisis estadístico 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de carrera 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Capacitaciòn de alumnos en herramientas de análisis estadísticas. 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	01/10/2008 
	03/10/2008 
	02/10/2008 
	4 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Instructor-facilitador 

	Función encomendada
	Instructor del curso "Pequeño negocio" 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de carrera y Dirección de Vinculación 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Capacitación de empresarios en el aspecto mercadológico. 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	26/08/2009 
	04/11/2009 
	03/11/2009 
	7 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Evaluador en concurso Expoproyectos Cecyteg 

	Función encomendada
	Evaluciòn de equipos emprendedores en base a los criterios establecidos por el comitè organizador. 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de carrera 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Selecciòn de proyecto emprendedor que representarà al Cecyteg a nivel estatal. 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	03/03/2010 
	05/03/2010 
	04/03/2010 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del AST de Mecánica 

	Función encomendada
	Cordinador y facilitador 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de vinculación, rectoría 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Análisis de los requerimientos del sector laboral 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	01/12/2004 
	07/12/2004 
	06/12/2004 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del AST de Informática 

	Función encomendada
	Cordinador y facilitador 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de vinculación, rectoría 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Análisis de los requerimientos del sector laboral 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	02/12/2004 
	07/12/2004 
	06/12/2004 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	coordinadora del 2do. encuentro de bachilleratos 

	Función encomendada
	Coordinadora de logística 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Coordinador general del encuentro 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Organización eficiente del encuentro 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	05/01/2003 
	10/04/2003 
	09/04/2003 
	15 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador general 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar el 3er Encuentro de Bachilleratos 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	04/01/2004 
	10/04/2004 
	10/04/2004 
	7 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Impartición de clases en el Diplomado en Mercadotecnia UNIDEG - UTSOE 

	Función encomendada
	Impartición de las asignatura de Relaciones públicas 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Coordinador del Diplomado en Mercadotecnia 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Se impartió el curso de la asignatura y se desarrollaron proyectos finales 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	05/09/2008 
	13/12/2008 
	12/12/2008 
	3.3 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Impartición de clases en el Diplomado en Mercadotecnia UNIDEG - UTSOE 

	Función encomendada
	Se impartió clases de la asignatura de Simstema de Información de Mercadotecnia 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Coordinador del Diplomado en Mercadotecnia 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Se desarrollo un trabajo grupal como aplicación del SIM 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	05/09/2008 
	13/12/2008 
	12/12/2008 
	3.3 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora del PIFI V. 3.2 de la carrera de Comercialización 

	Función encomendada
	coordinar las actividades del CA para dar cumplimiento al PIFI 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de carrera de comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Terminación del proyecto para su presentación 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	05/05/2005 
	14/09/2005 
	22/08/2005 
	15 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora PROPE de la carrera de Comercialización 

	Función encomendada
	ELaboración del PROPE, PIFI V 3.2 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de carrera de comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Terminación del proyecto para su presentación 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	12/05/2005 
	14/09/2005 
	22/08/2005 
	2 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora del Estudio de pertinencia para la carrera de Electrònica y automatizaciòn 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades del estudio 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn, rectorìa 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	contar con infromaciòn oportuna para la apertura del PE de electrònica y automatizaciòn 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	08/02/2008 
	15/03/2008 
	18/02/2008 
	10 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora de registro del 6o. Encuentro estudiantil 

	Función encomendada
	Coordinar y dirigir las actividades de registro 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Contar con datos oportunos de los participantes 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	15/01/2008 
	15/03/2008 
	18/02/2008 
	8 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del AST de Procesos Agroindustriales 

	Función encomendada
	Coodinador y facilitador 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de vinculación, rectoría 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	conocimiento de las necesidades del sector productivo 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	05/07/2005 
	15/07/2005 
	14/07/2005 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del AST de Comercialización 

	Función encomendada
	Cordinador y facilitador 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de vinculación, rectoría 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Análisis de los requerimientos del sector laboral 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	23/06/2005 
	15/07/2005 
	14/07/2005 
	5 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Presidente de la Academia de Mercadotecnia 

	Función encomendada
	Dirigir y coordinar las actividades de la academia de Mercadotecnia 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Logro de los objetivos planteados en el programa de trabajo 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	05/01/2000 
	16/12/2005 
	15/12/2005 
	2 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Validador 

	Función encomendada
	Validaciòn de reactivos para el EGETSU en Comercialización 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de carrera 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Contar con reactivos válidos y oportunos para la aplicaciòn del EGETSU. 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	16/05/2008 
	18/05/2008 
	17/05/2008 
	12 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Presidente de la Academia de Mercadotecnia 

	Función encomendada
	Participación en el desarrollo del proyecto de los CIEES 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	17/10/2005 
	19/10/2005 
	21/10/2005 
	17 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Intstructor de taller en UT de San Juan del Rìo 

	Función encomendada
	Conferencista 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Compartir conocimientos y experiencias con los alumnos 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	20/11/2007 
	22/11/2007 
	21/11/2007 
	5 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Instructor de diplomado "Creciendo con mi negocio" 

	Función encomendada
	Instructor y facilitador 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn, rectorìa, direcciòn de vinculaciò 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Se concluyò al 100% el curso 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	17/10/2007 
	22/11/2007 
	21/11/2007 
	9 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Ponente en curso de inducciòn de estancias y estadìas 

	Función encomendada
	Conferencista 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Compartir conocimientos y experiencias con los alumnos 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	23/05/2003 
	25/05/2003 
	24/05/2003 
	5 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Ponente en Cetis 149 

	Función encomendada
	Conferencista 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Compartir conocimientos y experiencias con los alumnos 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	23/10/2007 
	25/10/2007 
	24/10/2007 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del estudio de factibilidad para la apertura del PE de Administración 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades del estudio 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Obtención de información relevente para la apertura del PE 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	20/01/2009 
	26/02/2009 
	20/02/2009 
	25 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del estudio de factibilidad para la apertura del PE de Tecnología ambiental 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades del estudio 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Obtención de información relevente para la apertura del PE 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	20/01/2009 
	26/02/2009 
	20/02/2009 
	25 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del estudio de factibilidad para la apertura del PE de 

	Función encomendada
	Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades del estudio 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Obtención de información relevente para la apertura del PE 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	20/01/2009 
	26/02/2009 
	20/02/2009 
	25 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Ponente en Cetis 149 

	Función encomendada
	conferencista 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Compartir conocimientos y experiencias con los alumnos 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	25/10/2004 
	27/10/2004 
	26/10/2004 
	5 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	1er. Encuentro de bachilleratos 

	Función encomendada
	Coordinadora de logística 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Coodinador general 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Organización eficiente del encuentro 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	10/01/2002 
	30/03/2002 
	29/03/2002 
	15 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinadora general del 3er encuentro de bachilleratos 

	Función encomendada
	Coordinación general 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Dirección de Comercialización 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	320 participantes en el encuentro 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	04/01/2004 
	30/03/2004 
	27/03/2004 
	15 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del Prope de la carrera de comercialización 

	Función encomendada
	Organizar, dirigir y supervisar el proyecto Prope de Comercialización 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	19/05/2005 
	30/09/2005 
	30/09/2005 
	13 




	Tipo gestión
	Colectiva 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Coordinador del Prope de la carrera de comercialización 

	Función encomendada
	Apoyo en la concentración de proyecto PIFI 3.2 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	

	Aprobado
	No 

	Resultados obtenidos
	

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	19/08/2005 
	30/09/2005 
	05/10/2005 
	6 




	Tipo gestión
	Individual 

	Cargo dentro de la comisión o cuerpo colegiado
	Ponente a alumnos de UTSOE 

	Función encomendada
	Conferencista 

	Órgano colegiado al que fué presentado
	Direcciòn de Comercializaciòn 

	Aprobado
	Si 

	Resultados obtenidos
	Compartir conocimientos y experiencias con los alumnos 

	Estado
	Terminada 


	Fecha de inicio
	Fecha de término
	Fecha del último informe presentado
	Horas a la semana dedicadas a esta gestión

	28/11/2001 
	30/11/2001 
	29/11/2001 
	5 




	Línea de generación y aplicación del conocimiento (LGAC)


	Línea
	Mercadotecnia y Publicidad 

	Actividades que realiza
	Revisión de programas del área de comercialización, realización de servicios tecnológicos y estudios de mercado y publicidad, elaboración de proyecto final, elaboración de reactivos. 

	Horas a la semana dedicadas a esta LGAC
	8 

	 


	Proyectos de investigación


	Título del proyecto
	Investigación de medios publicitarios de la Universidad Tecológica del Suroeste de Guanajuato 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	01/11/2001 

	Fecha de fin del proyecto
	08/11/2001 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	MMT. Teresa Raímerz Cano, Lic. Yolanda Romero Hermández 

	Alumnos participantes
	50 

	Actividades realizadas
	Planeación de la investigación, Realización de trabajo de campo, Análisis de resultados y conclusiones del proyecto 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de factibilidad para la apertura del Programa educativo de producción textil 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	03/12/2007 

	Fecha de fin del proyecto
	12/03/2008 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Teresa Ramírez Cano, Patricia del Camen Mendoza García, Alicia Alcántar Lara, Lidia Ramírez Lemus, Tonathiu Guadarrma Contreras 

	Alumnos participantes
	16 

	Actividades realizadas
	Estudio de oferta educativa, demanda laboral y dimensiones social, política y económica. 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de factibilidad para la apertura del Programa educativo de Electrónica y Automatización 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	03/12/2007 

	Fecha de fin del proyecto
	12/03/2008 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Teresa Ramírez Cano, Patricia del Camen Mendoza García, Alicia Alcántar Lara, Lidia Ramírez Lemus, Tonathiu Guadarrma Contreras 

	Alumnos participantes
	16 

	Actividades realizadas
	Estudio de oferta educativa, demanda laboral y dimensiones social, educativa y económica. 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de factibilidad de servicio de internet por parte de la Utsoe 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	05/06/2002 

	Fecha de fin del proyecto
	27/06/2002 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	

	Alumnos participantes
	

	Actividades realizadas
	Planeación de la investigación, Realización de trabajo de campo, Análisis de resultados y conclusiones del proyecto 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Introducción del Centro SPA-Temazcal en el estado de Oaxaca 

	Nombre del patrocinador
	Centro SPA-Temazcal 

	Fecha de inicio
	07/01/2007 

	Fecha de fin del proyecto
	30/04/2007 

	Tipo de patrocinador
	Externo 

	Investigadores participantes
	Sandra Morales Navarrete 

	Alumnos participantes
	2 

	Actividades realizadas
	Estudio de mercado, análisis estadístico de resultados. 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	No 

	 

	Título del proyecto
	Caso Mina Pasta de Conchos: Análisis bajo las teorías filosóficas 

	Nombre del patrocinador
	ITESM 

	Fecha de inicio
	07/01/2007 

	Fecha de fin del proyecto
	30/04/2007 

	Tipo de patrocinador
	Externo 

	Investigadores participantes
	Ernesto Arizpe, Miguel Guajardo 

	Alumnos participantes
	3 

	Actividades realizadas
	Análisis del caso bajo los principios filosóficos 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	No 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de impacto del TSU 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	10/12/2007 

	Fecha de fin del proyecto
	25/08/2008 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Teresa Ramírez Cano, Patricia del Camen Mendoza García, 

	Alumnos participantes
	25 

	Actividades realizadas
	Estudio de mercado y análisis de información 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Análisis del comportamiento del consumidor de acabados para la construcción 

	Nombre del patrocinador
	Cerámicos 

	Fecha de inicio
	15/04/2006 

	Fecha de fin del proyecto
	16/06/2006 

	Tipo de patrocinador
	Externo 

	Investigadores participantes
	1 

	Alumnos participantes
	

	Actividades realizadas
	Investigación del consumidor, propuesta de estrategias 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	No 

	 

	Título del proyecto
	Complemento del estudio de factibilidad educativa del programa educativo de Mantenimiento Industrial 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	15/05/2007 

	Fecha de fin del proyecto
	30/07/2007 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Teresa Ramírez Cano, Patricia del Camen Mendoza García, Alicia Alcántar Lara, Lidia Ramírez Lemus, Yolanda Romero Hernández 

	Alumnos participantes
	3 

	Actividades realizadas
	Estudio de demanda laboral y dimensiones social, política y económica. 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de factibilidad para la comercialización de mermelada de Xoconostle 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	15/10/2001 

	Fecha de fin del proyecto
	22/11/2001 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	

	Alumnos participantes
	

	Actividades realizadas
	Planeación de la investigación de factibilidad, Realización de trabajo de campo, Análisis de resultados y conclusiones del proyecto 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Análisis de oportunidades de colocación del TSU en Comercialización en el sector productivo de la región 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	18/08/2008 

	Fecha de fin del proyecto
	27/09/2008 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	MMT. Teresa Ramírez Cano y MAE. Patricia del Carmen Mendoza García 

	Alumnos participantes
	

	Actividades realizadas
	Investigación de mercados para analizar las oportunidades laborales de los egresados de TSU en Comercialización 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de evaluación del servicio de la cafetería de la Utsoe 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	20/09/2000 

	Fecha de fin del proyecto
	20/10/2000 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	

	Alumnos participantes
	

	Actividades realizadas
	Planeación de la investigación, Realización de trabajo de campo, Análisis de resultados y conclusiones del proyecto 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de mercado para detectar la factibilidad de la apertura del Programa Educativo de Administración 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	26/01/2009 

	Fecha de fin del proyecto
	27/02/2009 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Respopnsables: MMT. Teresa Ramírez Cano y MAE. Patricia del Carmen Mendoza García. Involucrados: MMT. Yolanda Romero Hernández, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Alumnos participantes
	26 

	Actividades realizadas
	1. Investigcaión documental: dimemsiones educativa, económica y social. 2. Investigación de mercados: oferta laboral y demanda educativa 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de mercado para conocer la factibilidad de la apertura del Programa Educativo de Tecnología Ambiental 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	26/01/2009 

	Fecha de fin del proyecto
	27/02/2009 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Respopnsables: MMT. Teresa Ramírez Cano y MAE. Patricia del Carmen Mendoza García. Involucrados: MMT. Yolanda Romero Hernández, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Alumnos participantes
	26 

	Actividades realizadas
	1. Investigcaión documental: dimemsiones educativa, económica y social. 2. Investigación de mercados: oferta laboral y demanda educativa 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 

	 

	Título del proyecto
	Estudio de mercado para conocer la factibilidad de la apertura del Programa Educativo de Metálica y Autopartes 

	Nombre del patrocinador
	Universidad Tecnológica del Suroeste de Guanajuato 

	Fecha de inicio
	26/01/2009 

	Fecha de fin del proyecto
	27/02/2009 

	Tipo de patrocinador
	Interno 

	Investigadores participantes
	Respopnsables: MMT. Teresa Ramírez Cano y MAE. Patricia del Carmen Mendoza García. Involucrados: MMT. Yolanda Romero Hernández, MA. Lidia Ramírez Lemus, Lic. Alicia Alcántar Lara 

	Alumnos participantes
	26 

	Actividades realizadas
	1. Investigcaión documental: dimemsiones educativa, económica y social. 2. Investigación de mercados: oferta laboral y demanda educativa 

	Para considerar en el currículum de cuerpo académico
	Si 
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