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Resumen 

La investigación realizada en el presente documento es de carácter descriptivo, la cual evaluó 
el comportamiento de las exportaciones no tradicionales agrícolas primarias e industriales, 
frente a las exportaciones primarias e industriales entendiendo la existencia de una relativa 
importancia que generan los productos no tradicionales en las exportaciones, el análisis de 
este trabajo determino las siguientes caracteristicas. Existe una contribución positiva por parte 
del sector exportador no tradicional agrícola en términos de crecimiento promedio anual de 
valores FOB siendo superior al sector petrolero y al global. Las ventajas comparativas 
naturales son una variable prioritaria para el desarrollo del sector agrícola no tradicional 
ecuatoriano ejemplarizando el principio de especialización ricardiana. La diversificación de 
exportaciones es la herramienta que reduce los riesgos de volatilidad de las economías ante 
choques externos. Las exportaciones agrícolas no tradicionales representan un rubro 
importante para el desarrollo de la balanza comercial del Ecuador presentando índices de 
crecimiento mayores a los de los productos tradicionales. 
 
Palabras Claves: Balanza Comercial; Crecimiento Económico; Análisis Económico; Comercio 
Exterior. 
 

The (research or investigation) carried out is descriptive, which evaluated the behavior of non-
traditional primary agricultural exports and industrials exports, compared to primary and 
industrial exports, understanding the relative importance of non-traditional products in exports. 
This research study determined the following characteristics. There is a positive contribution by 
the non-traditional agricultural export sector in terms of average annual growth of FOB values, 
being  this higher than the oil sector and the global sector. The Natural comparative advantages 
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are a priority variable for the development of the non-traditional Ecuadorian agricultural sector, 
illustrating the principle of Ricardian specialization. Export diversification is the tool that reduces 
the volatility risks of economies in the face of external shocks. Non-traditional agricultural 
exports represent an important item for the development of Ecuador's trade balance, with 
growth rates higher than those for traditional products. 
 
Keywords: Trade Balance; Economic growth; Economic analysis; Foreign trade. 
 
 

INTRODUCCIÓN 
El sector exportador agrícola no tradicional, es entendido como aquel conjunto de productos 
nuevos, en comparación a las exportaciones tradicionales de una  economía, cuya trayectoria 
exportadora no es característica  de un determinado país, los cuales provienen del sector 
agrícola, cuyas ventas en el exterior pueden ser de naturaleza primaria o industrial, con 
crecimientos representativos y efectos diversificadores dentro de las exportaciones de una 
nación (Kouzmine, 2000). 
Este sector logra la diversificación de los productos exportables de una nación, para lo cual las 
economías deben aprovechar sus propias ventajas comparativas, competitivas y sobre todo 
aprovechar sus recursos y capacidades productivas, bajo las condiciones de soberanía 
alimentaria y respeto a la Madre Tierra. 
Ecuador es una nación en donde la agricultura ha sido practicada ancestralmente e infundida a 
lo largo de la historia ecuatoriana, destacándose en la vida republicana su enfoque ligado a la 
exportación, razón por la cual el talento humano del país tiene un vasto conocimiento de la 
actividad, además de contar con todos los recursos y condiciones necesarias para lograr 
diversidades de producciones agrícolas innovadoras en el marco del sector no tradicional 
exportable (Suquilanda, 1996). 
El sector exportador  no tradicional agrícola ecuatoriano está compuesto por doce subsectores: 
divididos en primarios con 5 sub sectores: abacá, flores, madera, frutas y tabaco en rama e 
industriales con 7 subsectores: jugos y conservas de frutas, maderas terciadas y prensadas, 
extractos y aceites vegetales, elaborados de banano, manufacturas de papel y cartón, prendas 
de vestir y manufacturas de fibras textiles vegetales , Manufacturas de caucho y las 
referenciadas como las demás (BCE, 2015) 
Este sector es una de las mejores alternativas de exportar “lo nuestro”, debido a que dentro de 
mencionado sector se encuentran productos ancestrales y endémicos de la región y del país, e 
innovadores, pues en muchas partes del mundo pueden resultar nuevos, ya que durante la 
colonización española, en Latinoamérica se impusieron patrones de producción con enfoque a 
monocultivos importados desde otras partes del mundo (Suquilanda, 1996) , lo que cambió la 
estructura agrícola de la región , así como de cada país en el momento de su independencia, 
también las ideologías de especialización de la producciones de grandes demandas en el 
mercado global, hicieron que el país exporte por mucho tiempo solo productos tradicionales 
para el mercado global, sin potenciar su oferta innovadora, representada a través del sector no 
tradicional. 
La diversificación de oferta exportable permite que las economías sean menos vulnerables ante 
choques externos, como caídas de precios, crisis en principales mercados importadores, 
disminución de demanda, entre otros factores en el contexto internacional que afectan a las 
economías exportadoras, dicha diversificación crea efectos directos como disminución de 
volatilidad, disminución de riesgo, no dependencia de mercados oligopólicos y dinamización del 
sector productivo exportador, lo cual permite que a largo plazo se genere una estructura 
productiva con enfoque exportador de una amplia gama de productos competitivos en el 
mercado mundial (Agosin, 2009). 
El sector no tradicional agrícola es el sector idóneo para diversificar las exportaciones de 
naciones agrícolas, y competir en un mercado mundial tan globalizado y cambiante como el 
actual, al producir productos innovadores no solo básicos sino también industrializados, 
alimenticios, textiles  y de otras índoles,  que satisfagan la demanda global y al mismo tiempo 
generen beneficios a su economía exportadora tanto económicos como a nivel diversificador y 
dinamizador de su oferta exportable. 
El sector exportador ecuatoriano ha evolucionado a lo largo de la vida republicana del país, 
generando importantes sumas de divisas que han beneficiado a la población y contribuido al 
crecimiento del país, asimismo los modelos económicos experimentados, no han cambiado la 
percepción de la intensa relación que existe entre la evolución de la economía ecuatoriana con 
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la evolución de sector exportador ecuatoriano, el cual al pasar el tiempo , ha transformado su 
estructura , a través de la aparición de los sectores que lo componen , empezando con el 
sector tradicional no petrolero, continuando con el sector petrolero y terminando con el no 
tradicional no petrolero. 
La dependencia de mercados oligopólicos ha sido un factor relevante en las caídas de los 
diferentes booms que ha experimentado el país, así como afectado a la evolución del sector 
exportador ecuatoriano y por ende a la economía del país, dicha dependencia fue determinada 
por un factor que ha sido preponderante por mucho tiempo: la escaza diversificación de la 
oferta exportable del país, pues a pesar de que Ecuador ha tenido y tiene las condiciones 
suficientes para ofrecer una diversificación de su canasta exportable, esta dependió por mucho 
tiempo de contados productos, los cuales forjaron una economía especializada y dependiente 
del auge de cada producto exportable en sus respectivos tiempos. 
El caso más particular fue el del cacao, cuyo auge duró casi 25 años, periodo en el cual la 
oferta exportadora del país dependía de este producto , a pesar de contar con condiciones 
ventajosas para la producción y exportación de una gama de productos,  que no solo podían 
producirse en la región litoral sino también en la Sierra, Amazonia o incluso la región Insular, lo 
mismo aconteció con el café, luego con el arroz y banano que a pesar de que formaron una 
economía dependiente, empezaron poco a poco a dinamizar las exportaciones del país. 
Sin embargo, llegó un momento en que la oferta del país empezó su etapa de diversificación de 
exportaciones a través del surgimiento de un nuevo sector determinado como: no tradicional , 
cuya oferta exportadora empezó a ascender cambiando paulatinamente la oferta exportable de 
productos ecuatorianos tradicionales, al incrementar una gama de  productos no 
convencionales, demandados en importantes cantidades por el mercado mundial, rompiendo el 
paradigma de que la oferta agroexportadora provenía solo de la región Costa del país, debido a 
que estos productos no convencionales se producían en todas las regiones del Ecuador 
(Water, 2000).  
La globalización ha influido en la evolución de dichos productos debido a la información de 
gustos y preferencias del mercado global en donde la balanza alimenticia se inclina hacia lo no 
tradicional, también el cambio de la matriz productiva del Ecuador está influyendo en la 
diversificación de la oferta exportable ecuatoriana lo que ha permitido que el sector de 
productos no tradicionales se convierta en un eje imperativo de crecimiento y evolución.   
Asimismo, la política comercial del país en los últimos años ha favorecido a este sector que se 
apunta como uno de los predominantes dentro del sector exportador ecuatoriano para los años 
venideros, pues debido a su diversidad e innovación, es uno de los más demandados dentro de 
cada ronda de negocios que el país realiza con socios comerciales, por tal motivo su evolución 
ha sido imperativa y destacable, en el contexto de crecimiento. 
MATERIALES Y MÉTODOS  
El presente trabajo investigativo es de índole descriptivo. El sector exportador no tradicional 
ecuatoriano abarca siete subsectores primarios y quince industriales (BCE, 2015), para su 
estudio se considera aquellos productos de carácter agrícola a través de la correspondiente 
subsectorización. Se estudiaron 12 subsectores agrícolas, estableciendo la característica de 
primario e industrial, en el caso de las manufacturas de cuero, caucho y plástico, solo se 
tomaron en cuenta las manufacturas de caucho, debido a que ni el plástico ni el cuero son 
productos agrícolas, denominándose a este subsector como manufacturas de caucho. 
Par el caso del subsector prendas de vestir de fibras textiles fue unido con el subsector otras 
manufacturas textiles, formando un solo subsector en el cual se estudiaron aquellas prendas y 
manufacturas que provienen solo de fibras textiles vegetales, para referirnos a este se usó la 
denominación de prendas de vestir y manufacturas de fibras textiles vegetales. Cabe 
mencionar que el subsector Otros no fue tomado en cuenta, por su característica de 
combinación de productos de distintas índoles, no solo agrícolas sino pertenecientes a otras 
naturalezas, los cuales no están enmarcados en la presente investigación. 
En el desarrollo de la investigación se tomaron en cuenta dos métodos. El método analítico que 
permite determinar el comportamiento del sector no tradicional agrícola en torno al Producto 
Interno Bruto del país durante los últimos diez años. El segundo método a utilizarse es el 
deductivo-cuantitativo,  este relaciona variables, las  mismas que están comprendidas entre las 
integradoras del sector exportador ecuatoriano, es decir a través del sector no tradicional 
agrícola, petrolero, tradicional, y no tradicional no agrícola, así como mercados, volúmenes y 
valores enmarcados en el comercio global. 
RESULTADOS 
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El sector exportador agrícola no tradicional ecuatoriano, está integrado por doce subsectores, 
pertenecientes a la categoría primaria e industrial, que han generado imperativos ingresos para 
el sector exportador ecuatoriano, en donde los subsectores primarios han generado el 58, 30% 
del valor Fob del sector exportador agrícola no tradicional entre 2005 y 2015, superando a los 
agroindustriales que generaron el 41,70% (Tabla N° 1). 
 
Tabla 1. Cuadro comparativo-participación Fob de subsectores no tradicionales agrícolas 

(2005-2015) 

AÑOS ABACA TABACO
FLORES 

NATURALES
MADERA FRUTAS JUGOS Y CONSERVAS DE FRUTAS

MANUFACTURAS DE 

CAUCHO

MANUFACTURAS DE PAPEL Y 

CARTON

MANUFACTUTAS Y TEXTILES 

DE FIBRAS VEGETALES

ACEITES Y 

EXTRACTOS 

VEGETALES

ELABORADOS DE 

BANANO

MADERA 

TERCIADA Y 

PRENSADA

TOTAL

2005 7.766.945 25.429.540 397.907.850 53.694.950 55.675.100 100.826.420 28.831.050 39.327.830 29.098.000 72.435.140 26.203.410 44376970 881.573.205

2006 7.923.326 26.104.270 435.850.300 64.813.470 65.854.290 132.428.704 31.495.000 39.199.580 20.657.380 80.880.910 34.537.490 47594090 987.338.810

2007 9.194.517 30.642.300 468.754.500 93.002.680 65.385.650 150.678.910 42.406.860 46.064.290 16.100.710 158.053.150 40.760.350 56161910 1.177.205.827

2008 14.929.718 29.803.490 557.566.000 113.937.330 57.724.550 169.285.240 45.509.890 49.395.070 16.765.880 253.075.920 29.709.680 50773260 1.388.476.028

2009 12.889.709 38.429.580 546.701.140 99.476.690 73.455.960 182.284.790 31.730.130 34.740.450 13.908.037 207.862.160 34.841.080 43102810 1.319.422.536

2010 13.128.090 37.142.460 607.764.278 131.497.470 65.933.070 198.454.950 38.673.140 47.000.840 19.949.460 199.028.930 36.812.770 48358000 1.443.743.458

2011 12.916.691 41.656.430 675.677.800 151.384.470 76.580.756 165.107.900 68.524.650 62.727.750 32.886.630 374.121.760 80.976.530 48348890 1.790.910.257

2012 16.990.982 44.529.290 713.500.818 161.857.010 75.645.390 128.986.470 74.171.730 66.980.590 43.600.400 360.348.650 82.848.380 65299680 1.834.759.390

2013 13.927.823 47.245.870 808.133.260 173.375.690 69.544.530 147.194.080 72.924.530 62.053.080 49.800.220 261.965.200 92.660.552 53892350 1.852.717.185

2014 13.137.314 61.472.420 798.435.960 232.286.830 69.746.720 194.872.020 54.404.940 76.371.770 46.597.820 277.205.570 117.839.360 46901560 1.989.272.284

2015 14.767.005 57.569.460 820.127.180 263.782.970 80.241.490 163.298.310 47.905.620 68.727.260 32.429.680 292.917.780 124.834.110 50526970 2.017.127.835

2005 0,88% 2,88% 45,14% 6,09% 6,32% 11,44% 3,27% 4,46% 3,30% 8,22% 2,97% 5,03% 100,00%

2006 0,80% 2,64% 44,14% 6,56% 6,67% 13,41% 3,19% 3,97% 2,09% 8,19% 3,50% 4,82% 100,00%

2007 0,78% 2,60% 39,82% 7,90% 5,55% 12,80% 3,60% 3,91% 1,37% 13,43% 3,46% 4,77% 100,00%

2008 1,08% 2,15% 40,16% 8,21% 4,16% 12,19% 3,28% 3,56% 1,21% 18,23% 2,14% 3,66% 100,00%

2009 0,98% 2,91% 41,43% 7,54% 5,57% 13,82% 2,40% 2,63% 1,05% 15,75% 2,64% 3,27% 100,00%

2010 0,91% 2,57% 42,10% 9,11% 4,57% 13,75% 2,68% 3,26% 1,38% 13,79% 2,55% 3,35% 100,00%

2011 0,72% 2,33% 37,73% 8,45% 4,28% 9,22% 3,83% 3,50% 1,84% 20,89% 4,52% 2,70% 100,00%

2012 0,93% 2,43% 38,89% 8,82% 4,12% 7,03% 4,04% 3,65% 2,38% 19,64% 4,52% 3,56% 100,00%

2013 0,75% 2,55% 43,62% 9,36% 3,75% 7,94% 3,94% 3,35% 2,69% 14,14% 5,00% 2,91% 100,00%

2014 0,66% 3,09% 40,14% 11,68% 3,51% 9,80% 2,73% 3,84% 2,34% 13,94% 5,92% 2,36% 100,00%

2015 0,73% 2,85% 40,66% 13,08% 3,98% 8,10% 2,37% 3,41% 1,61% 14,52% 6,19% 2,50% 100,00%

PROMEDIO 0,84% 2,64% 41,26% 8,80% 4,77% 10,86% 3,21% 3,59% 1,93% 14,61% 3,95% 3,54% 100,00%

PROMEDIO SECTOR 58,30% PROMEDIO SECTOR 41,70% 100,00%

2005-2006 2,01% 2,65% 9,54% 20,71% 18,28% 31,34% 9,24% -0,33% -29,01% 11,66% 31,81% 7,25%

2006-2007 16,04% 17,38% 7,55% 43,49% -0,71% 13,78% 34,65% 17,51% -22,06% 95,41% 18,02% 18,00%

2007-2008 62,38% -2,74% 18,95% 22,51% -11,72% 12,35% 7,32% 7,23% 4,13% 60,12% -27,11% -9,59%

2008-2009 -13,66% 28,94% -1,95% -12,69% 27,25% 7,68% -30,28% -29,67% -17,05% -17,87% 17,27% -15,11%

2009-2010 1,85% -3,35% 11,17% 32,19% -10,24% 8,87% 21,88% 35,29% 43,44% -4,25% 5,66% 12,19%

2010-2011 -1,61% 12,15% 11,17% 15,12% 16,15% -16,80% 77,19% 33,46% 64,85% 87,97% 119,97% -0,02%

2011-2012 31,54% 6,90% 5,60% 6,92% -1,22% -21,88% 8,24% 6,78% 32,58% -3,68% 2,31% 35,06%

2012-2013 -18,03% 6,10% 13,26% 7,12% -8,07% 14,12% -1,68% -7,36% 14,22% -27,30% 11,84% -17,47%

2013-2014 -5,68% 30,11% -1,20% 33,98% 0,29% 32,39% -25,40% 23,07% -6,43% 5,82% 27,17% -12,97%

2014-2015 12,41% -6,35% 2,72% 13,56% 15,05% -16,20% -11,95% -10,01% -30,41% 5,67% 5,94% 7,73%

TCPA 6,64% 8,51% 7,50% 17,25% 3,72% 4,94% 5,21% 5,74% 1,09% 15,00% 16,90% 1,31%

PARTICIPACIÓN FOB

VARIACIÓN(FOB)

 

Fuente: Banco Central del Ecuador 
 
Destacando, al subsector primario de flores ecuatorianas, como el más representativo, debido 
a que ha generado en promedio el 41,26% de los valores Fob del sector no tradicional agrícola 
del país, evolucionando a una tasa de crecimiento promedio anual positiva del 7,68% entre 
2005 y 2015 (Tabla N° 1). 
La imperativa participación de este subsector no tradicional agrícola, ha presentado una 
tendencia que no ha bajado de los 35 puntos porcentuales, y que ha establecido como pico 
más alto, a la participación determinada en 2005, correspondiente a una tasa de 45,14%, la 
cual a lo largo de la última década ha sido insuperable, a pesar de que en los años posteriores 
existieron altas participaciones (Tabla N° 1). 
Mientras que la más baja participación aconteció en 2011, en donde solo representó el 37,73% 
de los valores Fob del sector exportador no tradicional agrícola, producto de que el subsector 
de extractos y aceites vegetales alcanzó una imperativa participación, producto de su evolución 
de más del 80%, que redujo la del subsector florícola, a pesar de que este evolucionó 
positivamente en 11,17%, cuya tasa de crecimiento fue la misma del 2010 (Tabla N° 1). 
El subsector de extractos y aceites vegetales, también ha sido  determinado como un 
importante generador de valores Fob del sector, debido a que su participación promedio a lo 
largo de la última década, se ha establecido en 14,61%, evolucionando a una tasa de 
crecimiento promedio anual positiva del 15% y erigiéndose como el subsector industrial que 
más ha aportado a la generación de ingresos al sector exportador no tradicional del  país 
(Tabla N° 1). 
En donde su tendencia participativa no ha bajado de los ocho puntos porcentuales, debido a 
que en 2006, sus valores Fob solo alcanzaron una participación del 8,19%, en el sector 
exportador no tradicional agrícola, debido a que hasta este año, los valores manejados por este 
subsector no eran tan altos como los de los años venideros, a pesar de que empezó a 
evolucionar fuertemente en una tasa correspondiente a 11,66% (Tabla N° 1). 
Mientras que en 2011, este subsector alcanzó su máxima representación en los ingresos del 
sector exportador no tradicional agrícola, a través de una participación del 20,89%, producto de 
una fuerte evolución Fob del 87,97%, que estableció el punto de inicio, en la generación de 
imperativos y crecientes valores Fob, que este subsector generó durante la última década 
(Tabla N° 1). 
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De igual manera, los jugos y conservas de frutas se han posicionado, como el tercer subsector 
con mayor generación de ingresos del sector agrícola no tradicional del país, a través de una 
participación promedio entre 2005 y 2015 de 10,86%, evolucionando a una tasa de crecimiento 
promedio anual positiva del 4,94% (Tabla N° 1). 
En donde su tendencia participativa no ha bajado de los ocho puntos porcentuales, 
estableciendo una relación decreciente, en donde su participación más baja ha sido en el 2015, 
correspondiente a 8,10%, producto de un fuerte decrecimiento Fob establecido en una tasa de 
-16,90% (Tabla N° 1). 
Mientras que la más alta participación, ha sido determinada en el año 2009, en donde sus 
valores Fob, representaron el  13,82% de los valores del sector agrícola no tradicional, debido 
a que este fue un año,  establecido como negativo a nivel evolutivo para la mayoría de 
subsectores, sin embargo los jugos y conservas de frutas, fueron uno de los pocos que 
evolucionaron positivamente, en este caso a través de una tasa de 7,68% (Tabla N° 1). 
Asimismo, se destaca a los subsectores de madera, elaborados de banano y extractos y 
aceites vegetales, como los que mejor han evolucionado a lo largo de la última década a través 
de crecimientos promedios anuales de 17,25%, 16,90% y 15% respectivamente (Tabla N° 1). 
En donde los decrecimientos suscitados en los años 2008, 2009, 2010 y 2013 en el caso de los 
extractos y aceites vegetales, y en 2008 en los elaborados de banano, mientras que en 2009 
en el caso de la madera, no se han establecido como predominantes en comparación a los 
crecimientos, que en el caso del principal subsector creciente: madera han llegado hasta el 
32,19%, mientras que en el de los extractos han llegado a 87,97% y en el de elaborados de 
banano ha llegado incluso al 119,97%, estableciendo una evolución, en donde los niveles de 
crecimiento han superado a los determinados decrecimientos (Tabla N° 1). 
Estos acontecimientos internos, del sector exportador agrícola no tradicional del país, dan la 
pauta para que se analice comparativamente un comportamiento externo, con el sector 
exportador no tradicional del país y con el sector exportador ecuatoriano, de los cuales es un 
imperativo componente, cuya participación y evolución en relación a los demás sectores 
exportadores, se determinará a continuación. 
Las exportaciones del sector agrícola no tradicional ecuatoriano a través de sus doce 
subsectores, a lo largo de la última década, han generado en promedio el 8,35% de los valores 
FOB del sector exportador ecuatoriano, destacando que dicha participación entre 2005 y 2015, 
no ha bajado de los siete puntos porcentuales (Tabla N° 2). 
 
Tabla 2. Cuadro comparativo exportaciones agrícolas no tradicionales (2005-2015): 

exportaciones agrícolas no tradicionales vs. exportaciones totales 

AÑO 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 TCPA
PROMEDIO (PARTICIPACIÓN 

EXPORTACIONES)

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES(FOB) 2.304.898.390 2.983.557.230 3.545.655.730 4.131.637.700 3.462.394.670 4.110.993.950 4.848.554.480 5.576.189.950 5.526.947.631 6.189.091.543 5.393.124.164 8,87%

(%)VARIACIÓN 0,00% 29,44% 18,84% 16,53% -16,20% 18,73% 17,94% 15,01% -0,88% 11,98% -12,86%

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES ( TM) 1.881.211,18 2.205.017,65 2.409.187,38 2.351.744,17 2.698.867,33 2.109.992,53 2.377.469,11 2.567.760,72 2.663.538,08 2.683.392,56 2.565.000,00 3,15%

(%)VARIACIÓN 17,21% 9,26% -2,38% 14,76% -21,82% 12,68% 8,00% 3,73% 0,75% -4,41%

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES AGRICOLAS(FOB) 881.573.205 987.338.810 1.177.205.827 1.388.476.028 1.319.422.536 1.443.743.458 1.790.910.257 1.834.759.390 1.852.717.185 1.989.272.284 2.017.127.835 8,63%

(%)VARIACIÓN 0,00% 12,00% 19,23% 17,95% -4,97% 9,42% 24,05% 2,45% 0,98% 7,37% 1,40%

(%) PARTICIPACIÓN 38,25% 33,09% 33,20% 33,61% 38,11% 35,12% 36,94% 32,90% 33,52% 32,14% 37,40% 34,93%

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES AGRICOLAS ( TM) 900.015,20 953.023,94 1.121.770,21 1.054.517,70 1.085.678,89 1.129.574,99 1.219.985,16 1.357.811,62 1.307.692,54 1.454.065,93 1.394.565,13 4,48%

(%)VARIACIÓN 0,00% 5,89% 17,71% -6,00% 2,96% 4,04% 8,00% 11,30% -3,69% 11,19% -4,09%

(%) PARTICIPACIÓN 47,84% 43,22% 46,56% 44,84% 40,23% 53,53% 51,31% 52,88% 49,10% 54,19% 54,37% 48,92%

OTRAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES (FOB) 1.423.325.185 1.996.218.420 2.368.449.903 2.743.161.672 2.142.972.134 2.667.250.492 3.057.644.223 3.741.430.560 3.674.230.446 4.199.819.259 3.375.996.329 9,02%

(%)VARIACIÓN 0,00% 40,25% 18,65% 15,82% -21,88% 24,47% 14,64% 22,36% -1,80% 14,30% -19,62%

(%) PARTICIPACIÓN 61,75% 66,91% 66,80% 66,39% 61,89% 64,88% 63,06% 67,10% 66,48% 67,86% 62,60% 65,07%

OTRAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES ( TM ) 981.195,98 1.251.993,72 1.287.417,17 1.297.226,47 1.613.188,44 980.417,54 1.157.483,95 1.209.949,10 1.355.845,55 1.229.326,63 1.170.434,87 1,78%

(%)VARIACIÓN 0,00% 27,60% 2,83% 0,76% 24,36% -39,22% 18,06% 4,53% 12,06% -9,33% -4,79%

(%) PARTICIPACIÓN 52,16% 56,78% 53,44% 55,16% 59,77% 46,47% 48,69% 47,12% 50,90% 45,81% 45,63% 51,08%

EXPORTACIONES NO PETROLERAS 4.230.180.960 5.183.732.700 5.992.749.560 7.097.737.540 6.898.419.370 7.816.699.880 9.377.485.080 9.972.804.450 10.643.723.537 12.448.937.261 11.670.555.912 10,68%

(%)VARIACIÓN 0,00% 22,54% 15,61% 18,44% -2,81% 13,31% 19,97% 6,35% 6,73% 16,96% -6,25%

EXPORTACIONES NO PETROLERAS 7.004.488,56 7.456.176,24 8.006.843,13 8.036.448,66 8.831.294,36 7.677.818,00 8.543.304,81 8.284.144,43 8.789.282,12 9.310.003,34 9.523.000,00 3,12%

(%)VARIACIÓN 6,45% 7,39% 0,37% 9,89% -13,06% 11,27% -3,03% 6,10% 5,92% 2,29%

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES AGRICOLAS 881.573.205 987.338.810 1.177.205.827 1.388.476.028 1.319.422.536 1.443.743.458 1.790.910.257 1.834.759.390 1.852.717.185 1.989.272.284 2.017.127.835 8,63%

(%)VARIACIÓN 0,00% 12,00% 19,23% 17,95% -4,97% 9,42% 24,05% 2,45% 0,98% 7,37% 1,40%

(%) PARTICIPACIÓN 20,84% 19,05% 19,64% 19,56% 19,13% 18,47% 19,10% 18,40% 17,41% 15,98% 17,28% 18,62%

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES AGRICOLAS ( TM) 900.015,20 953.023,94 1.121.770,21 1.054.517,70 1.085.678,89 1.129.574,99 1.219.985,16 1.357.811,62 1.307.692,54 1.454.065,93 1.394.565,13 4,48%

(%)VARIACIÓN 0,00% 5,89% 17,71% -6,00% 2,96% 4,04% 8,00% 11,30% -3,69% 11,19% -4,09%

(%) PARTICIPACIÓN 12,85% 12,78% 14,01% 13,12% 12,29% 14,71% 14,28% 16,39% 14,88% 15,62% 14,64% 14,14%

EXPORTACIONES AGRICOLAS NO TRADICIONALES VS. EXPORTACIONES NO PETROLERAS

 

Fuente: Banco Central del Ecuador 
 
Estableciéndose, que la más baja participación aconteció en el año 2008, en el cual el sector 
exportador no tradicional agrícola incidió en una generación del 7,38% de los ingresos del 
sector exportador ecuatoriano, en la cual su evolución jugó un papel peyorativo (Tabla N° 2). 
En donde todos los sectores, que componen las exportaciones del país evolucionaron 
positivamente, destacando el fuerte crecimiento del sector petrolero del país, el cual en este 
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año, alcanzó su punto más alto a lo largo de la última década,  generando 40,73% de ingresos 
más que en el año 2007, mientras que el sector exportador agrícola no tradicional creció 
solamente en 17,95% en sus valores Fob, estableciéndose como lento frente al del 
preponderante sector petrolero (Tabla N° 2).  
Asimismo, frente al sector exportador tradicional que evolucionó en 21,21%, el crecimiento de 
este sector fue inferior, y solo superó al de las otras exportaciones no tradicionales, que 
evolucionaron en 15,82%, pero que a pesar de esto, manejó valores más fuertes que él no 
tradicional agrícola, por lo que su participación seguía siendo inferior incluso ante este sector  
(Tabla N° 2).  
Mientras que la participación más alta, fue determinada en 2015, englobando el 11% de los 
valores Fob que el sector exportador ecuatoriano, generó, en beneficio de la economía del 
país,  en donde  su lento crecimiento que no superó ni el 2%, estableciéndose en 1,40%, fue el 
más alto en comparación a los demás sectores e incluso al del sector exportador total del país 
que decreció en -28,74% (Tabla N° 2).  
Este fué un año, determinado como negativo para las exportaciones, en donde se suscitó  la 
caída de los precios del insignia sector petrolero, causando que los ingresos de dicho  sector 
decrezcan en - 49,83%, la caída más fuerte que ha tenido a lo largo de la última década, 
asimismo, las otras exportaciones no tradicionales decrecieron en -19,62%, mientras que las 
tradicionales alcanzaron a crecer solamente en 0,28% (Tabla N° 2). 
Destacándose, que la evolución del sector exportador no tradicional agrícola en 2015, fue la 
determinante en su importante participación, que por primera vez, durante la última década, 
supero el 10% de aportación de ingresos a las exportaciones del país (Tabla N° 2).  
A pesar de esto, se ha determinado que las exportaciones ecuatorianas, entre 2005 y 2015, se 
han basado en su mayoría en el sector petrolero, el cual ha representado más de la mitad de 
los ingresos del sector, a través de una participación del 54,94%, seguido del tradicional que ha 
generado el 21,20% de dichos ingresos, mientras que las demás exportaciones no 
tradicionales han generado el 15,51% de los valores Fob del sector exportador global (Tabla N° 
2). 
Estableciendo, a la participación de este sector, dentro de las exportaciones totales del país 
como la más baja a lo largo de la última década, y se establece que en ningún año dentro de 
este periodo, este sector pudo superar a la de los demás sectores que componen dichas 
exportaciones (Tabla N° 2). 
Sin embargo, dicho sector ha evolucionado positivamente, en una tasa de crecimiento 
promedio anual correspondiente a 8,63%, la cual ha superado incluso al crecimiento anual del 
sector exportador total del país, que evolucionó en 6,14% y al insignia sector petróleo, que 
producto de sus fuertes caídas, fue el que más lento creció entre 2005 y 2015, en 1,27% anual 
(Tabla N° 2).  
Asimismo, en comparación a los demás sectores, se establece que el respectivo crecimiento, 
no ha sido inferior, en donde el sector de otras exportaciones no tradicionales, ha crecido en 
9,02% anual, mientras que el tradicional ha evolucionado en un promedio anual del 12,55%, 
siendo el sector exportador más creciente, que se ha diferenciado del no tradicional agrícola 
solo en 3,92 puntos porcentuales (Tabla N° 2).  
Este incremento ha permitido que los valores Fob del sector exportador no tradicional agrícola 
crezcan de $ 881.573.205 en 2005 a $ 2.017.127.835 en 2015, contribuyendo  al sector 
exportador ecuatoriano y por ende a la economía del país, en donde el desarrollo de este 
sector, solo en 2006, fue inferior a todos los demás sectores exportadores del país, lo cual ha 
sido contrastado, a través del hecho de que se ha acrecentado a tasas mayores que todos los 
sectores tanto el petrolero, como el tradicional y los otros no tradicionales, e incluso al sector 
exportador global, en los años de 2007 y 2015 (Tabla N° 2). 
Destacando que en el año 2007, todos los sectores presentaron un desarrollo positivo, sin 
embargo la evolución del sector exportador no tradicional agrícola, supero a la del sector 
exportador total del país, en términos porcentuales en 6,71 puntos, mientras que al petrolero, lo 
superó en 8,84 puntos, asimismo el tradicional fue inferior en 8,01 puntos porcentuales y los 
otros no tradicionales solo fueron inferiores en 0,58 puntos (Tabla N° 2). 
 Mientras que en el año 2015, por el suceso establecido con anterioridad, se determinó que a 
pesar del lento crecimiento del sector no tradicional agrícola, este  fue superior a todos los 
demás sectores, debido a que estos decrecieron a excepción del tradicional cuyo incremento 
no alcanzó ni el 1% (Tabla N° 2). 
En el 2008 las exportaciones del país, alcanzaron su punto más alto de crecimiento a lo largo 
de la última década, establecido en 31,40%, producto del fuerte crecimiento de todos sus 
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sectores, tanto el  tradicional, petrolero y global, crecieron a tasas mayores que el sector 
exportador no tradicional agrícola, a pesar de que este creció en 17,95%, superando solamente  
a las otras exportaciones no tradicionales que crecieron en 15,82% (Tabla N° 2). 
En el año 2009, el sector exportador  ecuatoriano decreció en una fuerte tasa negativa de -
26,33%, producto de la caída de todos sus sectores, a excepción del tradicional que fue el 
único que creció a una tasa del 15,84%, sin embargo, se establece, que el sector no tradicional 
agrícola, a pesar de que presenta un desarrollo negativo en -4,97%, se determinó como el 
sector que menos decreció en comparación al petrolero y al de los otros no tradicionales, en 
donde este último, ya en 2008, había presentado un comportamiento a la baja en comparación 
al sector no tradicional agrícola (Tabla N° 2). 
Asimismo, se destaca que este sector en los años de  2010 y  2012, evolucionó en 9,42% y 
2,45% respectivamente, que si bien no superó el comportamiento del sector exportador global, 
ni la del petrolero, ni la de las otras exportaciones no tradicionales, se estableció como un 
sector más creciente que el sector exportador tradicional, que en el 2009, creció en 7,85% y en 
2012 decreció en -2,92% (Tabla N° 2). 
Mientras que en 2011, el sector exportador no tradicional agrícola, alcanzó su más alta 
incremento establecido en 24,05%, la cual a pesar de no haber superado al sector petrolero 
que creció fuertemente en 33,82%, ni al global de exportaciones que creció en 27,63%, si lo 
hizo con el sector tradicional, que creció en 22,22%, y con el de otras exportaciones no 
tradicionales que creció en 14,64%(Tabla N° 2). 
Asimismo, en 2013, el sector no tradicional agrícola incremento solamente en 0,98%, lo cual 
fue suficiente para establecerse como más creciente que las otras exportaciones  no 
tradicionales, que decreció en -1,80%, mientras que en 2014, dicho sector agrícola creció en 
7,37%, posicionando su comportamiento por encima de la del petrolero que decreció en -5,90% 
(Tabla N° 2). 
Estos acontecimientos, han establecido una curva del sector exportador agrícola no tradicional, 
por encima de la del petrolero, en los años 2007,2009, 2014 y 2015,  asimismo, la evolución del 
sector tradicional, fue inferior en los años 2007, 2010, 2011, 2012 y 2015, mientras que la de 
las otras exportaciones no tradicionales, fueron igualmente inferiores a las agrícolas en 
2007,2008, 2009, 2011, 2013 y 2015 (Tabla N° 2). 
Por otro lado, el tonelaje exportado por el sector  agrícola no tradicional, ha representado el 
4,13% del volumen de las exportaciones totales del país entre 2005 y 2015, el cual a pesar de 
haber sido bajo, no ha estado muy lejos de la participación de las otras exportaciones no 
tradicionales, que han representado el 4,33% del respectivo volumen (Tabla N° 2). 
El sector más representativo  ha sido el petrolero, que con sus exportaciones ha representado 
el 70,84% del volumen del sector exportador del país, asimismo, las exportaciones 
tradicionales han participado del 21,20% del respectivo volumen global (Tabla N° 2). 
Asimismo, se destaca que esta influencia del sector exportador agrícola no tradicional, en los 
volúmenes de las exportaciones del país, no ha bajado de los 3 puntos porcentuales entre 
2005 y 2015,estableciendo al año 2005, como en el que se presentó la más baja participación, 
correspondiente a 3,29%, debido a que el comportamiento en la participación de volúmenes de 
este sector, ha seguido una tendencia creciente, que alcanza su pico más alto en 2012, en 
donde aconteció la más alta participación establecida en 4,86% (Tabla N° 2). 
Esta participación, ha sido producto de su positivo desarrollo, correspondiente a 11,30%, que 
fue la más alta en comparación a los demás  sectores, debido a que en este año el sector 
petrolero solo creció en 4,63%, mientras que el tradicional decreció en -7,29% y el de otras 
exportaciones no tradicionales creció en 4,53%, incluso al del sector exportador ecuatoriano, 
creció solo en 2,24% (Tabla N° 2). 
Sin embargo, esta participación en comparación a la de los demás sectores se determinó como 
baja, en este año, la cual solo superó a la del sector de otras exportaciones no tradicionales, 
que se estableció en 4,33%, mientras que la del sector petrolero correspondió a 70,33% y la 
del tradicional a 20,47%, destacándose, que a lo largo de la última década, el sector exportador 
agrícola no tradicional, solo ha superado en partipaciones de volúmenes exportados, al sector 
de otras exportaciones no tradicionales, en el periodo de 2010 a 2015, exceptuando el año 
2013 (Tabla N° 2). 
Sin embargo, a pesar de que el sector agrícola no tradicional, ha sido el menos influyente en el 
sector exportador del país en términos de volumen, este ha tenido un destacable incremento 
entre 2005 y 2015, en donde ha crecido a una tasa promedio anual del 4,48%, erigiéndose 
como el sector exportador con la más alta demanda creciente a lo largo de la última década, 



 
8 

superando en nivel a los tonelajes de cada uno de los sectores exportadores  e incluso al 
sector exportador total ecuatoriano (Tabla N° 2). 
Debido, a que el sector petrolero ha crecido en 0,92% anual, entre 2005 y 2015,  asimismo el 
tradicional lo ha hecho a través de un crecimiento promedio anual del  3,11% y el sector de 
otras exportaciones no tradicionales, ha evolucionado en 1,78% anual, mientras que las 
exportaciones globales del país han incrementado a una tasa de crecimiento promedio anual 
del  1,52%, denotando que ninguno de estos sectores han alcanzado una evolución anual 
mayor a los cuatro puntos porcentuales, como la del sector exportador agrícola no tradicional 
(Tabla N° 2). 
Esta evolución ha permitido que los volúmenes exportados del sector exportador agrícola no 
tradicional, crezcan en la última década de 900.015,20 Tm. a 1.394.565,13 Tm, 
estableciéndose como un sector creciente a nivel del  tonelaje exportado, producto de su fuerte 
demanda creciente (Tabla N° 2). 
El comportamiento de los volúmenes exportados por este sector, solo en los años 2008 y 2013, 
fue inferior a los de los demás sectores exportadores e incluso al del global, producto de sus 
decrecimientos suscitados en los correspondientes años, determinándose al del 2013 de -
3,69%,  como el que alcanzó una más alta diferencia en 9,13 puntos porcentuales, en relación 
el sector exportador que creció en 5,44%, en donde todos los demás sectores evolucionaron 
positivamente (Tabla N° 2). 
Sin embargo, estos volúmenes han crecido  a tasas mayores que la de los demás sectores 
exportadores del país en  2007, 2010, 2012 y 2014, mientras que en estos mismos años ha 
superado la evolución del sector exportador global del país, incluyendo a los años de 2006, 
2009 y 2011, lo cual afirma su positivo aporte al desarrollo dell sector, a través de una 
demanda creciente (Tabla N° 2). 
Asimismo, en el año 2006, dichos volúmenes no tradicionales agrícolas crecieron en una tasa 
del 5,89%,  un crecimiento que si bien no fue tan alto, en comparación a otros años, fue 
superior al de todos los sectores exportadores,  exceptuando al de otras exportaciones no 
tradicionales, el cual en este año, alcanzó el más alto crecimiento de la última década, a través 
de un incremento del 27,60% (Tabla N° 2). 
Otro aspecto a destacar, es que en 2007, acontece la diferencia más grande entre el sector 
exportador no tradicional agrícola y el sector exportador ecuatoriano, debido a que las 
exportaciones del país decrecieron en -3,06%, mientras que el sector exportador agrícola 
ecuatoriano, a través de una demanda creciente evolucionó en 17,71%, estableciendo una 
diferencia de 20,77 puntos porcentuales (Tabla N° 2). 
Este comportamiento negativo de los volúmenes exportados del país, fue producto de la fuerte 
caída del influyente sector exportador petrolero, cuyo tonelaje cayó en un decrecimiento del - 
6,75%, en donde el crecimiento del sector no tradicional agrícola lo superó en 24,46 puntos 
porcentuales, estableciéndose en este año, el comportamiento heterogéneo más relevante de 
la última década entre ambos sectores, que favoreció al sector exportador no tradicional 
agrícola (Tabla N° 2). 
De la misma manera, en 2009, aconteció un hecho similar al del suscitado en el establecido 
año 2007, en donde los volúmenes exportados del país decrecieron en -2,67%, estableciendo 
una diferencia con el sector no tradicional agrícola de 5,63 puntos porcentuales, debido a que 
este creció en 2,96%, que si bien fue un incremento paulatino, fue superior al de las 
exportaciones totales (Tabla N° 2). 
Esta caída se reflejó en el decrecimiento del insignia sector petrolero, cuyos volúmenes 
negativos de -7,71%, asumiéndose como factor externo a una contracción en la demanda del 
sector, determinándose una imperativa diferencia de 10,67 puntos en relación al sector no 
tradicional agrícola (Tabla N° 2).  
Por otro lado, en 2010, aconteció la última caída de los volúmenes exportados del país en los 
últimos 10 años, los cuales decrecieron en -2,63%, producto de que el sector tradicional y las 
otras exportaciones no tradicionales, decrecieron en -9,21% y -39,22%, respectivamente, en 
donde, se estableció la diferencia más importante de la última década entre las exportaciones 
no tradicionales agrícolas y las otras exportaciones no tradicionales, a través de 43,27 puntos 
porcentuales, debido a que el agrícola creció en 4,49%, aportando a que los volúmenes 
exportados del país no decrecieran en más de 3% en este año (Tabla N° 2).   
     
Asimismo, en 2012, los volúmenes del sector tradicional del país, cayeron fuertemente en  -
7,29%, propiciando la diferencia más alta a lo largo de la última década en comparación al no 
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tradicional agrícola que creció en 11,30%, estableciendo una diferencia de 18,59 puntos 
porcentuales (Tabla N° 2). 
Mientras que en 2015, que se determinó como un año negativo para los volúmenes exportados 
de productos no tradicionales del país,  acusándose como factor determinante a una posible 
contracción de demanda, se estableció, una reacción negativa de la curva del  -4,09% 
correspondiente a los volúmenes del sector exportador no tradicional agrícola,  el cual a pesar 
de su característica, se posicionó por encima del sector de otras exportaciones no 
tradicionales, cuyos volúmenes decrecieron en -4,79% (Tabla N° 2). 
Estos acontecimientos han establecido, al sector no tradicional agrícola, como el sector 
exportador que mejor ha evolucionado entre 2005 y 2015, en términos de volúmenes 
exportados,  determinando, que su característica no tradicional agrícola, ha establecido un 
carácter innovador en el mercado, que ha prevalecido a través de una demanda creciente, 
asimismo, esta ha denotado el mejoramiento productivo del sector.  
De tal manera que se destaca al factor de evolución de este sector,  tanto en volúmenes como 
valores Fob, como un importante aporte al sector exportador del país, que ha propiciado su 
positiva incidencia a lo largo de la última década. 
DISCUSIÓN  
En el caso ecuatoriano, el país ingresó al comercio mundial como mono exportador de cacao, 
en donde el aprovechamiento de las ventajas comparativas naturales, basada en la premisa de 
que los países deberían especializarse en la producción de bienes cuyos costes relativos sean 
inferiores a los de otro país, fue influyente. 
La fuerte especialización en la exportación de cacao, de la cual la economía exportadora 
dependía, establecía que una baja diversificación de oferta exportable generando que la 
economía sea más volátil ante choques externos, ejemplarizando que el auge exportador 
cacaotero duró 25 años, y su caída provocó una fuerte crisis en la economía ecuatoriana. 
El Ecuador ha aprovechado sus ventajas comparativas naturales a lo largo de su vida 
republicana, a través de su característica de país agrícola, entendiéndose este hecho como 
positivo, la especialización de exportaciones de un solo producto en extensos periodos de 
tiempo, propicia una baja diversificación de oferta, siendo este el hecho negativo. 
Entre los 80 y 90, surge un nuevo sector exportador denominado como No Tradicional, en 
donde los productos de carácter agrícola fueron los originarios de este  nuevo sector, producto 
de una liberalización en la economía de la época, ante un factor externo denominado 
Globalización. 
Este sector, cambió definitivamente la estructura exportadora ecuatoriana basada en un 
modelo de especialización de un producto durante extensos periodos de tiempo, debido a que 
el primer intento de cambio, a través del modelo de Industrialización por Sustitución de 
Importaciones (ISI), había fallado, pero había establecido las bases de la capacidad industrial 
del país, que fue aprovechada por este sector, que también exportaba productos industriales, 
en donde su auge se dio a través de una gran variedad de productos, que establecieron una 
diversificación de la oferta exportable del país. 
La diversificación de productos agrícola no tradicionales, ha provocado una fuerte demanda 
creciente, determinada en un mercado globalizado cambiante en busca de productos tanto 
típicos como atípicos, en donde para muchas naciones y regiones del mundo, estos productos 
que no tienen una historia exportadora típica del país, son tradicionales de fuerte demanda, 
mientras que para otros, estos resultan totalmente innovadores y creadores de demandas. 
Este hecho, también se ha afirmado al establecerse que entre 2005 y 2015, las exportaciones 
de este sector se dirigieron hacia los cinco continentes del planeta, determinando que la 
demanda de estos productos es creciente, producto de su diferenciación, reafirmando la teoría 
vertical de diferenciación de productos, que establece que  la producción de una gama de 
productos de una oferta diversa están en función a la satisfacción de la demanda. 
Asimismo, este sector exportador ha utilizado la premisa de ventajas competitivas, para 
establecerse como el sector exportador con mayor demanda creciente del país, a lo largo de la 
última década, en donde a través del tiempo ha creado un carácter diversificador, innovador y 
diferente, a través de una gama de productos agroexportables primarios e industriales, que se 
producen en las cuatro regiones del país, como su mayor ventaja competitiva  frente a otros 
sectores exportadores ecuatorianos. 
Por otro lado, se destaca que a pesar de que el sector agrícola no tradicional ecuatoriano, ha 
aprovechado fuertemente las ventajas comparativas naturales del país, para en el caso 
primario, ofrecer productos agrícolas de calidad y en el caso industrial, obtener materia prima 
de calidad, este no se ha basado totalmente en el principio de especialización ricardiana. 
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Debido a que si bien el sector exportador no tradicional agrícola, aprovecha las ventajas 
comparativas naturales que ofrece un país agrícola, no solo produce productos con menores 
costes relativos, sino  aquellos que el mercado mundial demanda, aprovechando el potencial 
agrícola del país, el cual presenta las características para que la oferta del país sea 
diversificada y no especializada. 
En donde las ventajas comparativas adquiridas en el aparato industrial ecuatoriano, no son tan 
fuertes como el de otras economías mundiales especializadas en la característica industrial, 
pero que sin embargo exporta una gama de productos agroindustriales, diversificándose en 
orden a la demanda mundial y refutando la especialización de productos con menores costes 
relativos. 
Estableciéndose, que el sector ha adaptado un nuevo  principio de una moderna ventaja 
comparativa, propuesta por Eli Hecksher  y Bertil Ohlin, que toma en cuenta al factor de 
producción intensivo, en donde se ha aprovechado intensivamente el factor de producción 
agrícola del país, lo cual no ha significado ni significará que todas las exportaciones no 
tradicionales ecuatorianas deban ser básicas, sino que con este factor intensivo también se ha 
podido y podrá producir la materia prima del sector agroindustrial exportador. 
De la misma manera, la apertura comercial  disminuye los valores de las exportaciones no 
tradicionales agrícolas, entendiéndose que a pesar del importante crecimiento del sector, aun 
no es tan fuerte para asimilar un alto grado de aperturismo contradictorio al informe presentado 
por el Banco Central del Ecuador en su estudio de volatilidad de las exportaciones en periodo 
de sucretización. 
El Banco Central argumenta que los volúmenes de las exportaciones incrementan con una 
apertura comercial mayor, lo cual podría resultar cierto, sin embargo la competitividad a la que 
se enfrentaría la industria del sector es la que está a la vista, en donde los precios podrían 
verse afectados lo cual disminuiría los valores Fob en las exportaciones. 
Por otro lado, las variables de oferta y costos, aumentan los valores Fob de las exportaciones, 
debido a que en el caso de un incremento de la variable de oferta: volúmenes,  los valores Fob 
aumentan, afirmando los resultados del estudio nombrado con anterioridad, el cual establece 
que los volúmenes, como indicadores de oferta tienen una relación directa con los valores Fob 
de las exportaciones. 
Asimismo, los costos de factores unitarios de trabajo, representados por los salarios reales, al 
aumentar, incrementan los valores Fob de las exportaciones, afirmando el estudio del Banco 
Central , denominado con anterioridad, el cual establece que los costos de mano de obra que 
son fuertemente influyente en los costos de producción, inciden en aumento de los valores de 
la exportaciones. 
Sin embargo, este efecto en la mayoría de casos suele ser negativo, debido a que resta 
competitividad en el comercio internacional, salvo a productos con características únicas, 
diferentes y necesarios. 
CONCLUSIONES 
El sector exportador no tradicional agrícola ha contribuido positivamente en la evolución de las 
exportaciones ecuatorianas durante el periodo 2005-2015. 
Las exportaciones del sector agrícola no tradicional entre 2005 y 2015, han incidido en 8,35% 
del valor FOB del sector exportador ecuatoriano, con una destacada participación del 11% en 
2015, qué superó por primera vez, durante la última década, el 10% de aportación de ingresos 
a un establecido sector exportador basado en la exportación de petróleo. 
El crecimiento promedio anual de los valores Fob del sector exportador no tradicional agrícola, 
ha superado al del sector exportador global y al del petróleo, asimismo, el crecimiento 
promedio anual del tonelaje exportado ha permitido convertirse en el sector exportador 
ecuatoriano con la más alta demanda creciente entre 2005 y 2015. 
El sector agrícola no tradicional ecuatoriano, ha aprovechado fuertemente las ventajas 
comparativas naturales del país, para en el caso primario, ofrecer productos agrícolas de 
calidad y en el caso industrial, obtener materia prima de calidad, este no se ha basado 
totalmente en el principio de especialización ricardiana. 
La diversificación de exportaciones es la herramienta que reduce los riesgos de volatilidad de 
las economías ante choques externos 
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