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RESUMEN

El hilo conductor de esta investigacion ha sido la reflexion conceptual en el plano
econOmico y contable acerca de riqueza, su valuacion y su costo , a efectos de
argumentar sobre el concepto ambiguo de la expresion valuacion al costo y su
consecuente aplicacion como principio contable.

Valor y costo son dos fendmenos econdmicos independientes y ambos dependen de la
presencia de bienes y/o servicios . El valor sefiala la cuantia de unidades dinerarias
equivalentes a la cantidad fisica de unidades que se entregan de un bien en un proceso
de intercambio. El costo sefala el sacrificio o empleo de bienes que se entregan a
cambio de algo deseado. La expresion valuacion al costo ha hecho creer a muchos
contables que el costo determina el valor de los bienes y servicios, al punto de considerar
gue el costo es un valor. Esta falacia se debe a que la valuacién de bienes ingresados al
patrimonio en la realidad econdémica es al precio de adquisicién

Se hizo un minucioso andlisis para explicar los conceptos de los términos sefialados y
dejar en claro que Valuacién no es ni Costo, ni Contabilidad de Costos. Queda por escrito
una opinion fundamentada en el conocimiento abstracto de la economia y en la técnica
contable interprete de causas y efectos de hechos econémicos.

PALABRAS CLAVES

VALUACION — VALORA(}ION — COSTO — REVALUACION — VALUACION AL COSTO —
PRECIO DE ADQUISICION — VALOR AGREGADO.

INTRODUCCION

Se ha dicho y escrito mucho acerca de valuacién al costo , tanto doctrinaria como
reglamentariamente, y siempre hay lugar para una opinibn mas, habida cuenta que en
ciencias sociales no existen pruebas de laboratorio, tal como sucede en las ciencias
fisicas y naturales, para determinar la falsedad con precisibn de los conceptos que
surgen, por ello se_ suman a las existentes y conviven, no hay sustitucion, pues son los
factores de poder los que incorporan términos y conceptos a la cultura cientifica
haciéndolos “generalmente aceptados” y en forma independiente cada sujeto tiene la
posibilidad de acceder a las distintas ponencias y formar su propia verdad.

El costo es un hecho econémico y como tal es estudiado por la economia en cuanto a su
conocimiento abstracto. La contabilidad como disciplina aplicada estudia los efectos del
costo tanto en su aspecto patrimonial, financiero, como de costos y gestién. La valuacion
de ingresos y costos, es decir el reconocimiento de valor, no es privativo de alguno de
los campos nominados, es importante en cada uno de ellos y por ende el discernimiento
sobre valuacion al costo debe comprender el estudio integral de conocimientos
abstractos y aplicados sobre valor y costo, ademas de la mecanica propia de la
valuacion. La doctrina, en general, lo trata como un tema contable, mas precisamente
como algo perteneciente a la Contabilidad Financiera, ignorando raices econoémicas e
implicancias contables globales.

Esta ponencia tiene como propdsito reflexionar sobre los conceptos y sus respectivos
términos, o viceversa, y desde los fundamentos basicos hasta las aplicaciones
generalmente reconocidas, relacionados con el tema planteado para dejarle por escrito
una opinidn a quien quiera conocer algo mas que las frias normas.



Se presenta en este escrito el resultado del discernimiento hecho sobre la concepcion
tedrica de los términos enunciados precedentemente y su aplicacion a nivel
microecondmico, labor compatible con la optica de quien durante mas de treinta afios ha
observado el interior de las empresas desempefiando puestos gerenciales, y que en
forma separada por méas de veinte afios ha estudiado y escrito sobre teoria de costos.

VALUACION
CONCEPTO

El término valuacion , conforme al Diccionario de la Real Academia Espafola —en el
futuro citado como DRAE- es la accion y efecto de valuar. Habida cuenta que valuar es
sefialar_el precio de algo, resulta en consecuencia que valuacién es: a) la accion, el
ejercicio hacho por un agente para sefialar el precio de algo, y b) el efecto, el precio
sefialado, que constituye el resultado de la accion.

En la jerga contable se acostumbra a usar “determinar” en lugar de “sefalar” siendo que
en el lenguaje corriente ambas palabras son sinénimas. En consonancia con lo dicho, se
entiende que:

Valuacion en Contabilidad es tanto la accién que bajo la forma de procedimiento
técnico realiza un agente para determinar el precio de un bien patrimonial, como asi
también el valor monetario resultante de dicho procedimiento.

Por procedimiento técnico entiéndase la ejecucién metddica de tareas administrativas
para obtener algo conforme a reglas para hacer establecidas. En este caso el algo que se
procura es la valuacion. El conjunto de reglas para hacer constituye una técnica cientifica.

VALORACION

El término valoracion para el DRAE es la accion y efecto de valorar. Valorar en su
primera acepcion se presenta con igual significado que valuar, sefialar el precio de algo, y
en su segunda significacion expresa especificamente que es la accidon que se realiza
para reconocer, estimar o apreciar el valor de algo. Por ende, valoracion distintivamente
es la accion de un agente para reconocer, estimar o apreciar, y ademas es el efecto
consecuente: el valor de algo. En la jerga econémica se considera que se reconoce,
estima o aprecia la_utilidad de las cosas, la cual les otorga valor de utilizacién. Por lo
tanto:

Valoracién en Economia es tanto la acciéon que realiza un agente para reconocer la
utilidad que una cosa tiene para €él, como asi también el valor de uso consecuente que
le otorga.

Quien escribe considera que no deberian utilizarse las palabras “valuaciéon” y “valoracion”
como sinénimas en lo que a sefialar precio se refiere, guardandose cada una para
expresar la significacion contable y econ6mica, respectivamente.

VALORIZACION

El término valorizacion para el DRAE es la accion y efecto de valorizar. Valorizar alude
a la accion de aumentar el valor de algo, al igual que revaluar que es elevar el valor de
una cosa, en oposicién a devaluar que seria la disminucion de valor. Por su parte,




desvalorizar es quitar valor a algo. El efecto consecuentemente es el revallo o devalio
que experimenta el valor de algo. En términos contables:

Valorizacién en Contabilidad es tanto la acciéon que bajo la forma de procedimiento
técnico realiza un agente para modificar el precio de un bien patrimonial, como asi
también el valor monetario proveniente del revalio o devalio resultante de dicho
procedimiento.

NOTA: Estas distinciones terminolégicas no constituyen un simple ejercicio semantico,
pues no tienen como fin el correcto uso del lenguaje, aunque ello no carece de
importancia cuando de expresarse sin ambigliedades se trata, sino fundamentalmente
entender los conceptos de las causas Yy fines de las acciones ejecutadas, habida cuenta
de la confusién que con cierta habitualidad se observa en la practica contable, por
ejemplo, de quienes actlan no percatandose que al revaluar o devaluar se esti
modificando el precio de los bienes, tema que se abordara oportunamente.

PRECIO

El término precio, conforme al DRAE, manifiesta el valor pecuniario en que se estima
algo. En el Derecho, en tanto, precio es contraprestacion dineraria. Pecuniario es un
adjetivo que refiere al sustantivo, en este caso “valor”, como perteneciente o relativo al
dinero efectivo. Entonces:

Precio es el valor en dinero efectivo estimado para algo.

RIQUEZA

¢Qué es ese algo al cual se le reconoce precio? La respuesta esta en la génesis
econdmica.

De acuerdo con SCHNEIDER, el “objeto de la ciencia econdémica es el sector de la
actividad del hombre consistente en actos de disposicion de medios escasos para la
realizacion de fines humanos que resultan de necesidades y deseos” [Pag. 3]. Utilizando
terminologia moderna puede decirse que la ciencia econdémica tiene por ‘objeto formal’,
esto es su materia de estudio, a la “actividad del hombre”, mientras que por ‘objeto
material’, es decir los aspectos particulares de los que se ocupa, a los “actos de
disposicion de medios escasos”.

El hombre busca los medios que considera capaces, directa o indirectamente, de
satisfacer sus necesidades y deseos y aplica su actividad para lograr tal cometido
desarrollando aquellas acciones —obtencion, traslado y acceso— que lo llevan a conseguir
las ‘cosas’ que permitan su subsistencia y bienestar. Dichas ‘cosas’ son utilizadas por la
humanidad para el mantenimiento de la vida en condiciones no solo dignas, sino ademas,
placenteras, siendo este uso —satisfaccion o realizacion— el fin dltimo de los procesos
economicos.

Los medios que satisfacen necesidades y deseos fueron sometidos a prolijos estudios a
lo largo del tiempo, emergiendo diversas opiniones sobre su naturaleza y asi surgieron
conceptos trascendentes a los cuales se les asigné un nombre, como: escasez, utilidad,
bien, valor, riqueza, ellos dieron origen a diversas y reconocidas teorias, algunas
contrapuestas, de vital importancia para el entendimiento de la ciencia econémica.

Algo que sirve para un determinado fin es un medio . En economia ese algo son ‘cosas y
derechos’ capaces de convertirse en satisfactores de necesidades , con el concurso de



la actividad humana aplicada a tal fin. El término necesidades es genérico
comprendiendo a las ‘necesidades primarias’ de los seres humanos, a sus ‘deseos’ y a
los ‘requerimientos’ de las empresas para lograr sus fines. El término ‘medios’ engloba a
los ‘originarios’ brindados por la naturaleza y a los ‘producidos’ que a su vez abarca a los
provenientes de la actividad humana aplicada a los bienes naturales y a los previamente
producidos con un grado intermedio de elaboracién —tienen procesos pero no han
alcanzado aun el grado de “apto para consumo” necesitando nuevas transformaciones—
gque son sometidos a posteriores elaboraciones.

El término riqueza es entendido en el lenguaje comuin (DRAE) como la abundancia de
bienes y cosas, mientras que:

Riqueza en economia se utiliza para designar tanto a cada uno como al conjunto de
medios,_ materiales e intangibles, al alcance de los sujetos que han descubierto en
ellos una determinada utilidad para la satisfaccion de necesidades y deseos,
reconociéndoles por tal cualidad y teniendo en cuenta su escasez, un valor que los
constituye como bienes econdémicos , integrandolos a su patrimonio _a cambio de un
costo.

UTILIDAD

En lenguaje comun (DRAE) utilidad es el provecho, conveniencia, interés o fruto que se
saca de algo. En economia se llama utilidad a la capacidad que tiene un bien 0 un
servicio de convertirse en satisfactor de necesidades con el concurso de la actividad
humana aplicada a tal fin.

De hecho la utilidad reside en las cosas de la Naturaleza y en los actos 6 servicios de los
seres humanos, es una_cualidad inherente a los medios que emplea un sujeto. Se
establece una relacién objetiva entre un ‘sujeto’ que reconoce la cualidad de util para sus
fines y un ‘objeto’ (cosa o servicio) que la posee. El hombre no crea la utilidad, que es
inherente a las cosas, lo Unico que hace es obrar sobre ellas, modificAndolas, para hacer
efectiva la utilidad que contienen y apropiarla a la satisfaccion de sus necesidades.

Algunos autores desconocen, errbneamente desde el punto de vista aqui asumido, que
‘utilidad’ sea una cualidad de los ‘objetos’ y la consideran como medida de la satisfaccion
que obtiene un sujeto al consumir o adquirir un bien o servicio en respuesta a sus
necesidades.

ESCASEZ

Dice la DRAE que escasez es poca cantidad de algo para un fin determinado. En
economia designa a la relativa insuficiencia de bienes y servicios con relacién a las
necesidades, deseos o requerimientos de los consumidores. Es la antitesis de la
abundancia. La escasez también implica que no todas las necesidades pueden ser
satisfechas al mismo tiempo, algunas son realizadas antes que otras; los sujetos tienen
gue_eleqgir entre varias posibilidades cual alternativa seleccionan postergando a las
demés en funcién de los medios que disponen. En sintesis la escasez se manifiesta
como una limitacion de medios disponibles dada la ilimitada cantidad de necesidades a
satisfacer.

VALOR DE USO

El significado de “valor” ha sido objeto de estudio desde los albores de la cultura
humana dando lugar a diversas teorias econdmicas que conviven en la actualidad, aun
con contradicciones. Esto obliga a dejar sentado que se entiende por valor de uso y por



valor de cambio, para justificar y entender las opiniones aqui expuestas, dejando de lado
qué es ‘valor’ tanto desde lo filoséfico como de lo ideoldgico.

La rigueza representada por los medios al alcance de los agentes econémicos posee
intrinsecamente la cualidad de ser util para la satisfaccion de necesidades y deseos
humanos, como se dijo previamente, y el sujeto en particular, como la comunidad en
general, reconocen la utilidad de las cosas en funcion del uso que se les puede dar.

Los sujetos otorgan a los bienes “valor de uso”, es decir, reconocen que en funcién de
sus cualidades (utilidad) los van a utilizar en su actividad, incluyéndolos en alguno de los
procesos econdmicos: consumo, produccién o intercambio; para lo cual previamente los
incorporan a su patrimonio.

Cada sujeto hace una valoracion de los bienes que posee otorgandoles un grado ordinal
de preferencia. Recurriendo a un ejemplo clasico, un labriego que cultiva trigo separara
primero una determinada cantidad de cosecha para su sustento y el de su familia; en
segundo lugar conservara la cantidad necesaria de granos para la préxima siembra;
luego en tercer orden destinara una porcién a obtener por canje directo o indirecto
aquello que satisfaga sus necesidades basicas; ordinalmente (cuarto, quinto, etc.) ira
intercambiando porciones de trigo para realizar otras necesidades y deseos. Las
organizaciones también hacen una valoracion de sus recursos clasificando ordinalmente
su uso, aunque ello no sea percibido por los sujetos que las integran; piénsese
contablemente en disponibilidades, créditos, bienes de cambio, bienes de uso,
inversiones... Oportunamente se establece que estructura de activo fijo requiere la
explotaciobn que se inicia y como se compondra el capital de trabajo. Quién no ha
escuchado, por ejemplo, alguna vez —necesitamos acortar los plazos de cobro porque
nuestro nivel de endeudamiento ha crecido mucho; esto estd indicando que se requiere
usar dinero propio con preferencia al prestado para adquirir materias primas u otros
bienes.

Se puede concluir entonces, que un bien desde el preciso momento gue ingresa en un
patrimonio adquiere un “valor de uso” que puede 0 no modificarse en algin momento. No
debe creerse que es una cualidad intrinseca, sino como se desprende de lo argumentado
es un valor asignado por los sujetos.

Valor de uso es el reconocimiento que un sujeto en particular o la comunidad en
general, otorgan a las cosas en funcion de la utilidad que intrinsecamente poseen y del
uso que se les puede dar para satisfacer necesidades, deseos o requerimientos, en
forma directa o luego de determinados procesos.

VALOR DE CAMBIO

Ahora bien, los individuos y las organizaciones para realizar su actividad econdémica
tienen que obtener ‘bienes y servicios’ que incorporan a su patrimonio. Esto es asi tanto
cuando se los utiliza en el mismo estado o son adquiridos para transformarlos en otros
bienes. Todo bien requiere del trabajo humano para ser obtenido y precisamente este
servicio, como minimo, integra el patrimonio de cualquier sujeto individual o colectivo.

Los bienes se adquieren a través del cambio de unos por otros, merced a que un cierto
namero de individuos integrantes de un conglomerado social les reconoce “valor de uso”,
pues sino careceria de sentido ofrecerlos en intercambio .

Intercambio es la actividad economica por la cual dos personas se transfieren
mutuamente cosas. Normalmente se utilizan los términos canje o permuta cuando se
cambian bienes o servicios entre ambas partes. El intercambio presenta la forma juridica



de compraventa cuando una persona denominada vendedor transfiere bienes y servicios
a otra llamada comprador que en contrapartida entrega dinero. La compraventa ha dado
origen al comercio como actividad especializada y, cuando se conforma una red de
operaciones se presenta el mercado como un fenémeno econémico.

Cuando dos cosas se intercambian es porque se les reconoce “valor de cambio ”
equivalente lo cual hace posible realizar el proceso de transferencia de bienes, servicios
o dinero, entre personas. De tal modo, el “valor de cambio" se presenta como una
relacion cuantitativa entre cierta medida de una cosa y una determinada medida de otra,
gue dos sujetos se ceden entre si.

En un comienzo el proceso de intercambio se manifest6 como canje o permuta de un
bien por otro bien. Con el advenimiento del dinero y desarrollo del comercio el proceso
comprendié la entrega de una mercancia a cambio de dinero. Las mercancias dejaron de
compararse entre si para expresar su valor de cambio, siendo el dinero el equivalente
comun de todas ellas. Desde entonces el valor de cambio se presenta bajo la forma de
una relacion cuantitativa entre una mercancia y su equivalente en dinero que,
comunmente se cita como “valor” sin otro aditamento, dejando la expresion “valor de
cambio” como genérica.

En la actualidad todos los bienes, aln los que se permutan, tienen una expresion en
dinero reconocible por cualquier sujeto. Los bienes tienen valor de uso y valor de cambio,
salvo en economias autosuficientes donde no existe el intercambio.

Valor de cambio es el reconocimiento que un sujeto en particular o la comunidad en
general, otorgan a los bienes en funcién de la relacidn cuantitativa entre una cierta
medida de uno y una determinada cantidad de otro por la cual se intercambian.

El valor de cambio es el reconocimiento universal de la relacion cuantitativa del
intercambio de bienes, normalmente expresado en unidades monetarias. De tal manera,
el valor de cambio de un bien se presenta como un valor monetario. El valor monetario
gue se le reconoce a un bien es el equivalente de las unidades fisicas de dicho bien por
las cuales se intercambia.

El valor del bien se expresa en unidades monetarias al igual que el propio dinero.

Valor de un bien es la cuantia de unidades dinerarias equivalentes a la cantidad fisica
de unidades que se entregan de dicho bien en un proceso de intercambio.

El valor monetario que se le reconoce a un bien constituye su precio, es decir, el valor
pecuniario o valor en dinero efectivo estimado para él. EIl precio lo asigha el vendedor
quien con dicha accion establece la cantidad de unidades monetarias por las cuales esta
dispuesto a realizar la transaccion. El término financiero que sefala la cantidad de
unidades monetarias y que habitualmente se usa en las transacciones es “importe”.

En resumen, es muy importante tener presente que:

Los bienes se incorporan al patrimonio considerando su valor de uso y portando
un valor de cambio expresado como valor monetario (_ valor) el cual constituye su
precio (valor pecuniario).




COSTO

CONCEPTO EN EL LENGUAJE COTIDIANO

En los paises americanos de habla hispana se le dice costo en el lenguaje cotidiano, a lo
mismo que en Espafia en el comun decir se conoce como coste, ello evidenciaria una
sinonimia que el DRAE no convalida, pues no les otorga una misma o muy parecida
significacion.

Expresa que costo es la “cantidad que se da o se paga por algo”. En este texto hay dos
respuestas posibles al interrogante ¢qué es costo?:

a) cantidad que se da por algo; y

b) cantidad que se paga por algo.
La diferencia entre ambas acepciones est4d en el verbo. Vulgarmente dar significa
“entregar” mientras que pagar es “entregar dinero”. Adviértase que en ambas acciones lo
gque se hace es “entregar”, cualquier riqueza en el caso de dar y solamente dinero cuando

Se paga.

Es evidente que dar contiene a pagar, no obstante, es valida la concurrencia de las dos
significaciones dado que, si bien “a)” expresa el concepto genérico universal, “b)” esta en
la mente de quienes integran una sociedad moderna donde practicamente todas las
transacciones se hacen con dinero.

Los que estudian o ensefian el costo no deben ignorar la accién “a)” porque su existencia
es posible y hace a la esencia del fendbmeno costo. Recientemente un Estado duefio de
medios de comunicacion propuso a ciertos empresarios canjear publicidad por la deuda
gue mantenia a raiz de la adquisicion de bienes y servicios, por supuesto que para el
registro se tendran que determinar los valores monetarios correspondientes, pero lo que
se pretendia dar en “pago” no era dinero.

El término cantidad manifiesta la existencia de “cierto numero de unidades”, es una
expresion abstracta que por si misma no tiene sentido, siempre alude a un cierto nimero
de unidades de algo especifico, en forma explicita o implicita. En la situacion a) se alude
a cantidad de unidades concretas que se dan por algo. Es decir, se da un cierto numero
de unidades de algo especifico, como por ejemplo: cinco kilos de manzanas, o bien, tres
monedas. En matematica “cinco” y “tres” sefialan el nimero de unidades involucradas,
por si mismos son valores absolutos, se requiere acompafarlos de un elemento como
kilos, unidades, etc., para precisar sin vaguedad ese “algo especifico” -manzanas,
monedas, etc.- Cuando la unidad concreta es la “unidad” se omite como en el caso de las
monedas..

De tal forma, el significado del DRAE para costo contempla tanto el ancestral trueque, el
intercambio, y la produccién, a saber:

Trueque = bienes por bienes
Intercambio = dinero por bienes (habida cuenta que el dinero es un bien)
Produccion = empleo de bienes (que se transforman para obtener nuevos bienes)

En las tres situaciones se dan bienes para obtener nuevos bienes.

En cuanto a coste dice que es el “gasto realizado para la obtencion o adquisicion de una
cosa o de un servicio” lo cual alude al dinero utilizado tanto para la produccién como para
el intercambio de bienes o servicios.

Gasto es la accion de gastar y también la cantidad que se ha gastado o se gasta, en
tanto que gastar es emplear el dinero en una cosa. Cotidianamente se ejercita la accion
de emplear dinero (gasto) utilizando una determinada cantidad de moneda (costo)



que en calidad de recurso disminuye el patrimonio y constituye lo gastado , se hace para
la adquisicion de una cosa (ingreso) . El ingreso es la obtencion, cuando de un proceso
de produccion se trata, o la adquisicion, que emerge de un proceso de intercambio, de
una cosa o de un servicio. En sintesis:

Accibn = emplear el dinero = GASTO
Recurso = cantidad de moneda = COSTO ytambiénlo GASTADO (menos patrimonio)
Objetivo = cosa incorporada = INGRESO (mas patrimonio)

Costo conlleva un significado genérico, mientras que coste, de acuerdo con el
pensamiento generalizado de la doctrina, se cifie a la teoria general de la produccion, por
lo cual se concluye que no hay sinonimia, estando el significado de coste contenido en lo
dicho para costo, pero no a la inversa. La cotidiana realidad los presenta como sinénimos
y asi deben considerarse.

CONCEPTO CIENTIFICO

En la doctrina contable por abrumadora mayoria se considera que costo o coste (en
adelante se citard simplemente “costo”) es el sacrificio econdmico para un fin
determinado.

Esta definiciébn es genérica y con un alto grado de ambigiedad, comprendiendo a las
diferentes teorias que interpretaron el fenémeno costo a través del tiempo y fueron
elaboradas por distintas escuelas, doctrinas y autores. Estas teorias contienen diferentes
definiciones, significados, origenes y conceptos, consecuencia de los contextos habidos
al momento en que cada una fue elaborada.

¢ Que es lo que se sacrifica? Para responder es necesario conocer el pensamiento de los
impulsores de teorias econdémicas del costo, ello se refleja en el cuadro siguiente (Fig. 1):

TEORIAS DEL COSTO _Y_SACRIFICIO ECONOMICO

IMPULSOR TEORIA ECONOMICA SACRFICIO ECONOMICO  ORIGEN DEL COSTO
Doctrina tradicional contable Valor de costo Precio de compra Compraventa
Escuela clasica econémica Valor econémico Valor trabajo incorporado Esfuerzo

Escuela Psicolégica Valor subjetivo Valor dado por un sujeto Operacion
Escuela Econ. Contemporanea Costos alternativos Valor de la cosa desplazada Decision
Doctrina Econ. Contemporanea  Remuneracion de factores Valor compensatorio Contratacion

Doctrina contable moderna Valor corriente Precio actual de compra Compraventa
Oscar M. Osorio Sacrificio de bienes Bienes econdémicos Operacioén
Marcelino Figueira Objeto de inversion Recurso invertido Acto de Inversion
Enrique N. Cartier Relacion insumo- producto Valor de los insumos Proceso productivo

Fig. 1 (Elaboracién Propia)

Teoria del costo es el conjunto de enunciados cientificos referidos al costo como
fendmeno econdmico relacionado con la evolucién del patrimonio de un ente.

- La doctrina tradicional contable tiene su inicio en 1494 cuando se publica la obra de
Lucas Pacioli con los rudimentos de la técnica contable utilizando el método de registro
por partida doble. La respuesta sobre qué se sacrifica fue dada en funcion de la
necesidad informativa de comerciantes y banqueros, desembocando légicamente en
concebir el costo como el valor_del dinero_invertido _oportunamente, es decir, el precio




pagado en el momento de la adquisicion de los bienes vendidos. Con el correr del tiempo
este pensamiento se extendio a los recursos empleados en la produccién de otros bienes
y servicios. El diccionario de costos de la Comision de Terminologia del IAPUCO cita la
siguiente definicion de Anderson y Raiborn que patentiza el concepto transmitido [Pag. 2]:

“En contabilidad el término costo se define como el precio pagado o valor real de
cualquier cosa que se entrega a cambio de los recursos o servicios que se adquieren”.
El costo constituye un sacrificio econémico el cual se mide por el valor monetario de la
transaccion de cambio”

Conclusion : se sacrifica el valor del dinero invertido oportunamente en los bienes que se
entregan.

- Con las ideas propias de la Revolucién Industrial comienza el estudio cientifico de la
Economia y en este sentido la obra de Adam Smith acerca de la riqueza de las naciones,
publicada en 1776, es considerada como el hito inicial, casi trescientos afios después de
la difusibn de la partida doble contable. Los principios econdmicos, con una optica
macroeconomica, nacen en aquel entonces de los pensadores de la llamada Escuela
Clasica, y aun hoy la concepcién hecha sobre el costo se mantiene vigente, entendiendo
la doctrina en general que:

Costo es el sacrificio econbmico -0 el esfuerzo como sostienen algunos autores-
destinado a lograr un fin determinado.

La precedente definicidn sintetiza las muchas que con diferentes matices expresan el
pensamiento propio de esta teoria. Tanto sacrificio econémico como esfuerzo denotan
una misma cosa el sacrificio materializado en forma de ofrenda o pérdida del valor del
trabajo contenido en los bienes entregados.

- La obra fundamental de Carl Menger aparece en 1871, catedratico de Viena
considerado como el fundador de la “Escuela psicolégica austriaca”. Expresa Emile
James “Segun Menger, como todos los fendbmenos econdmicos son fundamentalmente
fendmenos humanos, es preciso buscar el principio que los explica en la psicologia. A
esta incumbe, sobre todo, describir el mecanismo por el que se determina el valor de las
mercancias, indicar lo que hay de permanente en estos fendmenos y, por tanto, facilitar la
formulacién de verdaderas leyes cientificas. [Pag. 195].

“El costo_de una determinada operacion es, para el sujeto econémico que la realiza, el
valor que este atribuye a los recursos econémicos empleados”

Esta definicion de Napolioni [Pag. 369] expresa con propiedad el pensamiento de la
escuela citada, supeditando el costo a la valoracién que de la utilidad econémica hace un
sujeto. Se sacrifica el valor de la utilidad econdmica atribuida a los bienes empleados.

- En la moderna teoria econdmica el costo significa desplazamiento de alternativas. El
costo de una cosa es aquella otra que casi fue elegida en su lugar. Si se elige una cosa,
su costo esta representado por lo_ que ha sido sacrificado o desplazado para obtenerla.
Asi se expresa Sealtiel Alatriste quien afirma que a este concepto “se le ha asignado las
denominaciones de costos de sustitucion, costos alternativos y costos diferenciales; todos
ellos tienen la misma implicacidon aunque se les den diversos matices. Los términos mas
comunmente usados son los de costos de desplazamiento, costos de sustitucion y costos
de oportunidad.” [Pag. 2 y 4]. Puede decirse que:




El costo de una determinada alternativa es el valor de lo desplazado , no elegido para
obtenerla.

Esta definicion ha sido compuesta a partir de las expresiones de Alatriste citadas
previamente. Se sacrifica el valor dinerario de los bienes desplazados.

- John F. Due, representante de la doctrina_econdmica contemporanea, afirma que en
materia econdémica la definicion satisfactoria del costo es mas amplia que el concepto
usado en contabilidad con el fin de determinar beneficios, pero que generalmente es
similar a la acepcién utilizada por las empresas para ciertas determinaciones distintas de
las puramente contables. [Pag. 160]

“Costo son las “compensaciones que deben recibir los propietarios de los factores y
del capital usados por una firma, si se desea que continlen proveyendo de factores a
la empresa”.

Esta definicion lleva implicita la idea del costo de oportunidad propia de la Escuela
econOmica contemporanea, su significado es el de remuneracién 0 compensacion a la
que se hacen acreedores gquienes suministran los factores a la empresa. Se sacrifica el
valor dinerario compensatorio que representa la remuneracién a los propietarios de los
bienes suministrados.

- A fines de la década del sesenta toma auge dentro de la moderna teoria contable la
idea de la indexacién de los estados contables para reconocer los efectos del deterioro
de la moneda —inflaciébn— como respuesta al contexto econémico. Segun el profesor Zeff
[Pag. 77] “Desde los afos sesenta y hasta mediados de la década siguiente, las
autoridades de varios paises contemplaron la posibilidad de exigir que los estados
financieros (en si 0 en notas) reflejaran ajustes para tomar en cuenta la inflacion”.

La idea central que fundamenta esta corriente de pensamiento es el mantenimiento del
capital financiero de los entes. La siguiente definicibn de Raimondi esta referida al costo
de reposicion, costo corriente o costo en plaza, representativo de lo que se ha
denominado “valor corriente”. [Pag. 31]

“Costo_es el sacrificio econbmico que segun la informacion de que dispone quién lo
calcula, se supone que seria preciso efectuar en el momento de que se trate, para
adquirir o producir un bien o servicio”

Se desprende del texto que el sacrificio econémico aludido es el valor monetario —dinero
requerido al momento del calculo- representativo del valor corriente del precio de compra,
el que corresponderia pagar en el momento de calcularse el costo. Se sacrifica el valor
presente del dinero invertido oportunamente en los bienes entregados.

- Oscar_M. Osorio, abocado a la capacidad de produccion y los costos entendié en su
libro que debia expresar su idea sobre el costo para facilitar la comprension del tema
abordado. Hace una breve resefia con opinién de los conceptos habidos y concluye con
su propia definicidn, que ratifico en escritos posteriores. [Pag. 199]

Costo  es todo sacrificio de bienes econdmicos  valuados de determinada manera
realizado con el objeto de generar un ingreso mas o menos diferido en el tiempo o
cumplir un objetivo determinado.
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Es esta una definicion genérica que pretende como su autor dice en el Diccionario de
Costos IAPUCO vya citado [Pag. 5]: “ser lo suficientemente general para permitir su
aplicacion a toda actividad econdémica y a todo proceso productivo”. Se sacrifican bienes
economicos con el objeto de generar un ingreso o un fin determinado.

- En la teoria objeto de inversion el costo se erige como el fendbmeno econémico
representativo de la modificacion del patrimonio de los agentes cuando éstos,
voluntariamente, deciden emplear sus recursos desarrollando una actividad apropiada
para incorporar nuevos recursos que racionalmente le darén beneficio.

Costo son los recursos productivos empleados  por parte de un agente econémico
en el desarrollo de su actividad, con el fin de incorporar nuevos recursos que
racionalmente le proporcionaran beneficio.

En esta definicion la esencia del costo es dar, emplear o colocar bienes o servicios que
técnicamente se denominan recursos, constituyendo cada uno en si mismo un costo. El
origen es un acto de inversién de un sujeto por el cual emplea recursos en procura de
bienes, consciente de que con ello obtendra beneficio.

Para esta teoria no existe sufrimiento del agente por desprenderse o sacrificar recursos,
sino que por el contrario conscientemente emplea bienes para mejorar su rigueza.

- Enrigue N. Cartier afirm6 que ha sido premisa basica de las cétedras en las cuales ha
participado que “el de costo es un concepto econdémico antes que contable”, y en ella se
ubica el germen de lo que se ha dado en llamar la teoria general del costo . A partir de
este pensamiento y considerando a la produccion como una actividad generadora de
utilidad econdmica, construye su definiciébn de costo expuesta en el Congreso IAPUCO
celebrado en Concordia, Entre Rios, Argentina, 1999. [Pag. 287]

El costo  puede entenderse como cualquier vinculacidn, conexion o relacion coherente
(I6gica) entre un resultado (objetivo) productivo y los factores o recursos considerados
necesarios para lograrlo.

Se entiende que esta definicion no se limita a la actividad fabril sino que comprende a
todo proceso donde se afiada valor econémico y tiene como significado a la relacion
insumo-producto entre un resultado productivo y los bienes necesarios para su logro.

Corolario: Todas las teorias del costo citadas hacen referencia a bienes -entregados,
empleados, desplazados, suministrados, sacrificados, necesarios- como portadores del
significado que cada una otorga al costo.

Dicho significado se cuantifica para todos los casos en valores monetarios calculados
sobre la base de las cantidades fisicas de bienes utilizadas y que salen del patrimonio de
un ente para obtener lo que se ha propuesto.

VALUACION AL COSTO

CONCEPTO

Valuacion en términos genéricos contables es tanto la accion que bajo la forma de
procedimiento técnico realiza un agente para determinar el precio de un bien patrimonial,
como asi también el valor monetario resultante de dicho procedimiento.
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Costo en tanto, presenta genéricamente diferentes significados elaborados a través del
tiempo y que, con distinto grado de aceptaciébn, mantienen vigencia, pero como
caracteristica comun todos tienen como portador a bienes econémicos.

Cuando se dice que la valuacion es al costo, se esta manifestando que se tomara como
valor monetario de los bienes econdémicos que ingresan al patrimonio el valor de los
bienes que salen del patrimonio en caracter de costo y que posibilitan la incorporacion
sefialada. Por ende,

Valuacion al costo en términos genéricos contables es tanto la accién que bajo la forma
de procedimiento técnico realiza un agente para determinar el precio de los bienes que
ingresan al patrimonio, tomando como base de célculo el valor de los bienes gue salen
del patrimonio portando o representando al costo y que posibilitan dicha incorporacion,
como asi también el valor monetario resultante de dicho procedimiento.

Se expresO oportunamente que en las tres situaciones siguientes los sujetos dan bienes
para obtener nuevos bienes: Trueque = bienes por bienes; Intercambio = dinero por
bienes (considerando al dinero como un bien); Produccion = empleo de bienes (que se
transforman para obtener nuevos bienes). Para llevar cuenta de cada de estas tres
operaciones se realiza el procedimiento técnico contable “Valuacion al costo”.

Es importante saber que en el momento de dar bienes para obtener nuevos bienes, tal
como lo sefiala la teoria econémica, se produce una equivalencia de valores entre
precio y costo emergente del acuerdo de partes. Acordar la operacion significa convenir
un valor_equivalente. El valor monetario de lo que se entrega y de lo que se recibe es
igual.

Los bienes que ingresan al patrimonio portan como valuaciébn su “precio de
adquisicion” que constituye su valor presente, siendo la valuacion al ‘valor de su
costo’ una falacia pues este es simplemente el precio de los bienes que salen del
patrimonio.

Es aconsejable llamar a las cosas por lo que conceptual representan, en este caso
Precio de adquisicion.

MOMENTOS DE LA VALUACION DE BIENES

La lectura de los péarrafos precedentes advierten que existen dos momentos para
proceder a la valuacién de bienes: Entrada al patrimonio, que comprende a la adquisicion
y a la transformacién de bienes, y Salida del patrimonio en caracter de costo.

En el acapite RIQUEZA se tratd sobre la génesis econdmica alegando que el hombre
busca los medios que, directa o indirectamente, considera capaces de satisfacer sus
necesidades y deseos a los cuales aplica su actividad ejecutando la cadena de
procesos: PRODUCCION 5 CIRCULACION - DISTRIBUCION - coNsumo con el fin dltimo de
conseguir aquellas ‘cosas’ que permitan su subsistencia y bienestar.

La riqueza se traslada de un estado a otro como consecuencia de los actos de
disposicién de medios escasos dentro de cada proceso econdémico como asi también de
un proceso a otro, habida cuenta que dichos medios provienen tanto de la naturaleza
como de un proceso anterior, y desaparecen cuando se realiza su consumo en forma de
satisfactores o de insumos. La ‘traslacion ’ estudia “relaciones, causas, efectos y fines
gue se verifican para un sujeto determinado por el transito de productos y servicios”.
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Los conceptos expuestos constituyen el fundamento econdmico para discernir acerca de
los momentos de la valuacion al costo.

VALUACION DE BIENES O SERVICIOS ADQUIRIDOS

La circulacidon es el proceso econdmico que estudia “el transito de productos y servicios
de unas a otras personas” materializado por la acciébn humana conocida como
‘intercambio’ y reconocida juridicamente como ‘compraventa’ donde el comprador entrega
al vendedor un bien econdmico a cambio de dinero o excepcionalmente otro bien.
También hay adquisicién de riqgueza cuando un ente recibe ‘aportes’ de sus duefios para
llevar adelante los fines que le son propios, como asi también cuando un beneficiario de
herencia o donacion incorpora a su patrimonio los bienes legados.

De acuerdo con las normas contables los bienes y servicios adquiridos ingresan al
patrimonio valuados a su “costo de adquisicion”. En Espafia, como lo atestiguan Mallo y
Pulido [Pag. 2], se utiliza la expresién “precio de adquisicion ". Como se expusiera
precedentemente los dos vocablos responden a conceptos diferentes con valores
equivalentes a efectos del intercambio de bienes y en opinién de quien escribe lo
apropiado conceptualmente es utilizar "precio de adquisicidn” pues se trata de valuar los
bienes incorporados al patrimonio que lo portan, mientras que los bienes representantes
del “costo” tienen su propia valuacién, y no vale decir “lo mismo da” pues ambos valores
monetarios son iguales.

Cabe acotar que no existe una mejor valuacion para los bienes adquiridos que el “precio
de adquisicidn” pues representa su valor presente.

Los bienes recibidos por aportes o legados, como también los permutados, son valuados
al “precio de plaza”.

El costo de la compra estd representado por el mismisimo dinero, que obviamente
expresa un valor presente de la riqueza que se entrega.

VALUACION DE BIENES O SERVICIOS PRODUCIDOS

Se entiende por produccion a la obtencion de medios capaces de satisfacer o realizar
las necesidades y deseos de los seres humanos. En este proceso se aplica accidn
humana a los bienes procedentes de la naturaleza y también a los que ya han tenido un
proceso productivo previo, para transformarlos en medios satisfactores de necesidades
en cuanto a la subsistencia y al bienestar humano.

Los satisfactores son conocidos en economia como “bienes econdmicos”, es decir,
aquellas cosas que por su utilidad y escasez el hombre les reconoce un valor de uso y
que para ser intercambiadas les asigna un valor de cambio, un valor pecuniario
justipreciado en forma de precio. La jerga contable los designa como “bienes y
servicios ”. Los bienes son cosas materiales, mientras que los servicios son intangibles
derivados de la prestacion humana, ambos tienen como propésito satisfacer alguna
necesidad social.

Son bastamente conocidos los tres elementos que ingresan en el proceso de produccién:
- Naturaleza , término econémico de caracter genérico que en contabilidad es presentada
como “materias primas y/o materiales ", comprende a los bienes materiales que fisica o
guimicamente conforman el resultado del proceso, es decir unidades de un producto .

- Trabajo, palabra representativa de la prestacion humana que se aplica a los bienes
materiales para conseguir su transformacion en producto. En contabilidad se designa
normalmente como “mano de obra ”
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- Capital, vocablo que nomina al conjunto de bienes y servicios que colaboran con el
trabajo en la transformacion. En contabilidad se identifica como “carga fabril ” o costo
indirecto.

Los tres elementos citados, materias primas, mano de obra y carga fabril, son bienes o
servicios disponibles en el patrimonio que se deciden utilizar para obtener productos que
contablemente se reconocen como “productos terminados " y como “produccién en
proceso ” cuando no se ha completado la elaboracién del producto final.

El trabajo se incorpora real y juridicamente al patrimonio en el momento de su
contratacion independientemente del momento de pago y se efectiviza en el tiempo
durante la prestacion. Normalmente se registra contablemente por el devengo de su
prestacion, en oportunidad de corte (quincenal, mensual, etc.). Lo cierto es que sino
estuviere disponible al igual que los bienes y servicios no podria iniciarse el proceso de
trasformacion.

Las normas contables argentinas explicitamente establecen para determinar el costo de
los productos producidos, el modelo de costos completo (R.T.17 - 4.2.1.) por absorcién o
integral, denominaciones que se consideran sinénimas. [Ver Bibliografia]

Para el modelo de costos por absorcion  toda la inversion de recursos en la funcion de
produccién tiene como ‘objeto de costo’ a los ‘productos elaborados’. La doctrina contable
asimila los factores de la produccién con los que denomina elementos del costo a saber,
materias primas, mano de obra y carga fabril, respectivamente. Reconoce a los dos
primeros como costos directos por mantener una relacion con cada unidad de producto
elaborado evidente y causal, cualitativa y cuantitativamente en forma inequivoca con su
propio objeto, lo que permite su apropiacién o imputacién en forma inmediata y precisa.
La carga fabril que no presenta las caracteristicas sefialadas es considerada un costo
indirecto de fabricacion, realizdndose su imputacion a cada unidad de producto elaborado
por medio de ciertas bases metddicas de prorrateo.

De esta forma se determinan los bienes econdémicos que conforman cualitativa y
cuantitativamente el costo de los productos elaborados . Tradicionalmente las
reglamentaciones contables adoptaron la “valuacién al costo” de los bienes que integran
el costo a ‘valor histérico o resultante’. Pero como se sefalara en el acapite “COSTO.
CONCEPTO CIENTIFICO” la moderna teoria contable a fines de la década del sesenta
introduce la idea del costo de reposicion que valla el costo de los productos producidos
al precio que costaria adquirir las unidades que ingresan al proceso de produccién. La
riqueza valuada al ‘valor presente’ en el momento de su adquisicion (precio de
adquisicion) es revaluada para mantener su poder de adquisicion y consecuentemente
su ‘valor presente’ en circunstancias de su utilizacion en la transformacion y con ello
preservar la integridad financiera del capital.

En cuanto a los productos obtenidos tradicionalmente se les asigna el ‘valor del costo
de produccion’, con lo cual se mantiene el criterio de ‘valuacién al costo’, que en un
principio fue histdrica y en época reciente de reposicion.

Observase que en el proceso de produccién se lleva a cabo un traslado de riqueza
interna, no hay participacién de terceros como en el caso de la adquisicion. Por lo tanto
el precio de los bienes es el historico, del momento de la incorporacién al patrimonio, o el
de reposicién, que revalla para reconocer la integridad del ‘valor adquisitivo’
manteniendo de tal forma el ‘valor presente’ de los bienes. Los bienes producidos
contablemente a su salida del proceso de produccién son registrados a ‘precio de
produccion’ y quedan en existencia para ser ofrecidos en venta y en tal condicion seran
revaluados posteriormente aplicando reglamentaciones vigentes.
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VALUACION DE BIENES O SERVICIOS OFRECIDOS

En economia la distribuciéon es el proceso que reparte los medios entre los miembros de
la comunidad, y en materia juridica se aplica la normativa sobre contratos, compraventa,
contrato laboral, contrato de servicios, etc., todo desde la 6ptica del que se compromete a
entregar _un_bien o prestar un_servicio a cambio _de dinero. El dinero constituye la
contraprestacién que remunera la provision de factores productivos.

Los sujetos que ofrecen bienes o servicios lo hacen con el propésito de obtener una
renta, materializada como una determinada cantidad de dinero que ingresa a su
patrimonio aumentando su riqueza. La cantidad de dinero que ingresa es el precio con
que dicho sujeto a valorado a aquello que ofrece.

El precio expresa el valor pecuniario del costo mas un beneficio , es decir la ganancia
economica: PRECIO = VALOR DEL COSTO + BENEFICIO. Se obtiene el dinero suficiente como
para reponer el bien o servicio entregado y cualquier costo necesario incurrido para su
acondicionamiento, mas un excedente denominado beneficio, el cual incrementa la
rigueza poseida pues con €l pueden adquirirse medios que la actividad econdmica
requiera.

Los bienes que se ofrecen se encuentran en existencia en el patrimonio y reconocen dos
origenes, comprendiendo de acuerdo con ello a los adquiridos para ser comercializados
en el mismo estado que tenian al ser incorporados, y los producidos por el ente. Su
valuacion era a ‘valor de costo’, histérico primero y luego de reposicion, hasta la aparicion
de las NIIF (Normas Internacionales de Informacion Financiera) que introducen el
concepto de “valor razonable” definiéndolo la NIC 39 como “la cantidad por la que puede
ser intercambiado un activo entre un comprador y un vendedor debidamente informados”,
lo cual llevd a las reglamentaciones nacionales a introducir el “valor neto de realizacion”
como norma de valuacion. Asi, en el caso de Argentina, la RT 17 lo caracteriza como el
“Precio de venta de contado estimado de un activo no monetario, menos los costos que
seran ocasionados por su venta, mas aquellos ingresos adicionales no financieros que la
operacién genere por si.”

La aplicacién de este concepto para los bienes adquiridos 0 producidos en existencia
lleva implicito en su “valor’” ademas del “valor de costo” el ‘beneficio’ y los ‘ingresos
adicionales’ a la fecha de cierre de los estados contables. De igual modo, los ‘ingresos
adicionales’ deben recocerse en el momento de la venta. Este tema se desarrolla en el
préximo acépite sobre VALOR AGREGADO, dada su importancia.

VALOR AGREGADO

CONCEPTO DOCTRINARIO

La doctrina en general considera valor agregado al valor adicional que adquieren los
bienes y servicios al ser transformados durante el proceso productivo, concepto
discordante con los fundamentos que fueron dados y sobre el cual en préximo acapite se
emitirh opinidn critica. Para poder medirlo diferentes autores materializan el ‘valor
agregado’ sefialandolo como la “diferencia entre el valor de los bienes al salir de una
etapa de produccién y el costo de los bienes al entrar en esa misma etapa”. El valor al
cual se alude, obviamente, es el “valor de cambio” representado por el “precio de venta”.

Algunos autores mas cercanos a la praxis empresaria, sin desconocer la realidad
econdémica, opinan que Valor Agregado o Valor Afiadido es una caracteristica no
comun, poco usada por los competidores, que le confiere a un ‘bien o servicio’ un mayor
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valor comercial, diferenciandolo de los demas. Quien escribe considera como verdadero
este concepto y en préximo acdpite presentard una aplicacion ilustrativa.

OPINION CRITICA

Como resumen de lo expuesto sobre ‘Valuacion’ se dijo que “los bienes se incorporan al
patrimonio considerando su valor de uso portando un valor de cambio expresado como
valor_monetario (valor) el cual constituye su precio (valor pecuniario)”. Cabe discernir
ahora sobre a cual valor de los enunciados se refiere la expresion ‘valor agregado’ o
como se lo conoce en Espafia ‘valor afiadido’.

La rigueza representada por los medios al alcance de los agentes econémicos posee
intrinsecamente la cualidad de ser (til para la satisfaccidon de necesidades y deseos
humanos, y son los sujetos quienes otorgan a los bienes “valor de uso ", es decir,
reconocen que en funcion de sus cualidades (utilidad) los van a utilizar en su actividad,
incluyéndolos en alguno de los procesos econdémicos: consumo, produccién o
intercambio; para lo cual previamente los incorporan a su patrimonio. En una sociedad
moderna la comunidad en general, reconoce la utilidad de las cosas en funcién del uso
gue se les puede dar. Un bien desde el preciso momento en que ingresa a un patrimonio
adquiere un “valor de uso” que puede o no llegar a cambiar. El “valor de uso” que se le
otorga al ‘dinero’ es el de medio para acceder a bienes y servicios.

Desde la éptica econ6mica la riqueza incorporada al patrimonio es adquirida para tres
fines distintos. 1) El consumo, que es la utilizacion de medios por parte de los individuos
para satisfacer sus necesidades y deseos. 2) La produccién de bienes y servicios, que los
entes utilizan para incorporar riqueza con su venta. 3) El intercambio que realizan los
sujetos también para incorporar riqueza con su venta. El ‘valor de uso’ desaparece para
quien posee la rigueza cuando la consume (como satisfactor o0 como insumo) o la
transfiere a terceros.

En la produccién se insume riqueza, es decir, se la utiliza para obtener los productos
gque satisfaran con su venta el propdsito de incorporar riqgueza. Los insumos (materia
prima y/o materiales, mano de obra y carga fabril) son sometidos a una transformacion
que los hace desaparecer como bienes patrimoniales y los integra al costo del proceso.
El valor de uso comunitario obviamente desaparece pues dejan de tener identidad los
bienes que la portaban, nace una nueva utilidad reconocida por la sociedad que portan
los ‘productos terminados’ y la ‘produccion en proceso’ incorporada al patrimonio y
consecuentemente un nuevo valor de uso comunitario. Desde la perspectiva econémica
no hay incremento de rigueza, es decir, no se han incorporado al patrimonio medios
provenientes de terceros, sino, simplemente, los que se tenian se utilizaron en procura
del objetivo comercial que es el mismo que portaban los insumos, de tal forma el mismo
‘valor de uso’ -incorporar riqueza con su venta- que desaparece con lo insumido aparece
con lo producido.

Los insumos portan el ‘precio de adquisicion’ del momento de entrada al patrimonio,
conocido como “valor histérico”, con el correr del tiempo puede que se los haya
actualizado en funcion de sus “precios de reposicién” y también, quizas, revaluados
siguiendo reglamentaciones que lo sugieran o impongan, siendo en consecuencia alguno
de estos tres valores los que llevan al ingresar en una etapa de produccion. La
produccion obtenida asume como “precio propio” a la sumatoria de “precios” de los
bienes representativos del “costo de elaboracion” emanado conforme al modelo de costos
adoptado: Por absorcion, Variable o Directo (citado en trabajos recientes como “costo de
materias primas” u “only material”). Si esto es asi, no existe ningun “valor agregado” en la
etapa de produccién. Ni de “uso” porque no se incorpora riqgueza y sigue vigente la
intencion de incorporar rigueza con su venta, ni de “cambio” o simplemente “valor” pues
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existe una igualacion -equivalencia- entre la expresidn monetaria de lo que ingresa a
proceso y la que corresponde a lo producido.

Los insumos fueron adquiridos con el propdsito final de obtener un lucro con la venta de
los productos que ellos contribuyen a obtener, es decir, que su desaparicion en el
proceso no modifica el “valor de uso” original. Por otra parte, como se fundamenté existe
una equivalencia de precios entre insumos y productos, con lo cual no varia el “valor de
cambio”. En el caso que se hubieren revaluado los insumos no se manifiesta la
participacion de terceros, por lo cual el mayor valor monetario de determinados bienes
tiene incrementos equivalentes en determinada riqueza patrimonial.

El concepto de valor agregado como una caracteristica poco usada , si agrega valor
ya que le confiere a un bien mayor “valor de uso” para los posibles compradores y una
perspectiva para el ente de mejora futura, real -més beneficio dinerario- o intangible -por
ejemplo mantener la fuente de ingreso-.

Las modificaciones de precio aparenta agregar valor, pero no es asi, pues por aquello de
“valores equivalentes” lo que se reciba tedricamente alcanzard para reponer en ese
mismo momento los bienes que se entregan.

VALOR NETO DE REALIZACION

El argumento esgrimido respecto al acercamiento de la Contabilidad a la Economia para
justificar la aplicacion del VNR, es falaz, habida cuenta que la Economia considera que la
riqueza de un ente se incrementa cuando se produce la incorporacién a su patrimonio y
por lo tanto, la Contabilidad debe interpretar los efectos de este hecho econémico para
dar razén y cuenta a quien corresponda. Es una mala interpretacion de “valor agregado”
que hace lugar al clamor de quienes aportan capital a los entes microeconémicos
preocupados por sus propias finanzas y no por la integridad y permanencia de aquellos.

Ahora bien, si a los ‘productos’, obtenidos y en proceso, se los revalla antes de su venta
aplicandoles el VNR (Valor Neto de Realizacion: precio posible de venta menos costos a
incurrir antes de la transferencia) argumentando incremento de riqueza, se mostrara por
este acto un “valor agregado” producto de ficcion contable para beneficio de los titulares
del denominado “capital propio” con el pretexto de defender sus intereses y contrariando
la “realidad econémica”. La entidad seguira teniendo la misma cantidad de medios con un
valor monetario mayor cuya contrapartida serdn cuentas de capital o de resultados.

Las normativas contables nacionales siguiendo los lineamientos de la internacional han
incorporado este despropdsito sin tener en cuenta que la rigueza se incrementa en el
momento de transferir los bienes, cuando se perfecciona el contrato de compraventa e
ingresa el dinero o equivalente (Vg.: crédito otorgado) correspondiente al beneficio, es
decir la diferencia entre “precio” y “costo total”. El dinero que ingresa como beneficio de la
operacién representa la tenencia de nuevos medios para el desarrollo de la actividad, a
consecuencia del proceso de reemplazo de riqueza adquirida por riqueza transformada
gue finalmente es transferida recibiendo dinero equivalente a cambio.

Respecto al intercambio se alegan argumentos similares a los descriptos tanto por la
doctrina, la normativa, como por parte de quien escribe. Resulta mas incomprensible en
este caso revaluar a VNR los bienes adquiridos para ser comercializados en el mismo
estado en que ingresan, pues palmariamente no hay cambio en la riqueza y si
concretamente se anticipa en el tiempo el beneficio, con lo cual se incrementa el
patrimonio con medios cuya entrada se planea para el futuro sin certeza juridica.
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APLICACION DEL CONCEPTO

Con el siguiente caso extraido de la praxis se pretende ilustrar sobre el verdadero
concepto de “valor agregado”.

- Una empresa elaboradora de un producto de consumo masivo entregaba a las cadenas
de venta minorista su mercancia embalada en cajas de carton corrugado conteniendo 48
unidades cada una. He aqui que alguien de la empresa observé en los Hipermercados el
tiempo y dinero utilizado para desembalar el producto y acondicionarlo prolijamente en
las gdéndolas exhibidoras de las cuales se servian sus clientes. Propuso entonces,
entregar las unidades de consumo sin el embalaje tradicional, acondicionadas en jaulas
provistas de una base apropiada para movilizarlas con autoelevadores con lo cual se
facilitaba y abarataba el transporte (cada camién transportaba mayor cantidad de
unidades) y podian colocarse al costado de las gbndolas para que los repositores no solo
tuvieran menor trabajo sino que ademas les resultara mas coémodo. Esto fue,
independientemente del costo que practicamente no cambid, un verdadero agregado de
valor, hasta que los competidores copiaron el procedimiento.

EPILOGO

RIQUEZA, VALUACION Y COSTO

El hilo conductor de la investigacion ha sido la reflexién conceptual en el plano econémico
sobre la riqueza, su valuacion y su costo , para luego analizar el tratamiento aplicativo
en contabilidad. La riqueza que se incorpora, la que se transforma y la que se transfiere
a terceros, tiene un proceso de valuacion e independientemente otro de costo.

Costo y Valor son dos fendmenos econdmicos independientes estudiados por la
Economia en cuanto a su conocimiento abstracto. La Contabilidad como disciplina
aplicada estudia las técnicas que permitan informar a quien corresponda acerca de los
efectos de los hechos econdmicos derivados de ambos fenébmenos.

Tradicionalmente la formacion contable ha tenido como concepto relevante la ‘Valuacion
al Costo’ al punto de crearse en la “mente de los contables” una representacion de
imagenes que reconoce el valor como el costo de los bienes. Sin embargo la
interpretacion literal indica que los bienes patrimoniales llevan el valor de su costo, La
representacion sicolégica cede frente a la realidad que muestra a la ‘valuacién al costo’
como el procedimiento para asignar a la rigueza patrimonial el ‘valor de su costo’.

En los dltimos tiempos la doctrina y las reglamentaciones justificando una defensa de los
intereses de quienes invierten cediendo capital a las empresas, propugnan un
acercamiento de la contabilidad a la economia calculando y registrando el ‘valor
presente’ de los ‘bienes de cambio’ en existencia.

En esta ponencia se ha reflexionado conceptualmente por separado sobre los dos
términos Valuacion y Costo y su relacion con la Riqueza para fundamentar la existencia
de dos situaciones de la vida econdmica independientes en cuanto a su concepcion y que
simplemente se _relacionan, como _hechos singulares, con los Bienes y Servicios gue
oportunamente ingresan y salen del patrimonio.

Se dijo que se juzgaba correcto hablar de Precio de Adquisicibn en lugar de su
equivalente monetario ‘Valuaciéon al Costo’ dada la realidad percibida de los hechos
econodmicos que conducen a la asignacion de valor a la riqueza poseida.

Valuacion es un procedimiento técnico para determinar el precio de un bien patrimonial.
En tanto, determinacion del costo es un procedimiento técnico para encontrar que
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bienes patrimoniales se sacrifican o emplean en procura de incorporar los ‘medios’
requeridos para el desarrollo de la actividad econdmica. De tal forma, valuacion se ocupa
del ‘valor pecuniario’ de los bienes, mientras que el costo busca reunir en un conjunto a
los bienes que salen del patrimonio como contrapartida de la riqueza que se incorpora.

La riqueza representa tanto a cada uno como al conjunto de medios, materiales e
intangibles, que se incorporan al patrimonio con el propdsito de desarrollar una actividad
econOmica. Los recursos naturales escasos adquieren la condicion de medios cuando un
individuo o la comunidad les reconoce una determinada utilidad vy les confiere por tal
cualidad valor de uso para asighar un orden de preferencia y valor de cambio para
hacer factible el intercambio generalizado bajo la forma de precio que representa
simplemente su valor . La riqueza no es creada por los seres humanos, sencillamente la
adquieren incorporando los recursos naturales o los bienes elaborados provenientes de
los primeros, y realizan un proceso de transformacion.

El hombre no crea utilidad, lo que hace es mediante su trabajo aprovechar la utilidad de
los bienes para obtener medios con una utilidad diferente que es posible gracias al
proceso de transformacién llevado a cabo. Los sujetos en funcion de la utilidad que
reconocen en las ‘cosas’ les confieren un ‘valor de uso’ y un ‘valor de cambio’ en forma
de ‘precio’ para facilitar el intercambio.

La rigueza contenida en un patrimonio solo se incrementa cuando se incorporan
mediante el intercambio mayor cantidad de medios que los que se entregan.

El ingreso por ventas de un periodo, naturalmente es mayor que el costo total invertido en
ese mismo periodo, la diferencia constituye el beneficio que justifica la actividad
desarrollada. En consecuencia, la cantidad de dinero obtenida permite teéricamente la
reposicion de la riqueza invertida (costo total) quedando un sobrante (beneficio) que son
nuevos medios incorporados al patrimonio, es decir, se produce un incremento genuino
de riqueza.

Cuando se habla de valor agregado es inevitable en la mente de un contable referirlo a
diferencia de dinero. No se concibe que en economia el dinero es representativo de una
mercancia que oficia de equivalente comun para el intercambio de bienes. El dinero como
cualquier mercancia se presta al intercambio cuantitativo equivalente. El valor_del bien se
expresa en unidades monetarias al igual que el propio dinero. Se agrega valor cuando se
incrementa la riqueza. Valor de un bien es la cuantia de unidades dinerarias equivalentes
a la cantidad fisica de unidades que se entregan de dicho bien en un proceso de
intercambio

Las normas contables argentinas (RT 17) consagran el VNR como criterio de valuacion de
los bienes en existencia siguiendo el esquema conceptual de las NIIF (Normas
Internacionales de Informacion Financiera) que introducen el concepto de “valor
razonable”. En materia de costo la RT 17 adopta el modelo de costo completo (full cost).

En una reciente ponencia los colegas Demonte y Yardin proponen en ambito de la
Contabilidad Patrimonial, la “adopcion del principio de valuacion al costo , pero
soslayando el pormenorizado célculo de los costos”. Incluyen como costo total de los
productos a los de produccién, a los comerciales y a los administrativos. Este costo total
se “asigna entre los distintos productos utilizando sus precios de venta como base de
reparto”. El coeficiente resultante de dividir el costo total por el valor de venta total se
utiliza tanto para la valuacion del costo como de los inventarios. La aplicacion de este
sencillo procedimiento “daria lugar a prescindir de la Contabilidad de Costos en su
caracter de auxiliar de la Contabilidad Patrimonial’ y “permitird que los especialistas en
costos se vean liberados de trabajos de muy baja utilidad para dedicar sus esfuerzos a la
contabilidad de gestién”
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En opinion de quien escribe, tanto la aplicacion del VNR como la supresion de la
contabilidad de costos como auxiliar de la contabilidad patrimonial, confunden COSTO con
VALOR, como también lo hizo desde su aparicion el “principio de valuacion al costo”.

Como corolario final debe decirse que el mentado acercamiento entre economia y
contabilidad no pasa por enarbolar la bandera de independencia contable, sino en
interpretar los hechos econémicos para reconocer los efectos que es menester informar.

En materia de valuacion es fundamental entender el porque de la equivalencia de
valores entre precio y costo, emergente del acuerdo de partes.
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