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CAPÍTULO I  

 

INTRODUÇÃO 

 

1. O MERCOSUL como processo histór ico e como realidade sociológica 

 

             O MERCOSUL, entendido como processo complexo de constru� � o progressiva de um 

espa�o integrado no Cone Sul, transcende em muito as realiza�� es econ�micas, pol�ti cas e 

diplom� ticas acumuladas ao longo dos primeiros dez anos de sua existência formal, contados a 

partir da assinatura do Tratado de Assun� � o, em 26 de mar� o de 1991.  

             Trata-se de uma realidade sociol� gica fortemente embasada no contexto hist� rico e 

pol�ti co do subcontinente sul-americano, extravasando o simples conceito econ�mico de uni� o 

aduaneira ou de mercado comum, visto que apresenta caracter�sticas imanentes do ponto de 

vista s� cio-estrutural que v� o al� m dos resultados alcan�ados nos planos comercial, pol�ti co-

diplom� tico ou mesmo “societal” dos quatro pa�ses membros.  

 A realidade sociol� gica e o alcance efetivo do Mercosul na geoeconomia e na hist� ria 

pol�ti ca recente da regi� o extrapolam a simples � rea coberta pelo territ� rio combinado dos 

quatro membros originais e dos dois pa�ses associados.  

Da mesma forma, seu “ tempo hist� rico” de desenvolvimento ultrapassa a mera 

cronologia de uma d�cada, devendo-se remontar à segunda metade do s�culo XX para projetar 

sua influência real nas pr� ximas d�cadas. 

Qualquer avalia� � o ponderada de um processo de constru� � o integracionista t� o 

complexo como o MERCOSUL deve partir de premissas realistas e de crit� rios razo� veis de 

aferi�� o de resultados e julgar os sucessos alcan�ados.  
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Assim com as insufici� ncias manifestas do projeto de mercado comum, em sua � tica 

e m� ritos pr�p rios, que devem ser os dos objetivos originalmente propostos pelos ªpaises 

fundadoresº e expressos nos textos constitutivos, nos mandatos ulteriores e nas decis� es 

derivadas, recusando, portanto, a ado� � o de uma perspectiva principista que consistiria na 

cr�tica à realidade existente a partir de um modelo suposto ideal de integra� � o, geralmente 

identificado com o padr� o europeu.  

Um r� pido percurso sobre as origens hist� ricas e os fundamentos econ� micos do 

Mercosul torna-se entretanto necess� rio para identificar as diferen� as, continuidades e rupturas 

em rela� � o ao processo imediatamente anterior. 

  

2. Da integração Brasil -Argentina ao Mercado Comum do Sul 

 

Os processos de aproxima�� o, de coopera�� o e de integra�� o entre a Argentina, o 

Brasil , o Paraguai e o Uruguai, que resultaram no Tratado de Assun�� o de 1991 e na 

constru�� o integracionista posterior, associando ao projeto outros pa�ses do Cone Sul latino-

americano, possuem antecedentes pol�ti cos e estruturais tanto internos quanto externos ao 

esquema sub-regional, cujas principais etapas hist� ricas de desenvolvimento poderiam ser 

sumariadas em torno de algumas datas simb� licas desse longo itiner� rio que provavelmente 

ultrapassa meio s� culo de ensaios, logros positivos e frustra� � es. 

Com efeito, data do in�cio dos anos 1940, ainda antes da guerra europ� ia ter-se 

convertido num conflito mundial de propor� � es gigantescas, a tentativa de uma primeira uni� o 

aduaneira bilateral Brasil -Argentina, aberta à � poca aos demais pa�ses da sub-regi� o. 

Tal projeto foi descontinuado n� o apenas em fun�� o dos itiner� rios pol�t icos diversos 

seguidos pelos dois pa�ses naquela conjuntura pol�ti co-militar, como provavelmente tamb� m, 
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no plano estrutural, em raz� o de assimetrias econ�micas, da baixa intercomplementaridade 

industrial e do car� ter ainda mais exc�ntrico de suas respectivas parcerias comerciais externas1. 

 O projeto seria renovado no in�cio dos anos 50, por iniciativa peronista, sob a forma 

de um segundo ªPacto ABCº (Argentina, Brasil , Chile), mas as naturais diferen�as pol�ti cas e 

de orienta�� o diplom� tica hemisf� rica entre os governos dos tr� s pa�ses, no contexto da Guerra 

Fria, sepultaram rapidamente essa tentativa de car� ter mais ªhegem�n icoº do que propriamente 

econ�mico ou comercial. 

 Dada a referida conjuntura, tanto as primeiras formula�� es de pol�ticas comercial e 

industrial por parte da CEPAL (dirigida ent� o por Raúl Prebisch) como o exemplo ent� o 

oferecido pelo núcleo original do mercado comum europeu, incitaram o Brasil e a Argentina a 

retomarem o projeto integracionista.  

Vale recordar que, por limita�� es pr�p rias ao GATT-1947, era imposs�vel 	 � poca 

constituir uma simples � rea de prefer� ncias tarif� rias entre os pa�ses interessados da regi� o ou 

concluir um pacto comercial bilateral mais avan� ado entre os dois grandes, raz� o pela qual foi 

preciso adotar o formato de uma zona de livre-com� rcio, consubstanciada na ALALC, criada 

pelo primeiro Tratado de Montevid� u (1960).  

N� o � preciso retomar aqui o itiner� rio de avan� os e recuos desse esquema, logo 

sofrendo as restri� � es pol�ti cas dos governos militares ou a competi�� o de projetos mais 

ambiciosos de integra� � o, como o do Pacto Andino (1969). 

 Na realidade, o Brasil e a Argentina sempre realizaram a maior parte das transa�� es 

comerciais operadas ao abrigo dos acordos preferenciais da ALALC e dos mecanismos de 

liquida�� o de contas previstos no Acordo de S� o Domingo de 1965 (compensa�� es 

                                                 
1 ALMEIDA, Paulo Roberto de, O Mercosul no contexto regional e internacional, S� o Paulo, 
Aduaneiras, 1993 
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interbanc� rias � base de cr� ditos rec�procos, contrariamente aos sistemas de pagamentos 

multil aterais recomendados pelo FMI).  

O fato � que o Brasil e a Argentina, depois de praticamente duas d� cadas de objetivos 

conflitantes — inclusive no que se refere ao aproveitamento dos recursos h�dricos do Prata — e 

de uma competi� � o militar t� o irracional politi camente quanto custosa econ�mica e 

diplomaticamente — pois que envolvendo projetos nucleares sem qualquer correspond� ncia 

com as realidades estrat� gicas e de seguran� a da regi� o e no plano global —, decidiram 

retomar, o projeto de constru�� o progressiva de um mercado comum bilateral, tal como 

inicialmente proposto nos anos 1950 por pioneiros da integra� � o como H� lio Jaguaribe2.  

A reaproxima�� o nos anos oitenta entre Brasil e Argentina foi poss�vel gra�as ao 

contexto dos processos de redemocratiza�� o pol�ti ca e dos novos esquemas preferenciais 

existentes ao abrigo do segundo Tratado de Montevid� u (de 1980, que criou a ALADI, 

sucessora da ALALC) e da cl� usula de habilit a� � o do GATT (tal como emanada da Rodada 

T�qu io de negocia� 	 es comerciais multil aterais, em 1979). 

A fase que se estende do Programa de Integra�� o e de Coopera�� o Econ�mica, 

desenhado em 1986 por diplomatas de ambos os pa�ses sob a lideran�a dos presidentes Raul 

Alfonsin e Jos� Sarney, at� a Ata de Buenos Aires de julho de 1990, passando pelo Tratado de 

Integra�� o de 1988, corresponde a um processo bilateral de aprofundamento do movimento 

integracionista, que n� o tinha por motiva�� o excluir outros parceiros sub-regionais, e cuja 

voca� � o prim� ria era inteiramente condizente com o projeto de industrializa�� o competitiva 

dos dois pa�ses e de fortalecimento de um centro econ�mico pr�p rio no contexto sub-regional. 

                                                 
2 ALMEIDA, Paulo Roberto de, O Mercosul no contexto regional e internacional, S� o Paulo, 
Aduaneiras, 1993 
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Foi o caso, por exemplo do Uruguai, que acompanhou cada um dos entendimentos 

mantidos na segunda metade dos anos 1980 pelos seus dois vizinhos, mas que n� o desejou 

associar-se a eles.  

At� ent� o, a liberaliza�� o rec�proca do com� rcio e a defini�� o de pol�ti cas setoriais 

comuns obedecia a uma l� gica industrial e de fortalecimento conjunto da base econ�mica sub-

regional.  

Os fundamentos emp�ricos do processo bilateral nessa fase eram fornecidos por um 

novo modelo de integra�� o que combinava elementos ªdirigistasº da experi� ncia comunit� ria 

europ� ia (a constitui�� o de um mercado comum com o estabelecimento de pol�ti cas setoriais 

comuns, ativamente orientadas para a consolida�� o de estruturas produtivas locais) com a 

cobertura parcial t�pica dos esquemas preferenciais ªaladianosº (sele�� o de setores para a 

redu�� o progressiva das barreiras tarif� rias e n� o-tarif� rias). 

Esse modelo tinha a vantagem de ser claro em seus objetivos de complementaridade 

industrial, mas acarretava igualmente a desvantagem de requerer a negocia�� o de acordos 

espec�ficos, sempre parciais, para o estabelecimento do objetivo do mercado comum em dez 

anos (de 1989 a 1998).  

Em todo caso, o conceito de MERCOSUL estava lan�ado, assim como o embri� o das 

futuras institui� � es intergovernamentais Ð  Conselho de Ministros, Grupo Mercado Comum, 

subgrupos de trabalho Ð  que iriam marcar todo o processo de integra�� o na d� cada que se 

seguiu e de fato at� a atualidade.  

Em termos de rela�� es regionais e internacionais, as pol�ti cas externas do Brasil e da 

Argentina Ð  e mesmo, de certo modo, suas pol�ti cas econ�micas internas e externas Ð  

passavam a estar indissociavelmente ligadas e interconectadas, mesmo se, em diversas fases e 

para quest� es tanto t�p icas como para elementos mais gerais das filosofias respectivas de cada 
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governo, suas respectivas pol�ti cas externas divergissem por vezes dramaticamente no esp�rito 

e na letra da constru�� o integracionista.  

Os regimes cambiais e as alian� as externas preferenciais s� o apenas dois dos 

exemplos mais eloqüentes das assimetrias e discord� ncias que o Brasil e a Argentina 

continuaram a exibir ao longo dos anos 1990 e mesmo durante momentos de crise do sistema 

pol�ti co internacional e do sistema multil ateral de com� rcio.  

O elemento novo, contudo, a ser destacado como resultado da integra� � o dos anos 

1980 seria a defini� � o de uma rela�� o privilegiada entre os dois pa�ses que modificou de forma 

relevante o cen� rio estrat� gico na Am� rica do Sul. 

  

3. A economia a serviço da política: a construção do MERCOSUL 

 

A conjuntura pol�ti ca e econ�mica, interna e externa do Cone Sul, mudou 

significativamente no per�odo entre meados de 1985 e final de 1990.  

As dif�ceis negocia� � es da Rodada do Uruguai para a liberaliza�� o do acesso a 

mercados e para a regula�� o de setores n� o cobertos ou insuficientemente cobertos pelas regras 

do GATT Ð  em servi� os, investimentos, propriedade intelectual, agricultura, t� xteis Ð  assim 

como o novo impulso dados aos esquemas regionais de liberaliza� � o e de integra� � o 

introduziram um novo desafio para o esquema concertado entre o Brasil e a Argentina. 

 O debate tinha a ver com o ritmo e a cobertura do processo de integra� � o, julgado 

por muitos observadores 	 � poca como excessivamente lento e cauteloso Ð  ªf lex�vel e 

gradualº nos termos dos entendimentos bilaterais.  
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A entrada em vigor do acordo de livre-com� rcio entre o Canad� e os Estados Unidos 

em 1989 e a perspectiva de sua extens� o a outros pa�ses do hemisf� rio tal como propugnava a 

ªIniciativa para as A m� ricasº de George Bush em junho de 1990, a perspectiva de uma 

ªfortaleza Europaº a partir de 1993, prometida pelo Ato Único Europeu de 1986, assim como a 

n� o conclus� o da Rodada do Uruguai em dezembro de 1990, em Bruxelas, como previsto no 

esquema inicial, foram fatores que, tomados conjuntamente, atuaram de maneira decisiva na 

decis� o em favor da conforma�� o do MERCOSUL. 

Sem desconsiderar os fatores extra-regionais acima mencionados, o fator singular 

mais importante na tomada de decis� o pol�ti ca em favor do formato quadrilateral do 

MERCOSUL ocorreu durante os anos iniciais dos governos Carlos Menem e Fernando Collor 

de Mello, cujo compromisso pol�tico foi o de buscar o aprofundamento e a acelera�� o da 

integra�� o a dois, reduzindo significativamente (para apenas quatro anos) os prazos e as 

modalidades previstos no Tratado de 1988.  

O referido compromisso foi referendado pela Ata de Buenos Aires, em julho de 1990, 

e suas conseqü� ncias n� o se limitaram � mudan�a de ritmo do processo bilateral, mas afetaram, 

fundamentalmente, o car� ter do processo de integra�� o. Em lugar da abordagem ªdirigistaº e 

flex�velº do esquema anterior, a integra�� o assumiu uma natureza livre-cambista e o 

desmantelamento das barreiras existentes passou a ocorrer de forma autom� tica3. 

Essa decis� o ªdram� ticaº, tanto em termos pol�ticos como comerciais, determinou 

uma nova configura� � o nos equil� brios sub-regionais, com a convoca�� o de reuni� es de 

consultas entre os principais interessados no processo, que nessa conjuntura envolvia o Chile e 

o Uruguai, mas n� o ainda o Paraguai. O pa�s andino do Pac�fico logo chegou � conclus� o de 

que n� o poderia ingressar num projeto de mercado comum cujos pressupostos tarif� rios iam a 

                                                 
3 ALMEIDA, Paulo Roberto de , Mercosul: fundamentos e perspectivas, S� o Paulo, LTr, 1998 
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contra corrente de seu perfil li near de uma tarifa �n ica e exclusiva de 11%, num momento em 

que Brasil e Argentina ainda exibiam m� dias tarif� rias superiores a 40%, com picos por vezes 

superiores a 100%.  

O Chile eximiu-se, portanto, de ingressar no novo esquema sub-regional, preferindo 

apostar numa futura negocia�� o comercial com os Estados Unidos (retomada apenas dez anos 

depois, em dezembro de 2000, e com resultados ainda bastante incertos).  

O Paraguai, por sua vez, ap� s ter-se provisoriamente reabilit ado de uma longa fase 

ditatorial e caudilhesca, foi incorporado ao esquema negociador com o apoio do Brasil , dado o 

interesse deste � ltimo em disciplinar o com� rcio ilegal na fronteira entre os dois pa�ses. 

Como resultado de seis meses de intensas negocia�� es entre os quatro pa�ses do Cone 

Sul, chegou-se � defini� � o de um instrumento plurilateral de integra�� o Ð  conhecido desde 

ent� o por Tratado de Assun�� o Ð  cujas linhas b� sicas, entretanto, j� tinham sido dadas pelo 

tratado de integra� � o bilateral de 1988 e sobretudo pelo esquema livre-cambista bilateral da 

Ata de Buenos Aires de julho de 1990.  

Todos os mecanismos, instrumentos, � rg� os e em especial os calend� rios de 

desgrava�� o eram essencialmente os mesmos, com algumas exce�� es t�p icas concedidas em 

termos de prazos maiores (um ano adicional) e de amplia� � o da lista de produtos sens�veis 

concedidas aos dois novos s� cios menores. 

 Mais importante foram preservadas a reciprocidade pol�ti ca total e absoluta entre os 

pa�ses membros e a igualdade de direitos e obriga� � es entre eles, inclusive no plano da tomada 

de decis� es, a despeito dos diferenciais de peso e import	 ncia relativos intra-Mercosul ainda 

mais dram� ticos do que aqueles existentes entre os integrantes do outro �n ico esquema 

historicamente conhecido e exitoso de mercado comum, a Comunidade Europ� ia.  
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Essas assimetrias absolutas existentes no MERCOSUL Ð  com o Brasil representando 

entre 70 e 80% de sua massa f�sica, em termos de territ� rio, popula�� o, produto bruto e 

com� rcio exterior Ð  tamb� m viriam a existir no NAFTA ent� o em conforma� � o, mas sem o 

complicador, neste � ltimo caso, dos regimes uniformes, das pol�ti cas setoriais harmonizadas 

(ou pelo menos coordenadas) e, sobretudo, da pol�ti ca comercial e da Tarifa Externa Comum 

que se tornam obrigat� rias quando se passa de um simples esquema de livre-com� rcio para a 

maior complexidade do mercado comum. 

O MERCOSUL quadrilateral estava, portanto, formalmente criado, com o nome 

oficial Ð  n� o de tratado do mercado comum do Sul, como muitas vezes se acredita, mas Ð  de 

ªtratado para a constitui�� o de um mercado comum entre Argent ina, Brasil , Paraguai e 

Uruguaiº, colocando assim no futuro o que ent� o era um projeto extremamente ambicioso no 

que se refere a prazos e natureza dos compromissos assumidos (nada menos que a 

ªharmoniza�� o de pol�ti cas setoriaisº e a ªcoordena� � o de pol�ti cas macroecon�micasº, por 

exemplo). 

 Na letra, como se disse, o Tratado de Assun� � o nada mais � sen� o uma reprodu�� o 

ipsis litteris dos mecanismos estabelecidos na Ata de Buenos Aires, ainda que seu esp�rito 

formal tenha sido adaptado ao esquema quadrilateral e que, na fase subseqüente de negocia� � es 

internas e externas. 

 O conte�d o substantivo das pol�ti cas econ� micas e comerciais adotadas 

eventualmente para cada um dos quatro membros originais estivesse longe das caracter�sticas 

de ipsis verbis que seria de se esperar de um esquema elaborado de integra�� o como pretende 

ser um mercado comum. Essa caracter�stica se refletiria no desenvolvimento do MERCOSUL, 

como se ver� . 
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4. Desenvolvimento político e econômico do MERCOSUL de 1991 a 2001 

 

Os dez anos que se seguiram � data de assinatura do Tratado de Assun�� o, em mar� o 

de 1991, foram marcados por diferentes fases de desenvolvimento interno e externo do 

Mercosul, tanto em fun� � o do seu calend� rio pr� prio Ð  definido de maneira bastante otimista, 

de estabelecimento progressivo e de consolida�� o do mercado comum (ainda um objetivo n� o 

alcan� ado, como se sabe) Ð , como em virtude de processos internos e externos que 

impactaram de forma negativa essas diferentes etapas, sem que os Estados membros lograssem 

controlar, a cada vez, o itiner� rio e o desenrolar das for�as econ�micas e pol�ti cas em jogo nas 

tend� ncias de curto prazo do futuro mercado comum. 

 A � ltima d	cada pode ser dividida a grosso modo em tr� s etapas:  

(a) a fase de transi� � o, prevista no pr�p rio tratado, at	 o final de 1994; 

(b)  a configura� � o institucional da uni� o aduaneira, iniciada formalmente em 

primeiro de janeiro de 1995, mas que de fato corresponde a uma ªsegunda fase de transi� � oº, 

pois que abrindo espa�o de tempo adicional para que fossem completados os requisitos de uma 

zona de livre-com	 rcio completo e de uma uni� o aduaneira acabada; 

(c) finalmente, uma conjuntura de crise pol�ti ca e econ�mica aberta com a 

desvaloriza�� o do real em janeiro de 1999 e a amea� a subseqüente de dolariza�� o na 

Argentina.  

Os contenciosos comerciais e os reclamos protecionistas decorrentes foram em 

grande medida contornados por um programa de ªrelan�amentoº do MERCOSUL no ano de 

2000, a despeito das press
 es dos Estados Unidos e de outros pa�ses (em particular o Chile, que 

hesita entre a ades� o plena ao MERCOSUL e um acordo de livre com	 rcio com os EUA) em 
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favor da antecipa� � o dos prazos negociadores para a forma�� o da � rea de livre com� rcio 

hemisf� rica (ALCA). 

Os objetivos fixados no Artigo 1ë do Tratado de Assun�� o para a fase de transi�� o 

eram muito claros, a saber: a constitui�� o, at� 31 de dezembro de 1994, de um mercado 

comum, caracterizado pela ªli vre circula�� o de bens, servi� os e fatores produtivosº, pelo 

ªestabelecimento de uma Tarifa Externa Comumº e pela ªcoordena�� o d as pol�ti cas 

macroecon�micasº, assim como o ªcompromisso dos Estados Partes de harmonizar suas 

legisla�� es, nas � reas pertinentesº.  

 No que se refere, por exemplo, � li vre circula�� o de bens, servi� os e fatores 

produtivos entre os pa�ses membros, tal deveria ser atingida por meio, entre outros, da 

elimina�� o de direitos alfandeg� rios e de restri� � es n� o-tarif� rias � c ircula� � o de bens e 

servi� os, ou seja, alcan� ando-se uma zona de livre-com� rcio. 

 No prazo acordado, as metas foram atingidas apenas parcialmente, essencialmente no 

que se refere � li vre circula�� o de bens Ð  embora v� rios produtos permanecessem nas listas de 

exce�� es, com restri� � es de diversas ordens Ð  mas n� o no tocante a servi� os ou a uma 

indefinida categoria de ªfatores produtivosº, que pode ria ser considerada como o equivalente 

da circula�� o de trabalhadores (ou pelo menos de trabalho especializado). 

Desse ponto de vista, e mesmo considerando-se uma ªsegunda fase de transi�� oº no 

per�odo posterior a 1995 (quando foi estabelecido um programa para o acabamento dos 

objetivos do Tratado de Assun�� o conhecido como ªMERCOSUL 2000º), o MERCOSUL 

passa a ser uma uni� o aduaneira incompleta, embora a livre circula�� o de bens contemple a 

quase totalidade da pauta aduaneira, pelo menos em n� mero de itens. 
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 Entretanto, parte expressiva do com� rcio intrarregional, sen� o em volume pelo 

menos em valor, � composto por produtos do setor automobil� stico (autom�v eis e pe� as), que 

permaneceu � margem da uni� o aduaneira durante os primeiros dez anos do MERCOSUL. 

 Foi apenas em dezembro de 2000 que, finalmente, se logrou estabelecer um marco 

comum, quadripartite para o com� rcio administrado para esse setor, muito embora algumas 

d�v idas subsistam quanto � capacidade Argentina (e dos outros dois s� cios menores) de 

cumprir o acordado. 

 Um acordo-marco para a livre circula�� o de servi� os Ð  Protocolo de Montevid� u, 

adotando basicamente o modelo do GATT Ð  foi adotado em dezembro de 1997, prevendo a 

liberaliza�� o progressiva da oferta de servi� os inter-regionais num prazo de dez anos, mas sua 

implementa�� o depende da negocia�� o de acordos setoriais espec�ficos e de compromissos 

expl�citos de abertura, que se encontram atualmente na Segunda Rodada de Negocia� � es.  

No que tange a Tarifa Externa Comum (TEC), esta foi efetivamente definida nos prazos 

fixados (isto � , antes de 31.12.94), o que teoricamente converteria o MERCOSUL em uma 

uni� o aduaneira a partir de 1995, mas a implementa�� o da TEC sofreu igualmente novos 

atrasos temporais e a imposi�� o adicional de regimes tempor� rios de exce�� o (li stas de 

exce�� es nacionais, definidas para cada um dos membros, e portanto, diferenciadas e n� o 

aplicadas de forma quadripartite).  

Outras exce�� es dizem respeito � s Listas de Converg	 ncia, acordadas na Reuni� o 

Ministerial de Ouro Preto, em dezembro de 1994, para Bens de Capital (com vig	 ncia at� 

01/01/2001 ± em fase de renegocia� � o) e para Produtos do Setor de Inform� tica e 

Telecomunica� � es (com vig	 ncia at� 01/01/2006).  

A TEC se apresenta com uma estrutura racional em termos econ
micos, comportando 

em seu regime normal um leque de dispers� o relativamente reduzido (de 0 a 20%), que 
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esposou caracter�sticas da pr�p ria tarifa aduaneira brasileira Ð  compreensivelmente o pa�s de 

maior relev� ncia para o com� rcio intra e extra-regional. 

Sob o impacto da crise financeira asi� tica e em vista os problemas decorrentes do 

choque de competitividade externo tanto sobre o Brasil quanto � Argentina, a TEC foi objeto 

de revis� o em dezembro de 1997, procedendo-se, por meio de acordo quadripartite, a um 

aumento linear de 3 pontos nas al�quotas efetivas, o que representou um aumento de 25% na 

tarifa m� dia de 14% aplicada geralmente pelos pa�ses membros.  

Durante a reuni� o do Conselho do Mercado Comum (Florian�polis, 14 e 15/12/2000), 

os Estados Partes alegaram necessidades fiscais para n� o procederem � redu�� o integral do 

aumento transit� rio da TEC. 

Nessa ocasi� o, foi acordada a redu� � o dos n�veis tarif� rios adicionais para 2,5 pontos 

percentuais, com o compromisso de estabelecer novas redu� � es de acordo com cronograma a 

ser definido at� 30 de junho de 2001.  

Em fevereiro de 2001, contudo, o novo ministro da economia da Argentina, Domingo 

Cavallo, assumiu em atmosfera de crise, prometendo revitalizar a economia de seu pa�s: sua 

primeira provid	 ncia foi a de suspender unilateralmente a vig	 ncia da TEC para um certo 

n
 mero de produtos, fixando novas tarifas para dois grupos de importa� � es (basicamente 35% 

para bens de consumo corrente, como forma de proteger temporariamente ind
 strias argentinas 

amea� adas, e zero para bens de capital, de maneira a estimular-lhes a competitividade). 

 Muito embora a reuni� o extraordin� ria do MERCOSUL, em abril de 2001, tenha 

ratificado essas mudan� as e acolhido as ªexce� � es tempor� riasº acordadas � Argentina, essa 

nova realidade, mais as sucessivas declara� � es do ministro Cavallo no sentido de fazer o 

MERCOSUL retroceder a um status de simples zona de livre-com� rcio, contribu�ram para 

agravar a situa� � o de crise pol�ti ca vivida pelo bloco desde a desvaloriza�� o brasileira de 
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janeiro de 1999 e para criar uma impress� o internacional de ªinviabili dadeº do projeto de 

mercado comum em face de press� es externas t� o relevantes como a criada com as 

negocia�� es da ALCA. 

A TEC deveria ter sido complementada por uma pol�ti ca comercial conjunta dos 

pa�ses membros em rela�� o a terceiros pa�ses, mas diversos elementos dessa pol�ti ca 

permaneceram carentes de uma defini� � o, como no caso dos incentivos fiscais.  

Durante a fase de transi� � o, houve consenso de que se deveriam identificar os casos 

de pol�ti ca industrial ou fiscal suscet�veis de representar subs�dios ou vantagens indevidas para 

qualquer dos membros, em vista de sua harmoniza�� o ulterior, com vistas a evitar distor� � es 

comerciais na regi� o.  

A despeito de esfor� os conduzidos na fase subseqüente, n� o houve contudo acordo 

nesse sentido, o que ali � s gerou pol� micas internas relativas a regimes especiais concedidos ao 

setor automobil� stico no Brasil e na Argentina. 

 O Brasil considera que o desmantelamento de sua pol�ti ca de incentivos fiscais e 

credit�cios, como por exemplo os programas promovidos pelo BNDES, vincula-se 

estreitamente ao correspondente desmantelamento da aplica�� o unilateral e abusiva de direitos 

antidumping e medidas compensat� rias no com� rcio intrazona. 

 A consolida�� o de uma uni� o aduaneira perde sentido se n� o forem criados 

mecanismos e disciplinas comuns nessas duas � reas. 

No mesmo sentido, o tema da coordena�� o das paridades cambiais, importante em 

vista de suas repercuss� es imediatas nas correntes de com� rcio e nos fluxos de capitais, foi 

objeto de estudos aprofundados, a partir de uma an� lise dos regimes cambiais nacionais 

existentes e do papel, na defini�� o das paridades rec�procas, do interc� mbio intra e extrazona. 
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N� o se logrou, contudo, uma defini�� o tendente � ado�� o de um sistema de bandas 

convergentes ou mesmo um sistema monet� rio baseado em paridades fixas, tendo em vista os 

grandes descompassos observados nos processos de ajuste e de estabili za� � o macroecon�mica, 

praticamente desde o in�cio do MERCOSUL. 

 A Argentina adotou, como se sabe, a partir de maio de 1991 (Plano Cavallo), uma lei 

de conversibili dade, sustentada numa paridade absoluta entre o peso e o d� lar, enquanto o 

Brasil tardava at� 1994 para iniciar seu processo de estabili za�� o (Plano Real), parcialmente 

sustentado numa �ncora cambial. 

 A despeito da vontade pol�ti ca dos governos dos quatro pa�ses membros, fatores de 

pol�ti ca econ�mica interna na Argentina e no Brasil (recess� o, desemprego, sistemas de c�mbio 

diferentes, processos eleitorais), acoplados � s conseqü	 ncias das crises financeiras 

internacionais de fins de 1994 no M� xico, de 1997 na Ásia e de 1998 na R
 ssia e no pr�p rio 

Brasil em seguida, causaram s� rias dificuldades para a continuada evolu�� o positiva do 

processo negociador regional.  

A ado�� o de um regime cambial flutuante no Brasil , que resultou na desvaloriza�� o 

do real, em janeiro de 1999, deflagraram uma grave crise pol�ti co-comercial e de credibili dade 

externa.  

Na esteira da crise da desvaloriza�� o, foi criado, em junho de 1999, o Grupo de 

Trabalho sobre Coordena�� o de Pol�ti cas Macroecon�micas, com vistas a retomar os 

entendimentos sobre o tema e propor a� � es tendentes ao aumento da percep� � o de 

credibili dade do bloco frente aos investidores internacionais.  

O exerc�cio quadripartite de coordena�� o macroecon�mica sem d
 vida agrega 

proje�� o internacional aos programas de estabili dade monet� ria dos pa�ses da regi� o, a despeito 

das cr�ticas de que foram reduzidos seus resultados concretos e de que os ganhos em termos de 
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credibili dade externa do Brasil se deveram muito mais aos indicadores macroecon�micos 

alcan� ados individualmente pelo Pa�s do que a qualquer iniciativa ou outro esfor� o que se 

possa reputar ao Grupo de Trabalho sobre Coordena�� o de Pol�ti cas Macroecon�micas. 

 É acertado notar, no entanto, que a publica�� o em outubro de 2000 de indicadores 

macroecon�micos sobre aspectos fiscais e a antecipa�� o dos prazos previstos para a defini�� o 

de metas macroecon�micas n� o foram suficientes, por exemplo, para evitar a atual crise de 

credibili dade da Argentina nos mercados externos.  

A desvaloriza�� o do real foi igualmente impactante em termos pol�ti cos e comerciais, 

dada a imediata rea� � o do setor privado argentino, logo encampada pelo Governo de Buenos 

Aires � s v� speras da elei�� o. 

 O receio, que se comprovou infundado, de inunda�� o de produtos brasileiros nos 

mercados vizinhos ou de fuga de capital para o Brasil reacendeu demandas protecionistas por 

parte de setores de menor competitividade naquele pa�s. 

 Foi poss�vel perceber-se a magnitude do problema, de toda forma, pela queda in� dita 

no volume do interc�mbio intra- MERCOSUL, com a redu� � o do saldo comercial at� ent� o 

acumulado pela Argentina contra o Brasil . 

 No ano seguinte, por� m, os fluxos de com� rcio j� tinham retomado os valores 

anteriores � crise, mas subsistiam os problemas de competitividade Argentina vinculados em 

parte a seu regime cambial r�gido.  

A tabela 1 resume os valores do com� rcio do Brasil com seus parceiros do 

MERCOSUL, com fluxos em cont�nuo crescimento at� o in�cio da fase de crises financeiras, a 

redu�� o efetiva ocorrida em 1998 e sobretudo em 1999 e a retomada de fluxos pr� ximos dos 

normais em 2000. 
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Tabela 1- Com� rcio do Brasil com os pa�ses do MERCOSUL 

(US$ bilh� es valores aproximados) 

  Anos Exporta�� es Importa�� es Saldo 

1992 4,09 2,28 +1,81 

1993 5,38 3,37 +2,01 

1994 5,92 4,58 +1,34 

1995 6,15 6,84 -0,69 

1996 7,30 8.30 -1,00 

1997 9,04 14,97 -5,93 

1998 8,87 9,42 -0,55 

1999 6,77 6,71 +0,06 

Fonte: MDIC/Sistema Alice 

De forma geral, pode-se reconhecer que o Mercosul atuou, em seus primeiros dez 

anos, como uma esp�c ie de mecanismo antic�clico no plano das conjunturas econ�micas, 

servindo o Brasil , ali � s, como provedor de saldos comerciais para seus parceiros.  

O bloco constituiu-se em fator eminentemente positivo para a consolida� � o de pol�ti cas 

orientadas para a estabili za�� o macroecon�mica, para a busca de competitividade interna e 

externa e para a introdu� � o de medidas de ajuste fiscal e de regimes regulat� rios respons� veis e 

avan� ados na regi� o.  

Os avan� os, quer no plano da liberaliza�� o do acesso aos mercados rec�procos, quer no 

terreno da coordena�� o e harmoniza�� o de pol�ti cas t� m sido mais lentos do que o desejado por 

seus planejadores originais ou pretendido por alguns entusiastas da integra� � o, mas a cautela na 
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implementa�� o das medidas previstas e necess� rias representa, talvez, uma garantia contra 

retrocessos eventuais. 

 

5. Estrutura jur ídico-institucional do MERCOSUL 

 

No � mbito institucional, o Protocolo de Ouro Preto, adotado em dezembro de 1994 

para atender ao estipulado no Artigo 18 do Tratado de Assun� � o, confirmou a escolha b� sica 

de 1991 por uma estrutura org� nica de tipo intergovernamental, descartando-se, portanto, o 

chamado ªsalto supranacionalº desejado por alguns te� ricos.  

Esse Protocolo estabeleceu a seguinte estrutura institucional ªdefinitivaº:  

a) Conselho do Mercado Comum (CMC): � rg� o supremo do processo de integra�� o, 

composto pelos ministros de Rela�� es Exteriores e da Economia; adota decis� es; 

b) Grupo Mercado Comum (GMC): � rg� o executivo cuja fun�� o � a de assistir o Conselho 

nas decis� es de natureza executiva; adota resolu� � es; 

c) Comiss� o de Com� rcio do MERCOSUL (CCM): assiste o GMC na aplica� � o dos 

principais instrumentos de pol�ti ca comercial comum; 

d) Comiss� o Parlamentar Conjunta (CPC): canal de representa�� o dos Parlamentos dos 

quatro pa�ses, encaminhando suas propostas ao CMC; 

e) Foro Consultivo Econ�mico-Social (FCES): permite aos diferentes setores da sociedade 

(sindicatos, consumidores, sociedade civil em geral) encaminhar seus pleitos e proposi� � es aos 

� rg� os de decis� o, no seu caso ao GMC; 
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f) Secretaria Administrativa do MERCOSUL (SAM): com sede em Montevid� u e 

vinculada ao GMC, faz o registro das decis� es tomadas pelos � rg� os permanentes e facilit a o 

processo de solu� � o de controv� rsias na fase arbitral. 

   

Desde a assinatura do Tratado de Ouro Preto, a estrutura institucional tem sofrido 

pequenas modifica�� es, caracterizadas principalmente pela cria� � o de novos foros. 

 A � ltima reestrutura� � o institucional do MERCOSUL foi aprovada pela Decis� o 

CMC No. 59/00, durante a XIX Reuni� o Ordin� ria do CMC (Florian�polis, 14 e 15/12/2000).  

Cabe recordar apenas que o relan� amento criou foros informais e paralelos � estrutura 

institucional, como forma de dinamizar e elevar a import� ncia pol	tica de certos temas. 

Alguns desses foros informais foram finalmente incorporados � estrutura ao final da 

C�pu la de Florian�polis. Sem alterar a estrutura dorsal do MERCOSUL, a Decis� o 59/00 

consagra a seguinte estrutura institucional:  

1.5.1 - Grupo Mercado Comum 

A- Subgrupos de Trabalho (SGT): passam a ser em n� mero de quatorze, a saber: SGT-1 

ªComunica�� esº; SGT -2 ªAspectos Institucionaisº (o antigo SGT -2 ªMinera� � oº fundiu -se 

com o SGT-9; e foi incorporado o antigo Grupo Ad Hoc de Aspectos Institucionais); SGT-3 

ªRegulamentos T� cnicos e Avalia� � o de Conformidadeº; SGT -4 ªAssuntos Financeirosº; 

SGT-5 ªTransportesº; SGT -6 ªMeio Ambienteº; SGT ±7 ªInd� striaº; SGT -8 ªAgriculturaº; 

SGT-9 ªEnergia e Minera�� oº; SGT -10 ªAssuntos Laborais, Emprego e Seguridade Socialº; 

SGT-11 ªSa�d eº; SGT -12 ªInvestimentosº (incorporou a antiga Comiss� o de Investimentos do 

SGT-4); SGT-13 ªCom� rcio Eletr
n icoº (incorporou o antigo Grupo Ad Hoc sobre Com� rcio 

Eletr
n ico); SGT-14 ªAcompanhamento da Conjuntura Econ
mica e Comercialº  (incorporou o 

antigo Grupo Ad Hoc de Acompanhamento da Conjuntura Econ
mica e Comercial). 
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B- Reuni� es Especializadas: passam a ser em n� mero de oito, a saber: ªAutoridades de 

Aplica�� o em Mat� ria de Drogas, Preven�� o de seu uso indevido e Recupera�� o de 

Drogadependentesº; ªMulherº; ªCi� ncia e Tecnologiaº; ªComunica�� o Socialº; ªTurismoº; 

ªPromo�� o Comercialº; ªMunic�pios/Intend� ncias do MERCOSULº; ªInfra -estrutura da 

Integra�� oº.  

C- Grupos Ad Hoc: passam a ser em n� mero de quatro, a saber: ªConcess� esº; ªS etor 

A� ucareiroº; ªCompras Governamentaisº; ªRelacionamento Externoº.  

D- Comit� de Coopera� � o T�cnica; 

E- Comit� de Diretores de Aduana; 

F- Comit� de Sanidade Animal e Vegetal; 

G- Grupo de Servi� os . 

 

1.5.2 - Comissão de Comércio do MERCOSUL 

Os Comit� s T�cnicos: passam a ser em n� mero de sete, a saber: CT-1 ªTarifas, 

Nomenclatura e Classifica� � o de Mercadoriasº; CT-2 ªAssuntos Aduaneirosº; CT -3 ªNormas 

e Disciplinas Comerciaisº; CT-4 ªPol�ti cas P�b licas que Distorcem a Competitividadeº; CT -5 

ªDefesa da Concorr� nciaº; CDCS ªComit� de Defesa Comercial e Salvaguardas; CT -7 

ªDefesa do Consumidorº. Foram eliminados o CT -8 ªBarreiras N� o -Tarif� riasº (tema em 

tratamento no � mbito do Grupo informal de Acesso a Mercados), CT-9 ªAutomotivoº (tema 

definitivamente incorporado ao MERCOSUL pela Decis� o 70/00) e CT-10 ªT� xtil º.  

   

Muito embora as finalidades do Mercosul tenham sido muitas vezes definidas, como 

tendencialmente correspondentes aos objetivos perseguidos pelo processo de integra�� o 
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europ� ia, n� o se julgou necess� rio em Ouro Preto que o sistema institucional seguisse os 

mesmos padr� es que aqueles implementados no � mbito do Tratado de Roma.  

Buscou-se, ao contr� rio, garantir um modelo que correspondesse �s realidades 

intr�nsecas Ð  com todas as limita�� es de fato existentes Ð  do esquema subregional, 

preservando os espa� os de soberania nacional alocados aos Estados membros. 

 Os respons� veis pol�ti cos pelo processo de integra�� o estavam conscientes de que 

qualquer ªsalto supranacionalº nessa fase preliminar de implant a�� o da uni� o aduaneira, 

poderia comprometer os objetivos nacionais de estabili za�� o macroecon� mica ou alterar o 

delicado equil� brio entre compet	 ncias nacionais e atribui� � es decis
 rias coletivas. 

Do ponto de vista da tomada de decis� es nos 
 rg� os pol�ti cos do MERCOSUL Ð  

Conselho e Grupo Mercado Comum Ð , o sistema adotado � o consenso entre os Estados Partes 

e na presen� a de todos os seus membros.  

Esse processo tem suas vantagens, mas tamb� m apresenta inconvenientes. Ao mesmo 

tempo em que ele leva os quatro Estados a se colocarem de acordo para adotar uma decis� o 

v� lida, ou seja, obriga a uma negocia� � o exaustiva de cada ponto relevante da agenda comum, 

ele introduz uma certa rigidez estrutural no encaminhamento dos problemas, ao colocar os 

quatro pa�ses em p� de igualdade, independentemente de seu peso econ� mico relativo ou da 

magnitude de seus interesses na constru� � o da nova �rea de integra� � o. 

No que tange a resolu�� o de diferendos entre os membros, o Protocolo de Bras�li a 

(1991) adotado para o per�odo de transi� � o instituiu um sistema de solu�� o de controv� rsias 

que foi confirmado, em suas grandes linhas, pela confer	 ncia de Ouro Preto.  

O mecanismo prev	 quatro inst� ncias resolutivas, com procedimentos adequados a 

cada uma delas: al� m de negocia�� es diretas entre as partes envolvidas e da interven� � o do 

Grupo Mercado Comum, j� previstas no pr
p rio Tratado de Assun� � o, adotou-se o recurso a 
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um sistema arbitral (por meio de um Tribunal ad hoc) e previu-se igualmente um procedimento 

para as reclama�� es formuladas por particulares, n� o necessariamente mais expedito. 

 O Protocolo de Ouro Preto agregou mais uma inst� ncia resolutiva: ap� s o t� rmino 

insatisfat� rio de negocia� � es diretas, � poss�vel levar o lit� gio � considera�� o da Comiss� o de 

Com� rcio, antes de submet� -lo � aprecia�� o direta do GMC.  

Essencialmente, os mecanismos previstos configuram dois m� todos complementares 

de solu�� o de controv� rsia: a via diplom	 tica tradicional de negocia�� o e o recurso � inst� ncia 

jurisdicional de car	 ter arbitral.  

Aperfei� oamentos nesse sistema, tendentes a acelerar a transi�� o entre os 

procedimentos, deveriam ter sido introduzidos no final de 2000, mas n� o houve consenso entre 

os pa�ses membros sobre os pontos identificados: eles previam, basicamente, a elimina�� o da 

fase do GMC. 

 O refor� o do laudo arbitral, crit� rios para a conforma�� o de listas de especialistas e 

	 rbitros (cria�� o de lista espec�fica de 	 rbitros-presidentes, com dois por pa�s, o que poderia 

trazer maior harmonia entre os laudos) e alternativas para uma interpreta� � o uniforme da 

normativa MERCOSUL (comportando algumas estipula�� es para a fase p� s-laudo, entre elas 

sua implementa�� o e eventuais retalia�� es, a exemplo do que j	 existe na OMC). 

 

6. Um balan� o do MERCOSUL em seus pr imeiros dez anos: realiza� ões e limites 

 

O MERCOSUL, a despeito das dificuldades previs�veis e inevit	 veis, em vista dos 

prazos relativamente estreitos para o cumprimento de seus objetivos ambiciosos, avan� ou 

razoavelmente bem em seus primeiros dez anos, tanto em termos de liberaliza�� o de com� rcio 

e de conforma� � o de uma agenda comum de constru�� o progressiva de um espa�o econ
mico 
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integrado no Cone Sul, como no plano mais geral dos entendimentos pol�ti cos entre os 

dirigentes dos Estados membros.  

Certamente que a proposta de se alcan�ar um mercado comum em t� o somente quatro 

anos Ð  partindo da situa�� o de baixa intensidade no com� rcio rec�proco (pelo menos para o 

Brasil , que realizava menos de 4% de seu com� rcio exterior total na regi� o em 1991) Ð  era 

pouco realista, levando-se tamb� m em considera� � o as assimetrias de desenvolvimento 

econ�mico entre os membros (sobretudo na � rea industrial) e o n�vel ainda pouco elevado de 

complementaridade intersetorial e intrafirmas, tal como existentes no momento de partida. 

O crescimento do com� rcio e a intensifica�� o dos v�nculos de toda esp� cie entre os 

membros plenos e os associados podem, portanto, ser considerados como satisfat� rios (o Brasil 

passou a realizar 15% do seu com� rcio na regi� o, por exemplo), em especial porque n� o houve 

desvio not� vel de com� rcio e os fluxos comerciais, de investimentos e financeiros com 

parceiros externos continuaram a se expandir no mesmo ritmo. 

 A defini�� o de um modelo aberto e competitivo de integra�� o Ð  em contraste com 

os velhos esquemas protecionistas, substitutivos e dirigistas do passado Ð  representa um 

progresso conceitual e mesmo pr� tico na administra�� o do processo de integra�� o. 

 Mais importante, o MERCOSUL implantou um marco de disciplina coletiva na 

defini�� o e na implementa�� o de pol�ti cas p�b licas e setoriais (com destaque para a importante 

vertente das pol�ti cas macroecon�micas) que, se n� o logrou ainda resultados espetaculares em 

termos de coordena�� o e de uniformiza� � o dessas pol�ti cas, conseguiu pelo menos introduzir 

uma mentalidade de s� rio comprometimento com metas comuns de estabili dade econ�mica e 

de responsabili dade fiscal.  
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Cabe ressaltar ainda o papel do MERCOSUL enquanto alavanca negociadora externa, 

potencializando o poder individual dos pa�ses membros no plano internacional e aumentando 

sua credibili dade em face de processos negociadores pluri e multil aterais.  

 Segundo ALMEIDA (1998 ) 

“ Sem dúvida, muito ainda pode e deve ser feito para 

converter o MERCOSUL em verdadeiro bloco comercial e 

político dotado de perfil e peso próprios na comunidade 

internacional. Não há ainda definição de políticas ou posições 

comuns numa série importante de temas e questões setoriais, 

inclusive naqueles que pertencem naturalmente a uma união 

aduaneira, como é de fato o MERCOSUL, antes de se lograr o 

objetivo último de um mercado comum.º 4 

Considerando-se entretanto os obst�culos e dificuldades de toda ordem enfrentadas 

pelos pa�ses membros no momento do lan�amento do bloco, em 1991 Ð  sobretudo no que diz 

respeito ao car� ter inconcluso dos processos de estabili za�� o econ�mica em quase todos eles 

Ð , pode-se concluir que os progressos foram sens�veis e satisfat� rios.  

N� o houve propriamente recuos ou fracassos, t� o somente dificuldades 

compreens�veis para se realizar a integra�� o completa em setores de impacto real nas estruturas 

industriais dos pa�ses Ð  como � o automobil� stico Ð  ou no tecido social e regional de alguns 

deles Ð  a exemplo do setor a�ucareiro no norte da Argentina. Outras dificuldades revelam-se 

na incorpora�� o insuficiente da normativa MERCOSUL � legisla�� o interna ou � pr�p ria 

                                                 

4 ALMEIDA, Paulo Roberto de, Mercosul: fundamentos e perspectivas, S� o Paulo, LTr, 1998 



 31 

pr� tica aduaneira e administrativa dos pa�ses membros, criando-se desse modo barreiras n� o-

tarif� rias � plena consecu�� o do objetivo final do mercado comum. 

Subsistem, portanto, lacunas do processo integracionista, nem todas vinculadas a 

problemas percebidos como tais pela opini� o p�b lica ou por setores de interesse espec�fico 

nesse processo.  

Observadores externos geralmente identificados com o ambiente universit� rio em sua 

vertente jur�dica, assim como representantes de centrais sindicais, costumam alertar para o 

chamado ªd� ficit democr� ticoº do MERCOSUL e para a falta de institui� � es ªfortesº, 

fen� meno mais alegado do que efetivamente existente.  

Essas quest� es de organiza� � o interna do MERCOSUL ser� o naturalmente 

encaminhadas a medida em que forem sendo intensificados os la�os n� o exclusivamente 

comerciais que ligam entre si os pa�ses e os povos do bloco, na medida em que esse 

aprofundamento de v�nculos tende necessariamente a envolver maior n� mero de pessoas e de 

institui� � es nas diversas inst	 ncias do processo de integra�� o. 

 O Foro Consultivo Econ�mico e Social, que permite o di� logo dos respons� veis 

governamentais com a sociedade civil , passar� a formular propostas dotadas de maior 

embasamento t� cnico e de factibili dade operacional na medida em que a agenda da integra� � o 

permear os programas de trabalho de maior volume de atores sociais, o que n� o foi 

manifestamente o caso nestes primeiros dez anos do MERCOSUL (at� porque a sociedade civil 

organizada prefere pressionar diretamente seus respectivos governos nacionais a uma entidade 

que n� o conta com poder decis
 rio na estrutura institucional do bloco).  

N� o havia, no per�odo decorrido, condi� � es m�nimas para se pensar em algum tipo de 

supranacionalidade das institui� � es permanentes, como os observadores externos mais realistas 

ter� o admitido. 
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 Em outros termos, o que foi realizado foi o MERCOSUL poss�vel, n� o o ideal ou 

aquele imaginado por observadores acad� micos ou comentaristas pouco informados dos meios 

de comunica�� o. 

 De resto, o alegado car� ter supranacional das institui� � es do MERCOSUL � mais 

pensado em termos comparativos Ð  direta ou indiretamente Ð  com o modelo europeu, do que 

refletido efetivamente nas dimens� es pr�p rias do Mercosul, o que retira � cr�tica (ou �  

proposta) car� ter pr� tico e fact�vel.  

Deve-se reconhecer, por exemplo, que h� , no presente momento e ap� s dez anos de 

experi� ncia, vontade pol�tica nos pa�ses membros e consenso entre seus dirigentes, para a 

cria� � o de uma estrutura com caracter�sticas supranacionais que inclua um secretariado, um 

tribunal e um parlamento, segundo um modelo copiado da, ou similar ao da Uni� o Europ� ia. 

Por outro lado, um dos aspectos controvertidos e que ainda dever� gerar muita 

discuss� o quando for efetivamente enfocado no futuro, diz respeito ao processo decis� rio do 

MERCOSUL. Baseado na regra do consenso, o atual sistema permitiu o avan� o das 

negocia�� es, com as conhecidas dificuldades em setores espec�ficos.  

No momento em que a quest� o de uma eventual estrutura institucional do tipo 

supranacional vier a ser examinada n� o haver� como evitar a quest� o da pondera� � o de votos, a 

exemplo do que aconteceu desde o in�cio com o Tratado de Roma que criou o Mercado 

Comum Europeu e do que acaba de ocorrer numa das muitas revis� es dos textos 

ªconstitucionaisº da UE, o tratado de Nice que revisou Maastricht.  

A mat� ria � delicada porque envolve a quest� o de soberania e de igualdade de 

Estados, mas ser� dif�cil imaginar a aprova�� o pelos congressos nacionais dos pa�ses maiores, 

no caso de uma estrutura institucional mais elaborada, de um sistema de vota� � o que n� o 

reconhe�a o peso relativo dos diferentes pa�ses membros. 
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As grandes e dif�ceis quest� es com que se defronta o MERCOSUL t� m a ver, 

entretanto, com o seu relacionamento externo, especificamente o desafio da ALCA e seu 

refor� o num contexto de cont�nuas demandas por maior liberaliza� � o e aceita�� o ampliada dos 

princ�pios de tratamento nacional e n� o-discrimina�� o no contexto regional e no plano 

multil ateral.  

N� o que a sobreviv� ncia do MERCOSUL esteja amea�ada de modo absoluto, uma 

vez que o bloco � uma constru�� o pol�ti ca que pode resistir a desafios de tipo comercial ou 

econ�mico.  

Dada sua identidade integracionista e sua voca� � o de work in progress, o Mercosul 

deve apontar para patamares ainda mais avan� ados de coordena�� o de pol�ti cas setoriais e 

macroecon�micas, quando n� o de projetos societais, a fim fortalecer-se e implementar 

ªconfidence building measuresº entre os estratos dirigentes e respons� veis pela condu� � o 

pol�ti ca e diplom� tica do processo.  

O MERCOSUL, assim como acontece no exemplo dos fen� menos monet� rios, 

representa basicamente uma quest� o de confian� a dos ªusu� riosº: confian� a em sua capacidade 

de ªmanter valorº, de permitir atingir determinados objetivos valori zados socialmente 

(emprego, renda etc.), que possam ser intercambiados segundo as prefer� ncias dos ªagentes 

econ�micosº, e a seguran�a de que sua presen� a permeia o conjunto das rela�� es humanas e 

econ�micas cada vez que a necessidade se faz sentir. 

 Embora alguns dos testes a essas capacidades ainda estejam por vir, o MERCOSUL 

conseguiu realizar, em seus primeiros dez anos, uma demonstra�� o de solidez e refor� o 

progressivo. 
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7. As for� as econômicas da Globaliza� ão  
 

 
 
ªA globaliza�� o econ�mica � uma real idade.º 

 

Globaliza�� o, conjunto de transforma� � es pol�ti cas, econ�micas e culturais que 

pretende a integra� � o do mundo e do pensamento em um s� mercado. A id� ia da globaliza�� o � 

conseqü� ncia da velocidade com que, cada vez mais, as informa�� es s� o processadas. 

A economia globalizada permite que haja um movimento em dire� � o � globaliza�� o 

cultural. Hoje, atrav� s da Internet, um estudante ou pesquisador acessa, sem sair de casa, 

qualquer biblioteca ou universidade do planeta. 

 Os contatos humanos e as pesquisas exigem que os habitantes de um pa�s tenham, ao 

menos, conhecimento b	 sico do idioma de outros pa�ses. Acontecimentos no outro lado do 

mundo podem ser acompanhados on-line e em tempo real.  

Apesar de a globaliza�� o uniformizar o pensamento, ela tamb� m o diferencia por 

sublinhar as caracter�sticas regionais e n� o deixar d
v idas, nos consumidores, de que aqueles 

que n� o det� m tecnologia est� o exclu�dos do grande sistema que pretende gerar um 

pensamento universal. 

 Por� m, ainda � cedo para avaliar as conseqü� ncias que esta intera�� o ter	 sobre as 

culturas nacionais, principalmente nas dos pa�ses do terceiro mundo. Mas j	 se sabe que a 

viv� ncia humana globalizada est	 criando uma nova �tica, uma nova forma de pensamento e, 

nas novas gera�� es, uma posi�� o mais compreensiva diante de outras maneiras de ser e viver. 

Globaliza�� o financeira, nova ordem econ�mica mundial que modificou o papel do 

Estado na medida que alterou radicalmente a � nfase da a� � o governamental, que agora � 

dirigida quase exclusivamente para tornar poss�vel � s economias nacionais desenvolverem e 

sustentarem condi� � es estruturais de competitividade em escala global.  
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Seus efeitos s� o de certa forma controversos. Por um lado, a mobili dade dos fluxos 

financeiros atrav� s das fronteiras nacionais pode ser vista como uma forma eficiente de 

destinar recursos internacionais e de canaliz� -los para pa�ses emergentes.  

Por outro, a possibili dade de usar os capitais de curto prazo para ataques 

especulativos contra moedas s� o considerados como uma nova forma de amea�a � estabili dade 

econ�mica dos pa�ses. 

  Globaliza�� o produtiva, fen� meno mundial associado a uma revolu� � o nos 

m� todos de produ�� o que resultou numa mudan� a significativa nas vantagens comparativas das 

na�� es. 

Com a globaliza�� o, as fases de produ�� o de uma determinada mercadoria podem ser 

realizadas em qualquer pa�s e n� o mais em um mesmo pa�s, pois busca-se aquele que oferecer 

maiores vantagens econ� micas. 

 Isto tem levado a uma acirrada competi�� o entre pa�ses - em particular aqueles em 

desenvolvimento - por investimentos externos. Em contraste com as d�cadas passadas, quando 

julgava-se necess� rio introduzir controles e restri� � es para disciplinar, em seus mercados, as 

atividades das multinacionais, agora, os pa�ses em desenvolvimento t� m reformulado suas 

pol�ti cas comerciais e econ�micas para oferecer um ambiente dom� stico atraente para os 

investimentos externos, os quais se fazem necess� rios para complementar as suas taxas internas 

de poupan� a, geralmente insuficientes. 

Os fluxos de mercadorias e capitais, os mercados financeiros globais, as estrat� gias 

mundiais das grandes corpora�� es, tudo isso, potencializado pela revolu�� o da inform� tica 

esculpem a ªaldeia globalº.  

Mas, ao contr� rio do que sugerem as apar� ncias, cada um dos progressos na dire� � o 

da integra� � o dos mercados � fruto de uma decis� o pol�ti ca dos Estados. 
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Foi assim com a desregulamenta�� o dos  mercados financeiros, sob o influxo das 

pol�ti cas liberais de Ronald Reagan, nos EUA (1980-88) e Margareth Thatcher na Gr� -

Bretanha (1979-90). 

Foi assim com o NAFTA, estruturado por iniciativa de Washington e direcionado 

para a consolida�� o da hegemonia comercial dos Estados Unidos na Am� rica do Norte. Foi 

assim tamb� m com a redu�� o generalizada das barreiras alfandeg� rias promovidas no quadro 

de negocia�� es multil aterais do GATT, que culminaram com a conclus� o da  Rodada do 

Uruguai e a cria�� o da OMC. 

Todo longo processo que conduziu a forma� � o de um mercado comum abrangendo 

quinze Estados na Europa  centro ± ocidental atesta o papel decisivo dos Estados na promo�� o 

da integra� � o econ�mica. 

Os Estados fazem a globaliza�� o e podem desfaz� -la. A anunciada morte do Estado 

funciona como suporte para a produ�� o de um discurso pendular, que se move entre a 

ªeconomia mundialº e a ªrealidade localº. E ssa abordagem,  que fecha os olhos para a esfera  

pol�ti ca das decis� es do Estado, termina ignorando precisamente a ponte que interliga o global 

e o local. 

A globaliza�� o implica uma nova reformula�� o das rela� � es entre o Estado e o 

mercado. Em conseq� � ncia , a no� � o de soberania � submetida a mais uma  revis� o. 

A multiplica�� o dos acordos e blocos econ� micos regionais constitui um dos 

fen� menos mais marcantes do p	s - Guerra Fria. 

Atualmente ao lado  da Uni� o Europ� ia, perfilam-se o NAFTA ,a Bacia do Pac�fico e, 

em outra escala, o MERCOSUL, o Pacto Andino, o Mercado Comum Centro ±Americano e 

muitos outros ainda menos significativos. 



 37 

A teoria econ�mica explica que a forma�� o de �reas de livre com� rcio acarreta duas 

conseq� � ncias simult� neas. 

De um lado fluxos comerciais j� existentes s� o redirecionados , em fun�� o da atra�� o 

exercida pela remo�� o de barreiras alfandeg� rias. De outro, criam-se novos fluxos comerciais, 

na medida em que a retirada de barreiras estimula a importa� � o de mercadorias a custos mais 

baixos. O primeiro fen� meno atua contra a tend� ncia � globaliza�� o;  o segundo atua a seu 

favor. 

Atualmente, o forte crescimento do com� rcio internacional indica que a cria� � o de 

novas oportunidades de interc�mbio � mais intensa que o re-direcionamento de fluxos j� 

existentes.  A causa desse predom	nio �  simples: as pol	ti cas econ� micas liberais t� m 

suplantado as estrat� gias protecionistas.  

Mas a globaliza�� o n� o se  circunscreve  ao com� rcio. No terreno dos investimentos e 

da amplia�� o da � rea de atua� � o geogr� fica das transnacionais, os blocos econ�micos 

representam verdadeiros trampolins para a estrutura�� o de um mercado globalizado. 

A regionaliza�� o n� o representa uma barreira para a globaliza�� o. Os blocos 

regionais, pelo contr� rio, formam a estrutura org� nica da economia mundial. Por isso, o 

fortalecimento da 
 ltima implica na multiplica�� o dos primeiros. 

Entretanto, o processo de globaliza� � o n� o representa a generaliza�� o de padr� es 

globais  mas, ao contr� rio, a disparidade de conceitos , problemas e vis� es de mundo em 

termos de todo  o mundo. 
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CAPÍTULO II  

 

INTEGRAÇÃO ECONÔMICA 

 

2.1- O que é Integra� ão Econômica? 

 

O conceito de "integra�� o econ�mica" � recente, passando a ser utili zado em seu 

sentido atual ap� s a segunda guerra mundial. Mola propulsora do MERCOSUL, ele se insere 

perfeitamente no atual cen� rio econ�mico mundial, marcado por suas correntes 

complementares de multil ateraliza�� o das rela� � es comerciais e de regionaliza�� o econ�mica. 

A integra� � o � fen� meno comum no mundo deste final de s�culo. Quase todas as 

grandes economias mundiais encontram-se, de alguma forma, envolvidas em processos de 

integra�� o econ�mica. Estados Unidos (NAFTA), Europa (Uni� o Europ� ia), Am� rica latina 

(Pacto Andino e MERCOSUL) a integra�� o est� por toda a parte.  

Mas, o que significa exatamente "integra� � o"? Os processos de integra� � o econ�mica 

s� o conjuntos de medidas de car� ter econ�mico e comercial que t� m por objetivo promover a 

aproxima�� o e, eventualmente, a uni� o entre as economias de dois ou mais pa�ses. 

 Essas medidas concentram-se, em um primeiro momento, na diminui�� o ou mesmo 

elimina�� o de Barreiras Tarif� rias e N� o Tarif� rias que constrangem o com� rcio de bens entre 

esses pa�ses. 

Associado a esse exerc�cio, imp� e-se o estabelecimento de um Regime de Origem, 

mecanismo pelo qual se determina se um produto � origin� rio da regi� o (fazendo jus 	 s 

vantagens comerciais pr� prias a um esquema de integra� � o) ou n� o.  
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Uma etapa mais adiantada de integra� � o exigir� esfor� o adicional, podendo envolver 

a defini�� o de uma Tarifa Externa Comum, ou seja, uma tarifa a ser aplicada por todos os 

s� cios ao com� rcio de bens com terceiros mercados.  

Avan�ando ainda mais, chegamos a arranjos adiantados de integra�� o que admitem a 

liberaliza�� o do com� rcio de servi� os e a li vre circula�� o dos fatores de produ�� o (capital e 

trabalho), e exigem a Coordena� � o de Pol�ti cas Macroecon�micas e at� mesmo a coordena� � o 

de pol�ti cas fiscais e cambiais. Em grau extremo, a integra� � o econ�mica pode levar, inclusive, 

� ado� � o de uma moeda �n ica.  

Como quer que se desenhem, os modelos de integra� � o baseiam-se, 

fundamentalmente, na vontade dos Estados de obter, atrav� s de sua ado�� o, vantagens 

econ�micas que se definir� o, entre outros aspectos, em termos de: 

(1) aumento geral da produ� � o, atrav� s de um melhor aproveitamento de economias 

de escala; 

(2)  aumento da produtividade, atrav� s da explora�� o de vantagens comparativas 

entre s� cios de um mesmo bloco econ�mico, e; 

(3) est�mulo � efici	 ncia, atrav� s do aumento da concorr	 ncia interna.  

De acordo com a teoria do com� rcio internacional, consideram-se quatro as situa�
 es 

cl� ssicas de integra� � o econ�mica: Zona de Prefer	 ncias Tarif� rias, Zona de Livre Com� rcio, 

Uni� o Aduaneira, Mercado Comum. Um quinto modelo, in� dito at� recentemente, � 

constitu�do pela Uni� o Econ�mica e Monet� ria5. 

 

 

                                                 
5 Site www.mre.gov.br/ 
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2.2-TIPOS DE INTEGRAÇÃO 

 

2.2.1- A Zona de Preferências Tar ifár ias 

 

A Zona de Prefer� ncias Tarif� rias, etapa mais incipiente de integra� � o econ�mica, 

consiste na ado�� o rec�proca, entre dois ou mais pa�ses, de n�veis tarif� rios preferenciais. Ou 

seja: as tarifas incidentes sobre o com� rcio entre os pa�ses membros do grupo s� o inferiores � s 

tarifas cobradas de pa�ses n� o-membros.  

À diferen� a entre as tarifas acordadas e aquelas aplicadas ao com� rcio com terceiros 

mercados d� -se o nome de margem de prefer� ncia. 

Arranjos dessa natureza constituem, em geral, etapas preliminares na negocia�� o de 

Zonas de Livre Com� rcio. Exemplos significativos de Zonas de Prefer� ncias Tarif� rias s� o 

muitos dos acordos celebrados no marco da ALADI, Associa�� o Latino Americana de 

Integra�� o.  

 

2.2.2- A Zona ou � rea  de L ivre Comércio 

 

A segunda etapa (ou modelo) de integra�� o � a Zona ou Área de Livre Com� rcio 

(ZLC), que consiste na elimina�� o de todas as barreiras tarif� rias e n� o-tarif� rias que incidem 

sobre o com� rcio dos pa�ses do grupo. 

Segundo as normas estabelecidas pelo General Agreement on Tariffs and Trade 

(GATT), acordo sobre com� rcio internacional que vem sendo negociado em rodadas sucessivas 

desde 1947, e que deu origem � Organiza�� o Mundial de Com� rcio, um acordo � considerado 

Zona de Livre Com� rcio quando compreende ao menos 80% dos bens comercializados entre os 

membros do grupo.  
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Como a ZLC pressup�e a isen�� o de tarifas aos bens comercializados entre os s� cios, 

torna-se imperativo determinar at� que ponto determinado produto � origin� rio de um pa�s 

membro da ZLC ou foi importado de um terceiro mercado e est� sendo reexportado para dentro 

da Zona. 

A determina�� o da "origem" de um produto d� -se atrav� s do Regime de Origem, 

mecanismo indispens� vel em qualquer acordo de livre com� rcio.  

O melhor exemplo de uma ZLC em funcionamento � o NAFTA (Acordo de Livre 

Com� rcio da Am� rica do Norte), firmado em 1994 entre os Estados Unidos, o Canad� e o 

M� xico. 

 A ALCA, Área de Livre Com� rcio das Am� ricas, dever� resultar, uma vez 

conclu�das as negocia� � es para sua conforma�� o, na maior ZLC do mundo, estendendo-se do 

Alasca � Patag�n ia e somando uma popula�� o de cerca de 780 milh� es de pessoas e um PIB de 

aproximadamente 9,7 trilh� es de d� lares. 

  

2.2.3- A União Aduaneira 

 

Uni� o Aduaneira (UA) corresponde a uma etapa ou modelo de integra� � o econ�mica 

no qual os pa�ses membros de uma Zona de Livre Com� rcio adotam uma mesma tarifa �s 

importa�� es provenientes de mercados externos.  

A essa tarifa d� -se o nome de Tarifa Externa Comum (TEC). A aplica� � o da TEC 

redunda na cria�� o de um territ� rio aduaneiro comum entre os s� cios de uma UA, situa�� o que 

torna necess� rio o estabelecimento de disciplinas comuns em mat� ria alfandeg� ria e, em 	 ltima 

an� lise, a ado�� o de pol�ticas comerciais comuns.  
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Muitos s� o hoje os exemplos de Uni� o Aduaneira. A Uni� o Europ� ia era uma UA at� 

a assinatura do Tratado de Maastricht, em 1992. A SACU, Southern African Customs Union, 

agrupamento que re� ne v� rios pa�ses da África austral em torno da Rep�b lica Sul Africana, � o 

�n ico exemplo de UA naquele continente. O Mercosul tornou-se, a partir de 1ë de janeiro de 

1995, o melhor exemplo de uma UA latino-americana.  

 

2.2.4-O Mercado Comum 

 

Um quarto modelo ou etapa de integra�� o � o chamado Mercado Comum, que tem a 

Uni� o Europ� ia como principal modelo.  

A maior diferen� a entre o Mercado Comum e a Uni� o Aduaneira � que esta � ltima 

regula apenas a livre circula�� o de mercadorias, enquanto o Mercado Comum prev� tamb� m a 

livre circula�� o dos demais fatores produtivos. A express� o "fatores produtivos" compreende 

dois grandes elementos: capital e trabalho. 

Da liberaliza�� o desses fatores decorre, por um lado, a li vre circula�� o de pessoas 

(trabalhadores ou empresas) e, por outro, a livre circula�� o de capitais (investimentos, 

remessas de lucro, etc.).  

Do ponto de vista dos trabalhadores, a li vre circula�� o implica a aboli � � o de todas as 

barreiras fundadas na nacionalidade, mas tamb� m a institui�� o de uma verdadeira condi� � o de 

igualdade de direitos em rela� � o aos nacionais de um pa�s.  

No que se refere ao capital, a condi�� o de Mercado Comum sup�e a ado�� o de 

crit� rios regionais que evitem restri� � es nos movimentos de capital em fun�� o de crit� rios de 

nacionalidade. Em tais situa�� es, o capital de empresas oriundas de outros pa�ses do Mercado 
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Comum n� o poder� ser tratado como "estrangeiro" no momento de sua entrada (investimento) 

ou sa�da (remessa de lucros ou dividendos).  

Al� m disso, o Mercado Comum pressup�e a coordena�� o de pol�ti cas 

macroecon�micas e setoriais (defini�� o de metas comuns em mat� ria de juros, fiscal, cambial, 

por exemplo);  

 

2.2.5- A União Econômica e Monetár ia 

 

A Uni� o Econ�mica e Monet� ria (UEM) constitui a etapa ou modelo mais avan� ado e 

complexo de um processo de integra�� o. Ela est� associada, em primeiro lugar, � exist� ncia de 

uma moeda 	n ica e uma pol�ti ca comum em mat� ria monet� ria conduzida por um Banco 

Central comunit� rio.  

A grande diferen� a em rela�� o ao Mercado Comum est� em, al� m da moeda 	n ica, na 

exist� ncia de uma pol�ti ca macroecon�mica, n� o mais "coordenada", mas "comum".  

O 	n ico exemplo de uma Uni� o Econ�mica e Monet� ria, ainda em processo de 

constru�� o, � a Uni� o Europ� ia. Em 1992, com a assinatura do Tratado de Maastricht, s� o 

definidos os pr� -requisitos para a entrada dos pa�ses-membros da CEE na nova UEM: d� ficit 

p	b lico m� ximo de 3% do PIB; infla� � o baixa e controlada; d�vida p	b lica de, no m� ximo, 

60% do PIB; moeda est� vel, dentro da banda de flutua�� o do Mecanismo Europeu de C
 mbio, 

e; taxa de juro de longo prazo controlada. Em janeiro de 1999 � lan� ado o Euro, moeda 	n ica 

reconhecida por 11 dos 15 pa�ses membros da UE.  

A moeda ser� usada apenas em transa� � es banc� rias como moeda escritural at� 2002, 

ano em que passar� a circular nos pa�ses que a adotarem, substituindo as moedas locais para 
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fins de transa� � es correntes, como compras e pagamentos. Foi criado, igualmente, um Banco 

Central Europeu, que est� sediado na Alemanha.  
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CAPÍTULO III  

REVISÃO BIBLIOGR� FICA 

3.1-Determinantes das Impor ta� ões: 

De que depende a quantidade das importa�� es ªMº? Basicamente, do n�vel geral da 

demanda interna: quanto mais alta for a demanda dom� stica, mais alta ser� a demanda por 

todos os bens, tanto produzidos internamente quanto estrangeiros. 

Contudo, ªMº tamb� m depend e claramente da taxa de c�mbio real: quanto mais alto � 

o pre�o dos bens estrangeiros com rela�� o aos bens produzidos internamente, mais baixa � a 

demanda relativa por bens estrangeiros e mais baixos o volume de importa� � es. 

Assim, escrevemos importa�� es atrav� s do seguinte modelo econ�mico 

  M = M ( Y , TCR ).: ƒ(Y)>0 ; ƒ(TCR)<0 

    

As importa�� es dependem da renda, Y : quanto mais alta � a renda, maiores s� o as 

importa�� es. As importa� � es tamb� m dependem da taxa real de c� mbio. Lembrando-se de que 

a taxa de c�mbio real,  TCR , � definida como o pre�o relativo dos bens estrangeiros em termos 

de bens produzidos internamente.  

Uma taxa real de c� mbio mais alta torna os bens estrangeiros relativamente mais 

caros e, assim, faz com que diminua a quantidade de importa�� es, ªMº .  

Esse efeito negativo da taxa real de c�mbio nas importa�� es � captado pelo sinal 

negativo sob TCR na equa�� o de importa�� o.  
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3.2- Determinantes das Exporta� ões: 

A exporta�� o de um pa�s � , por defini�� o, a importa�� o de outro. As importa�� es 

estrangeiras tendem a depender do n�vel de atividade estrangeira e do pre�o relativo dos bens 

estrangeiros. 

Assim, escrevemos: 

  X = X ( Y* , TCR ).: ¦(Y*) >0 ; ¦(TCR) > 0  

    

Onde Y* � a renda do resto do mundo ou, simplesmente, renda estrangeira 

(lembrando-se que asteriscos referem-se �s vari� veis estrangeiras). Quando a renda do resto do 

mundo aumenta, cresce tamb� m a demanda estrangeira por os bens dom� sticos. 

Um aumento na TCR ± ou seja, um aumento do pre�o relativo dos bens estrangeiros 

em rela�� o aos nacionais ± torna-os relativamente mais atraentes, o que provoca o aumento das 

exporta�� es.  

3.3- Produto Interno Bruto ( P.I .B. ) 

O  Produto Interno Bruto possui as seguintes defini� � es: 

Para FILELLINI (1994) 

 “ O Produto Interno Bruto (PIB) representa nada 
mais que a agrega� �o, pelos pre�os de mercado, dos valores 
econômicos finais, produzidos no terr itório nacional de um 
pa�s, em determinado ano” 6 

 

Segundo FROYEN (2001) 

                                                 
6 Filell ini, Alfredo- Contabili dade Social , 2ã Edi�� o- Ed. Atlas, 1994 , pg. 59 
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“ O Produto Interno Bruto (PIB) � uma medida de 

todos os bens e servi� os finais produzidos dentro do terr itório 

nacional, em determinado per�odo de tempo, avaliados a 

pre�os de mercado” 7 

3.3.1 - Produto Interno Bruto Nominal (PIB Nominal) 

O PIB Nominal � simplesmente a soma das quantidades de bens finais produzidos 

vezes seus pre�os correntes.8 

3.3.2 - Produto Interno Bruto Real (PIB Real) 

O PIB Real � calculado como a soma das quantidades de bens finais multiplicados 

por pre�os constantes (em vez de pre�os correntes).9 

3.4 - Taxas de Câmbio  

Taxa de C� mbio � igual ao pre�o da moeda (ou divisa ) estrangeira ( reais por d� lar, 

reais por Euro, etc. ).10  

 

3.4.1- Taxa de Câmbio Fixa  

Taxa de C� mbio fixa ocorre quando o Banco Central mant� m a taxa fixada por certo 

per�odo, independente da oferta e da demanda de divisas.11 

                                                 
7 Froyen, Richard T. ± Macroeconomia; Tradu�� o de esther E. H. Herskovitz, Cec�lia C. Bartalotti, Revis� o 
T�c nica de Roland veras Saldanha Jr. ± S� o Paulo ± Ed. Saraiva ± 2001 ± pg.19 
8 Blanchard, Oliver ( Oliver J. )- Macroeconomia: Teoria e Pol�ti ca Econ� mica ± Tradu�� o [ da 2ã Ed. Original ] 
de Maria Jos� Cyhlar Monteiro ± Rio de Janeiro ; Ed. Campus ± 2001 ± pg. 25 
9 Idem Ob. Cit 
10 Gloss� rio- Manual de Economia - Ed. Saraiva ± Equipe de Professores da USP ± 3ã Edi� � o - 1998 
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3.4.2 - Taxa de C� mbio Flutuante ( ou Flexível ) 

Taxa de c�mbio que varia conforme variam a oferta e a demanda de divisas. É a taxa 

de equil� brio do mercado de divisas.12 

3.4.3 - Taxa de C� mbio Real 

A taxa de c�mbio real, � obtida pela taxa de c� mbio nominal fixa (Ç) multiplicada 

pelo n�vel de pre� os externos(P*) dividida pelo n�vel de pre� os interno (P).13 

    TCR= EP*/ P 

 

      

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                           
11 Idem Ob. Cit 
12 Idem Ob. Cit 
13 Blanchard, Oliver ( Oliver J. )- Macroeconomia: Teoria e Pol�ti ca Econ� mica ± Tradu�� o [ da 2ã Ed. Original ] 
de Maria Jos� Cyhlar Monteiro ± Rio de Janeiro ; Ed. Campus ± 2001 ± pg. 441 
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CAPÍTULO IV 

Estudos Empír icos Realizados 

 

Pode-se observar que ao longo dos anos j� foram realizados estudos a respeito das 

fun� � es exporta�� o e importa�� o e, em alguns destes, tamb� m, tinham como vari� veis 

ex� genas o Produto Interno Bruto (PIB) e a Taxa de C� mbio Real (TCR). 

  Para LORENZONI Fë (1998) 

 “ Descobre-se que a Taxa de Câmbio influi nas exporta� � es, mas n� o 

determina as mesmas. Para as exporta� � es totais, um dos fatores primordiais, � a 

existência de uma demanda externa. Ou seja, se há um aumento de demanda externa, 

isto implica que o exportador se sentirá estimulado a exportar mais” .14 

Em seu estudo Lorenzoni F° relatou sobre o c�mbio e exporta�� es durante o Plano 

Real, per�odo este compreendido desde o primeiro trimestre de 1994 at� o primeiro trimestre de 

1998. 

Segundo CARVALHO e DE NEGRI (2000) 

“ As estima� � es das exporta� � es s�o muito afetadas pelo n�vel de 

atividade mundial e pouco afetada pelo câmbio real e, as importa� � es dependem das 

altera� � es no câmbio real.” .15 

Neste trabalho, os autores estimaram equa� � es trimestrais para os quanta de produtos 

agropecu� rios importados e exportados pelo Brasil .  

                                                 
14 LORENZONIi Fë, Adelino Francisco, Monografia ± UCPEL , 1998, Um Estudo Sobre o C� mbio e Exporta�� es 
Durante o Plano Real. 
15 CARVALHO, Alexandre ± DE NEGRI, Jo� o Alberto, Bras�li a, Janeiro 2000, Texto de Discuss� o N° 698-IPEA, 
Estima�� o de equa�� es de importa�� o e exporta�� o de produtos agropecu� rios para o Brasil (1977/1998) 
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Para as exporta�� es, o per�odo considerado vai de 1977 a 1998, enquanto, para as 

importa�� es, o per�odo das estima�� es inicia-se em 1978, devido � disponibili dade das s� ries 

hist� ricas. 

Os vetores de co-integra�� o s� o estimados via procedimento uniequacional, a partir 

de uma regress� o com defasagens distribu�das, e, no caso das exporta�� es, come�a-se com o 

procedimento de Johansen, para, em seguida, testar-se a presen�a de exogeneidade fraca. 

Para as importa�� es, assumiu-se, a priori, a exogeneidade fraca das vari� veis 

explicativas, em parte baseando-se na hip� tese de que o Brasil � um pequeno pa�s importador. 

As rela�� es de longo e de curto prazo foram sintetizadas em um mecanismo de 

corre�� o de erros.  

As importa�� es de produtos agropecu� rios mostraram-se muito dependentes da taxa 

de c�mbio real e da taxa de utili za�� o da capacidade dom� stica instalada. 

 Nesse 	 ltimo caso, o sinal positivo da elasticidade de longo prazo indica o 

comportamento pr� -c�clico das importa�� es do setor.  

As exporta�� es brasileiras desses produtos s� o influenciadas basicamente pelo n�vel 

de atividade mundial e, em menor grau, pela taxa de c�mbio real. 

 

 

Segundo KUME e PIANI (2000) 

ªConfirma a import�n cia dos v� rios tipos de acordos regionais de 

livre com� rcio para a cria� �o de um n�vel extraordin� rio de trocas 
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comerciais entre pa�ses membros, independente de serem compostos 

por pa�ses desenvolvidos ou n�oº. 16 

O objetivo deste trabalho � avaliar a evolu�� o dos fluxos bilaterais de com� rcio 

internacional entre 44 pa�ses e, em particular, os efeitos de acordos preferenciais de seis blocos 

econ�micos, no per�odo 1986/97.  

Para tal, foi estimada equa�� o de um ªmodelo gravitacionalº, pela qual � poss�vel 

comparar o peso da influ� ncia de prefer� ncias comerciais com o de outros determinantes do 

com� rcio, como a proximidade geogr� fica entre os pa�ses, seus n�veis de renda absoluta e per 

capita, adjac�ncia e idiomas comuns.  

Em adi�� o, foi introduzida uma vari� vel ªdist� ncia relativaº, que permite evitar que o 

com� rcio mais intenso realizado por pa�ses isolados dos mais importantes centros econ�micos 

seja ªcaptadoº pela dummy representativa do bloco regional, superestimando-a, e o contr� rio, 

no caso de pa�ses muito pr� ximos daqueles centros. 

A an� lise � posteriormente segmentada em quatro subper�odos Ð  1986/88, 1989/91, 

1992/94 e 1995/97 Ð , para que possam ser examinados os impactos resultantes de acordos 

mais recentes, como o NAFTAe o MERCOSUL. 

 

  

Para HORTA e de SOUZA (2000) 

ªapesar das expressivas taxas m� dias de crescimento das 

exporta� � es registradas, n�o se verificou, de maneira geral, um 

aumento do market-share17 brasileiro no mercado mundial.(...) 

                                                 
16  PIANI, Guida - KUME, Honorio Rio de Janeiro, julho 2000 Texto de Discuss� o Në 749 - Fluxos bilarerais do 
com� rcio e blocos regionais: uma aplica�� o do modelo gravitacional. 
17 Express� o em Ingl� s que significa ± Participa�� o no Mercado. 
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Apontou-se como exce�� o a essa regra o desempenho das exporta� � es 

brasileiras no mercado latino-americano nos anos 90, sugerindo a 

existência de um padr�o de interc� mbio diferenciado nas transa� � es 

do pa�s com a regi�o, quando comparado com o resto do mundoº. 18 

Este trabalho procura avaliar a evolu� � o das exporta�� es brasileiras entre 1980 e 

1996.  

A capacidade de inser� � o dos produtos brasileiros, desagregados em 19 setores 

industriais, em 10 mercados-destinos � comparada em tr� s subper�odos (1980/84, 1984/90 e 

1990/96), tendo-se como refer� ncias os setores em que o pa�s detinha vantagens comparativas 

reveladas (VCR) e o ritmo das importa�� es setoriais totais de cada mercado. 

O texto procura demonstrar que existe uma reduzida capacidade de orienta�� o das 

exporta�� es do Brasil aos nichos de produtos e mercados mais aquecidos do com� rcio mundial, 

bem como que os maiores ganhos de mercado observados concentraram-se em setores 

efetivamente de baixo dinamismo, nos quais o pa�s tradicionalmente det� m VCR. 

 

 

 

 

 

 

 

                                                 
18 HORTA, Maria Helena e de Souza, Carlos Frederico Braz, Rio de Janeiro, junho 2000,Texto de Discuss� o Në 
736 - A inser�� o das exporta�� es brasileiras: an� lise setorial no per�odo 1980/96. 
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CAPÍTULO V 

 

METODOLOGIA 

 
5.1- BASE DE DADOS 

 

As s� ries utili zadas est� o em um primeiro momento em valores nominais (expressos 

em US$), tanto para os valores de Exporta�� o como de Importa� � o, j� para as vari� veis 

Produto Interno Bruto (PIB-m� dia 1990=100) e a Taxa de C� mbio Real (TCR- dez 1998=100), 

a forma adotada das mesmas � o �ndice, estes obtidos junto ao Instituto de Pesquisa Econ�mica 

Aplicada (IPEA). 

Na an� lise a ser feita sobre o MERCOSUL, devemos considerar que seu in�cio deu-se 

em 1991, sendo o ano subseq� ente 1992 e com isso, torna-se mais favor� vel para a an� lise, at� 

porque nenhuma pesquisa econ�mica sobre a an� lise de sensibili dade dos associados do bloco 

comercial foi at� o momento pass�vel de investiga�� o. 

O per�odo amostral compreende uma s� rie hist� rica trimestral para o per�odo de 

janeiro de 1992 at� dezembro de 1999, totalizando 32 trimestres.  

No per�odo em quest� o, ocorreram algumas medidas econ�micas, tanto na Argentina 

como no Brasil , proporcionando uma homogeneidade nesses pa�ses em seus indicadores 

econ�micos. Quanto a Argentina, esta adotou, como se sabe, a partir de maio de 1991 (Plano 

Cavallo), uma lei de conversibili dade, sustentada numa paridade absoluta entre o peso e o 

d� lar. Com refer	 ncia ao Brasil j � estava em andamento a abertura da sua economia, a qual 

teve in�cio em 1991, e ainda, em junho de 1994 o plano de estabili za�� o econ�mica, 

denominado de (Plano Real), tendo como sustenta�� o a �ncora cambial. 

A mensura�� o das vari� veis Produtos Internos Brutos dos Pa�ses-s� cios do 

MERCOSUL, neste caso a Argentina e o Uruguai, estes foram obtidos tamb� m, na forma de 
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�ndice, de maneira que o PIB da Argentina fornecido pelo IPEA (m� dia 1990=100), no caso do 

Uruguai, este �ndice foi requisitado junto ao Banco Central do Uruguai ( m� dia 1983=100). 

Para os PIB’s da Argentina e do Uruguai o per�odo utili zado � tamb� m o do 1ë 

trimestre de 1992 at� o 4ë trimestre de 1999. 

A dificuldade para a obten�� o de dados estat�sticos do outro Pa�s-Membro e S� cio do 

MERCOSUL- o Paraguai- houve dificuldades para a obten�� o dos mesmos dado que estes s� 

existiam apenas na forma anual, dificultando assim a extens� o do estudo com a inclus� o desse 

pa�s.   

Dentre os dados utili zados nesta pesquisa deve-se ressaltar ainda o Índice de Pre�os 

ao Consumidor dos Estados Unidos da Am� rica (IPC-EUA) trimestral do 1ë trimestre de 1992 

at� o 4ë trimestre de 1999, �ndice este aplicado como deflator das exporta� � es e importa�� es, 

para que as mesmas estivessem expressas em forma de valores reais, pois a moeda utili zada nas 

transa�� es comerciais internacionais � o d� lar americano, devendo assim levar em conta a 

infla�� o ocorrida naquele pa�s no mesmo per�odo. 

Na segunda etapa da pesquisa todos os dados acima citados, com exce� � o do IPC-

EUA, foram transformados em logar�timos de base 10 ( Log10 ), isto feito para uma segunda 

etapa de regress� es. 

Uma caracter�stica fascinante do modelo log-log, que o tornou popular em trabalhos 

aplicados, � que o coeficiente de inclina� � o â2 mede a elasticidade de Y em rela� � o a X, ou 

seja, a varia� � o percentual em Y para uma dada varia� � o percentual (pequena) em X. Assim, se 

Y representa a quantidade demandada de uma mercadoria e X o seu pre�o unit� rio, â2 mede a 

elasticidade-pre�o da demanda, um par� metro de consider� vel interesse econ�mico.19 

 

 

                                                 
19 Gujarati, Damodar N. ±Econometria B� sica ± MAKRON Books-SP,2000- pgs. 156 e 157 
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5.2 – OPERACIONALIDADE DOS DADOS  

   

Os dados obtidos compreendem uma s� rie hist� rica, com a qual foram realizadas 

simula�� es, para a escolha da melhor especifica�� o que ajusta os dados emp�ricos. 

Como no per�odo amostral ocorreram mudan�as na pol�ti ca econ�mica dos pa�ses 

envolvidos, principalmente no Brasil , sendo, portanto necess� rio o emprego da vari� vel bin� ria 

dummy, com a finalidade de melhor captar os efeitos dessa mudan� as sobre as vari� veis 

dependentes, de acordo com a literatura econom� trica. 

A complexidade dos c� lculos operacionais foi solucionada com o auxili o do softwear 

ª Statistical Packet Science Socialº ( SPSS ), vers� o 8.5, cujo relat� rios fora m exaustivamente 

analisados. 

Assim procedendo a inser�� o da vari� vel dummy obedeceu os seguintes crit� rios: 

No primeiro momento foi utili zada na regress� o linear simples em sua forma natural, 

para a obten�� o dos resultados tanto para as exporta�� es como para as importa�� es, passou-se 

a uma segunda etapa. 

J� na segunda etapa das regress� es realizadas, foi inclu�da uma quarta vari� vel- a 

ªDummyº  , em que  se adotou o valor zero (0 ) para o per�odo do 1ë trimestre de 1992 at� o 2ë 

trimestre de 1994, per�odo em que antecedeu o Plano Real. 

No per�odo do 3ë trimestre de 1994  at� o 4ë trimestre de 1999 o valor assumido pela 

vari� vel ªdummyº  foi um ( 1 ), per�odo este do Plano Real. 

A terceira etapa das regress� es em que foi utili zada a vari� vel ªdummyº , est� 

disposto da seguinte forma ± 1ë trimestre de 1992 at� o 4ë trimestre de 1994- considerando este 

o per�odo de transi�� o do MERCOSUL, o valor assumido pela vari� vel foi zero ( 0 ), do 1ë 
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trimestre de 1995 ao 4ë trimestre de 1999, � poca j� com uma de Uni� o Aduaneira (UA) do 

Mercosul, a ªdummyº  tem seu valor um ( 1 ).  

 

5.3- MÉTODO DE ESTIMAÇÃO E SUAS HIPÓTESES 

 

O M� todo dos M�nimos Quadrados Ordin� rios (MQO) � atribu�do a Carl Friedrich 

Gauss, um matem� tico alem� o. Sob certas hip� teses, o m� todo dos m�nimos quadrados tem 

algumas propriedades estat�sticas muito atraentes, que fizeram dele um dos mais poderosos e 

populares m� todos de an� lise de regress� o.20 

Para o emprego do Modelo Cl� ssico de Regress� o Linear, � necess� rio enfatizar as 

seguintes : hip� teses l� gicas ao M� todo dos M�nimos Quadrados (MCRL) base maior parte da 

teoria econom� trica.  

  DESCRIÇÃO DAS HIPÓTESES: 

1. Modelo de regress� o linear. O modelo de regress� o � linear nos 

par� metros.21 

2. Os valores de X s� o fixados em amostragem repetida. Os valores 

assumidos pelo regressor X s� o considerados fixados em repetidas amostras. Mais 

tecnicamente, sup� e-se que X seja n�o -estoc� stico. 22 

3. Valor m� dio zero da perturba�� o ui. Dado o valor de X, o valor m� dio ou 

esperado do termo de perturba�� o aleat� ria ui � zero.23 

4. Homocedasticidade ou Vari� ncia igual de ui. Dado o valor de X, a 

vari� ncia de ui � a mesma para todas as observa� � es. Ou seja, as vari� ncias condicionais de ui 

s� o id� nticas.24 

                                                 
20 Gujarati, Damodar N. ± Econometria B� sica ± S� o Paulo: MAKRON Books , 2000, pg-42. 
21 Idem- pg-50 
22 Idem- pg-50 
23 Idem- pg-50 
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5. Nenhuma autocorrela� � o entre as perturba�� es. Dados dois valores X 

quaisquer, X i e X j ( i �  j ), a correla� � o entre quaisquer dos dois ui e uj ( i �  j ) é zero.25 

6. Covari� ncia zero entre ui e Xi ou E( ui, Xi)=0.26 

7. O n� mero de observa� � es de n deve ser maior que o n�mero de 

par� metros a serem estimados. Alternativamente, o n�mero de observa�� es n deve ser maior 

que o n�mero de vari� veis explicativas.27 

8. Variabili dade nos valores X. Os valores X em uma dada amostra n� o 

podem ser todos iguais.28 

9. O modelo de regress� o est� corretamente especificado. Alternativamente, 

n� o h� nenhum vi� s ou erro de especifica� � o no modelo usado na an� lise emp�rica.29 

10. N� o existe multicolinearidade perfeita. Ou seja n� o h� rela� � es lineares 

perfeitas entre as vari� veis explicativas.30 

Devemos considerar tamb� m o que segue: 

(1) Os estimadores por MQO s� o expressos exclusivamente em termos das 

quantidades (ou seja, X e Y) observ� veis (isto � , por amostra). Por isso, podem ser facilmente 

calculados. 

(2) Eles s� o estimadores por ponto, isto � , dada uma amostra, cada estimador 

fornecer� um �n ico valor (ponto) do par� metro relevante da popula�� o. 

(3) Depois de obter as estimativas de MQO a partir dos dados da amostra, 

pode-se obter facilmente a reta de regress� o da amostra.31 

 

                                                                                                                                                           
24 Idem- Gujarati, Damodar N. ± Econometria B� sica ± S� o Paulo: MAKRON Books , 2000  pg-51 
25 Idem- pg-53 
26 Idem- pg-55 
27 Idem pg-55. 
28 Idem-  pg-56. 
29 Idem- pg-56. 
30 Idem- pg-58. 
31 Idem pg 47. 
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5.4- REGRESSÃO COM VARI �V EIS DUMMIES 

  

A vari� vel dependente � muitas vezes influenciada n� o somente pelas vari� veis que 

podem ser facilmente quantificadas em alguma escala bem definida (por exemplo, renda, 

produto, pre�os, custos, altura e temperatura), mas tamb� m por vari� veis de natureza  

essencialmente qualitativas (por exemplo, sexo, ra� a, cor, religi� o, nacionalidade, guerras, 

terremotos, greves, convuls� es pol�ti cas e mudan�as na pol�ti ca econ�mica do governo). 

As vari� veis que assumem tais valores 0 e 1 s� o chamadas de vari� veis dummies. S� o 

nomes alternativos: vari� veis indicadores, vari� veis bin� rias, vari� veis categóricas, vari� veis 

qualitativas e vari� veis dicotômicas. 

As vari� veis dummies podem ser usadas nos modelos de regress� o t� o facilmente 

quanto as vari� veis quantitativas. Ali � s, um modelo de regress� o pode conter somente vari� veis 

explicativas, que s� o chamados de modelos de an� lise de vari� ncia ( ANOVA ).32  

 

5.5- SELEÇÃO DAS VARI �V EIS 

 

5.5.1- IMPORTAÇÃO 

             

A vari� vel importa�� o foi definida por: 

M = importa�� o em valores nominais 

M t = importa�� o em valores reais, donde M t = M / pm 

Pm = pre�o da importa� � o 

            A vari� vel M corresponde ao total de importa�� es nominais, de alguma classe 

de mercadorias. 

                                                 
32Gujarati, Damodar N. ± Econometria B� sica ± S� o Paulo: MAKRON Books , 2000, pgs.503-504. 
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Considerando que os bens n� o s� o homog� neos em qualidade, estatisticamente a 

medi�� o da vari� vel M somente poder� ser obtida atrav� s da combina�� o no agregado. Nesse 

caso, a vari� vel pre� o da importa�� o ser� substitu�da por n� meros �ndices, de maneira que as 

quantidades passam a ser mensuradas em valores deflacionados. O n� mero �ndice adotado foi o 

�ndice de pre� os ao consumidor dos EUA, visto que a unidade monet� ria foi d� lar americano. 

 

5.5.2- EXPORTA� � O 

 

A vari� vel exporta�� o est� definida por: 

 

X = exporta�� es em valores nominais 

Xt = exporta�� es em valores reais, donde Xt = X / px 

px = pre� o de exporta�� o 

A vari� vel X consiste no total das exporta� � es nominais, tamb� m de alguma classe de 

bens. 

Id� ntica situa�� o exposta nas importa� � es, trabalhamos com valores reais das 

exporta�� es, deflacionando-as pelo n� mero �ndice de pre� os ao consumidor dos EUA, levando 

em conta tamb� m que a unidade monet� ria de mensura�� o foi d� lar americano. 

 

5.5.3 -TAXA DE CÂMBIO REAL 

 

A taxa de c	mbio real, representada pela sigla TCR foi obtida tendo como 

considera�� o a taxa de c	mbio nominal, o �ndice de pre� os dom� sticos e o �ndice de pre�o 

externo. 
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5.5.4 - PRODUTO INTERNO BRUTO 

 

Considerando que as estimativas a serem obtidas s� o para as importa�� es e 

exporta�� es da Argentina e do Uruguai, respectivamente, as siglas YAR e YUI representam o 

PIB da Argentina e o PIB do Uruguai em valores reais. 

 

 

5.6 - ESPECIFICA� � O DOS MODELOS 

 

5.6.1 - FUN�� O DEMANDA POR IMPORTA� ÕES 

  

Conforme especifica�� o apresentada por LEAMER e STERN (1970), as vari� veis 

explicativas b� sicas, da fun�� o demanda por importa�� es, propostas pela teoria da demanda, 

levando em considera�� o como que o consumidor aloca sua renda entre bens de consumo para 

alcan� ar a satisfa�� o m� xima, depender� da sua renda, do pre�o dos importados e do pre�o de 

outros bens de consumo. Analiti camente teremos: 

M = ƒ ( pm , py ,Y ) 

Onde pm � o pre�o das importa�� es, py � o pre�o de bens dom� sticos e Y � a renda 

dom� stica.   

A teoria da demanda, em um passo posterior, prop� e a seguinte rela� � o: 

M = ƒ ( pm / py , Y / py ) 

Forma tradicionalmente empregada na an� lise da demanda no com� rcio internacional. 

Como se observa na especifica� � o anterior, a taxa de c�mbio n� o est� inclu�da na 

rela� � o, apesar da sua import� ncia nas rela�� es comerciais internacionais. Por esse fato, 

mudou-se as vari� veis explicativas resultando o seguinte modelo generalizado: 
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M t = ¦ (Y / p m , TCR ) , onde, 

M t = Importa�� o em valores reais 

Y / pm = Renda ou PIB real 

TCR = taxa de c�mbio real 

 

Demanda de importa�� es da Argentina, 

M tBR = ¦ (Y BR / pm , TCR ) , onde, 

M tBR = Importa� � o em valores reais da Argentina 

YBR / pm = Renda ou PIB real do Brasil  

TCR = taxa de c�mbio real 

 

Demanda de importa�� es do Uruguai, 

M tBR = ¦  (Y BR / pm , TCR ) , onde, 

M tBR = Importa� � o em valores reais do Uruguai 

YBR / pm = Renda ou PIB real do Brasil  

TCR = taxa de c�mbio real 

 

5.6.2- FUN�� O DEMANDA POR EXPORTA� ÕES 

 

De forma anal� ga a fun� � o demanda por exporta� � es, em sua especifica� � o gen� rica 

ser� : 

Xt = ¦ (Y / p m , TCR ), onde, 

Xt = Exporta�� o em valores reais 

Y / pm = Renda ou PIB real do pa�s estrangeiro 

TCR = taxa de c�mbio real 
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Demanda de exporta�� es para a Argentina, 

 

Xt BR = ¦ (Y AR / pm , TCR ), onde, 

Xt BR = Exporta�� o em valores reais para a Argentina 

YAR / pm = Renda ou PIB real do pa�s estrangeiro (Argentina) 

TCR = taxa de c�mbio real 

 

Demanda de exporta�� es para o Uruguai, 

 

Xt BR = ¦ (Y UI / pm , TCR ), onde, 

Xt BR = Exporta�� o em valores reais para o Uruguai 

YUI / pm = Renda ou PIB real do pa�s estrangeiro (Uruguai) 

TCR = taxa de c�mbio real 

 

As especifica�� es dos modelos utili zados nas regress� es s� o os seguintes: 

    
M = ¦ ( Y ; TCR ) :. ¦(Y)>0 ; ¦(TCR)<0   -   modelo da teoria econ�mica 

M= a + bX1 + cX2  ·   Modelo Econômico Linear  

M = a + bX1 + cX2 + d ei �  Modelo Econom� trico Linear 

Log M = Log a  + b Log X1 + c Log X2 ·  Modelo Econométrico Log Linear  
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5.6.3- MODELO ECONÔMICO LINEAR 

 

5.6.3.1- EXPORTA� � O PARA A ARGENTINA 

 

Xt BR = a + bX1 + cX2  ·  mod elo econ�mico sem dummy 

Xt BR = a + bX1 + cX2 + dX3  ·  modelo econômico com dummy  

Onde, 

Xt BR =  Exporta�� o para a Argentina 

X1 = PIB Argentina ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c > 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

 

5.6.3.2- IMPORTA� � O  DA ARGENTINA 

 

M t BR = a + bX1 + cX2  ·  modelo econômico sem dummy  

M t BR = a + bX1 + cX2 + dX3  ·  modelo econômico com dummy  

Onde, 

M t BR =  Importa� � o da  Argentina 

X1 = PIB Brasil ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c < 0  
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X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

 

5.6.3.3- EXPORTA� � O PARA O URUGUAI  

 

Xt BR = a + bX1 + cX2  ·  modelo econ� mico sem dummy  

Xt BR = a + bX1 + cX2 + dX3  ·  modelo econ� mico com dummy  

Onde, 

Xt BR =  Exporta�� o para o Uruguai 

X1 = PIB Uruguai ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c > 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

5.6.3.4- IMPORTA� � O  DO URUGUAI 

 

M t BR = a + bX1 + cX2  ·  modelo econ� mico sem dummy  

M t BR = a + bX1 + cX2 + dX3  ·  modelo econ� mico com dummy  

Onde, 

M t BR =  Importa� � o do Uruguai 
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X1 = PIB Brasil ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c < 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

5.6.4- MODELO ECONOMÉTRICO  L INEAR 

 

5.6.4.1- EXPORTA� � O PARA A ARGENTINA 

 

Xt BR = a + bX1 + cX2  + ei ·  modelo econométrico sem dummy  

Xt BR = a + bX1 + cX2 + dX3 + ei  ·  modelo econométrico com dummy  

Onde, 

Xt BR =  Exporta�� o para a Argentina 

X1 = PIB Argentina · b > 0  

X2 = TCR ·  c > 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

ei = erro 
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5.6.4.2- IMPORTA� � O  DA ARGENTINA 

 

M t BR = a + bX1 + cX2 + ei  ·  modelo econom� trico sem dummy  

M t BR = a + bX1 + cX2 + dX3 + ei  ·  modelo econom� trico com dummy  

Onde, 

M t BR =  Importa� � o da Argentina 

X1 = PIB Brasil ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c < 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

ei = erro 

 

 

5.6.3.3- EXPORTA� � O PARA O URUGUAI  

 

Xt BR = a + bX1 + cX2 + ei  ·  modelo econom� trico sem dummy  

Xt BR = a + bX1 + cX2 + dX3 + ei ·  modelo econom� trico com dummy  

Onde, 

Xt BR =  Exporta�� o para o Uruguai 

X1 = PIB Uruguai ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c > 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 
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        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

ei = erro  

 

5.6.4.4- IMPORTA� � O  DO URUGUAI 

 

M t BR = a + bX1 + cX2 + ei = erro ·  modelo econom� trico sem dummy  

M t BR = a + bX1 + cX2 + dX3  + ei   ·  modelo econom� trico com dummy  

Onde, 

M t BR =  Importa� � o do Uruguai 

X1 = PIB Brasil ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c < 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

ei = erro 

 

 

5.6.5- MODELO LOG LINEAR  OU Log-Log 

 

5.6.5.1 – EXPORTA� � O PARA A ARGENTINA 

 

Log Xt BR = Log a + b.Log X1 + c Log X2 ·  modelo Log Linear sem dummy  



 68 

Log Xt BR = Log a + b.Log X1 + c Log X2 + d D + ·  modelo Log Linear com 

dummy. 

Onde,  

Log Xt BR =  Exporta�� o estimada para a Argentina 

X1 = PIB Argentina · b > 0  

X2 = TCR ·  c > 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

5.6.5.2 – IMPORTA� � O DA ARGENTINA 

 

Log M t BR = Log a + b .Log X1 + c Log X2 ·  modelo Log Linear sem dummy  

Log M t BR = Log a + b.Log X1 + c Log X2 + d D ·  modelo Log Linear com dummy.  

Onde,  

Log M t BR =  Importa�� o estimada da Argentina 

X1 = PIB Brasil .: b > 0 

X2 = TCR .: c < 0 

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 
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5.6.5.3 – EXPORTA� � O PARA O URUGUAI  

 

Log Xt BR = Log a + b.Log X1 + c Log X2 ·  modelo Log Linear sem dummy  

Log Xt BR = Log a + b.Log X1 + c Log X2 + d D + ·  modelo Log Linear com 

dummy. 

Onde,  

Log Xt BR =  Exporta�� o estimada para o Uruguai 

X1 = PIB Uruguai ·  b > 0  

X2 = TCR ·  c > 0  

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

5.6.5.4 – IMPORTA� � O DO URUGUAI 

 

Log M t BR = Log a + b .Log X1 + c Log X2 ·  modelo Log Linear sem dummy  

Log M t BR = Log a + b.Log X1 + c Log X2 + d D ·  modelo Log Linear com dummy.  

Onde,  

Log M t BR =  Importa�� o estimada do Uruguai 

X1 = PIB Brasil .: b > 0 

X2 = TCR .: c < 0 

X3 = Dummy (1) do 1ë trimestre de 1992 ao 2ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

3ë trimestre de 1994 ao 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 
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        Dummy (2) do 1ë trimestre de 1992 ao 4ë trimestre de 1994  valor zero (0) e do 

1ë trimestre de 1995 a 4ë trimestre de 1999 valor um (1). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 71 

CAPÍTULO IV 

CONCLUSÕES 

 

6.1- RESULT ADOS:  

 

6.1.1- RESULT ADOS EXPORTA�� O PARA A ARGENTINA 

 

Tabela 2 

Coeficientes das Regress� es - Exporta�� o para a Argentina 

EXPORTAÇÃO PARA  A ARGENTINA a b c d 
REGRESSÃO LINEAR SEM DUMMY -3271,020 8,757 13,065  
REGRESSÃO LINEAR COM DUMMY 1 -3708,195 11,847 8,489 -196,009 
REGRESSÃO LINEAR COM DUMMY 2 -3434,949 9,651 12,061 -58,314 
REGRESSÃO LOG SEM DUMMY -5,753 2,633 1,046  
REGRESSÃO LOG COM DUMMY 1 -7,266 3,594 0,618 -7,87E-02 
REGRESSÃO LOG COM DUMMY 2 -6,418 3,002 0,922 -3,12E-02 
Fonte: Elabora�� o pr� pria 

Tabela 3  

Estat�stica das Regress� es - Exporta�� o para a Argentina 

EXPORTAÇÃO PARA  A ARGENTINA t a t b PIB t cTCR t d DUMMY r² AJUST F  

REGRESSÃO LINEAR SEM DUMMY -5,152 8,216 2,465  0,721 41,106  

REGRESSÃO LINEAR COM DUMMY 1 -5,140 4,437 1,322 -1,239 0,726 28,420  

REGRESSÃO LINEAR COM DUMMY 2 -4,775 4,680 2,108 -0,509 0,714 26,790  

REGRESSÃO LOG SEM DUMMY -5,195 9,170 2,287  0,752 48,114  

REGRESSÃO LOG COM DUMMY 1 -4,805 4,963 1,148 -1,440 0,761 33,954 (3,28) 

REGRESSÃO LOG COM DUMMY 2 -4,604 5,484 1,896 -0,794 0,749 31,877  
Fonte: Elabora�� o pr� pria 

 

6.1.1.1- INTERPRETA�� O DAS REGRESSÕES 

             O modelo de melhor ajustamento dos dados emp�ricos � o Log Linear com dummy 1  

para os per�odos de janeiro de 1992 a junho de 1994 (0) e de  julho de 1994 a dezembro de 

1999 (1). 

A especifica� � o do modelo estimado passa a ser a seguinte: 
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Log Xt BR = -7,266+3,594 Log PIBAR + 0,618Log TCR ± 0,0787D  ·  X  = Valor 

m� dio das Exporta�� es. 

A interpreta�� o econom� trica do efeito dos regressores PIBAR e TCR, indicam o que 

segue: 

a) O efeito do PIB da Argentina sobre as exporta�� es brasileiras para aquele 

pa�s � significativo com uma probabili dade de 95%. Isto significa que 

mudan�as na renda da Argentina exercem influ� ncia nas exporta�� es 

brasileiras. 

b) Quanto a taxa de c�mbio real, as evid� ncias indicam que 

econometricamente esta n� o tem nenhum efeito sobre as exporta�� es 

brasileiras para a Argentina, com uma  probabili dade de 95%. 

Isto quer dizer do ponto de vista econ�mico que as pol�ti cas cambiais 

brasileiras para o incremento nas exporta�� es para o pa�s-s� cio n� o tem 

influ� ncia. 

 

 

6.1.2-  RESULT ADOS IMPORTA�� O DA ARGENTINA 

Tabela 4  

 Coeficientes das Regress� es -Importa�� o  da Argentina 

IMPORTAÇÃO DA ARGENTINA a b c d 
REGRESSÃO LINEAR SEM DUMMY -1183,307 -9,03E-04 17,106  
REGRESSÃO LINEAR COM DUMMY 1 -911,941 -9,11E-05 14,000 1058,034 
REGRESSÃO LINEAR COM DUMMY 2 -471,04 1,62E-04 10,392 819,425 
REGRESSÃO LOG SEM DUMMY -0,327 0,254 0,974  
REGRESSÃO LOG COM DUMMY 1 3,13E-02 0,105 1,107 0,284 
REGRESSÃO LOG COM DUMMY 2 0,458 0,146 0,813 0,221 
Fonte: Elabora�� o pr� pria 
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Tabela 5  

Estat�sticas das Regress� es -Importa�� o  da Argentina 

IMPORTAÇ� O DA ARGENTINA t a t b PIB t cTCR t d DUMMY r² AJUST F   
REGRESS� O LINEAR SEM DUMMY -0,823 5,33 1,324  0,461 14,255   
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 1 -0,887 -0,412 1,513 5,365 0,725 28,204   
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 2 -0,436 0,825 1,069 4,921 0,701 25,183   
REGRESS� O LOG SEM DUMMY -0,161 8,723 0,993  0,705 38,072   
REGRESS� O LOG COM DUMMY 1 0,019 2,473 1,1415 4,205 0,813 45,875 (3,28)  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 2 0,284 4,29 1,046 4,279 0,815 46,636   
Fonte: Elabora�� o pr� pria 

 

6.1.2.1- INTERPRETA�� O DAS REGRESS� ES 

             O modelo de melhor ajustamento dos dados emp�ricos � o Log Linear com dummy 2 

para os per�odos de janeiro de 1992 a dezembro de 1994 (0) e de janeiro de 1995 a dezembro 

de 1999 (1). 

A especifica� � o do modelo estimado passa a ser a seguinte: 

Log M t BR = 0,284 + 4,29 Log PIBBR + 1,046 Log TCR + 4,279 D  ·  M = Valor 

m� dio das Importa�� es. 

A interpreta� � o econom� trica do efeito dos regressores PIBBR e TCR, indicam o que 

segue: 

c) O efeito do PIB do Brasil sobre as importa�� es brasileiras do pa�s-s� cio � 

significativo com uma probabili dade de 95%. Isto significa que mudan�as 

na renda do Brasil exercem influ� ncia nas importa�� es provenientes da 

Argentina. 

d) Quanto a taxa de c�mbio real, as evid� ncias indicam que 

econometricamente esta n� o tem nenhum efeito sobre as importa� � es 

brasileiras oriundas da Argentina, com uma probabili dade de 95%. 
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Isto quer dizer do ponto de vista econ�mico que as pol�ti cas cambiais 

brasileiras n� o influenciam no que diz respeito as importa�� es do pa�s-

s� cio Argentina. 

 

6.1.3-  RESULT ADOS EXPORTA� � ES PARA O URUGUAI 

 

Tabela 6  

 Coeficientes das Regress� es - Exporta�� o para o Uruguai 

EXPORTA� � O PARA  O URUGUAI a b c d 
REGRESS� O LINEAR SEM DUMMY 195,389 1,195 -1,754  
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 1 204,302 1,686 -2,399 -20,117 
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 2 193,264 1,526 -2,116 -14,615 
REGRESS� O LOG SEM DUMMY 2,730 -0,822 0,585  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 1 2,516 -0,721 0,576 3,96E-02 
REGRESS� O LOG COM DUMMY 2 2,669 -0,755 0,541 2,49E-02 
Fonte: Elabora�� o pr� pria 

 

Tabela 7  

 Estat�sticas das Regress� es - Exporta�� o para o Uruguai 

EXPORTA� � O PARA  O URUGUAI t a t b PIB t cTCR t d DUMMY r² AJUST F  
RREGRESS� O LINEAR SEM DUMMY 1,384 2,457 -1,314  0,123 3,177  
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 1 1,437 2,256 -1,565 -0,868 0,116 2,351  
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 2 1,358 2,320 -1,481 -0,754 0,110 2,276  
REGRESS� O LOG SEM DUMMY 1,618 -2,594 0,064  0,139 3,509 (2,29)  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 1 1,477 -2,156 0,629 0,954 0,137 2,635  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 2 1,563 -2,236 0,584 0,623 0,121 2,419  
Fonte: Elabora�� o pr� pria 

 

6.1.3.1- INTERPRETA�� O DAS REGRESS� ES 

 

             O modelo de melhor ajustamento dos dados emp�ricos � o Log Linear sem dummy.  

A especifica� � o do modelo estimado passa a ser a seguinte: 
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Log Xt BR = 2,730 ± 0,822 Log PIBUI + 0,585Log TCR   .: X = Valor m� dio das 

Exporta�� es. 

A interpreta�� o econom� trica do efeito dos regressores PIBUI e TCR, indicam o que 

segue: 

e) O efeito do PIB do Uruguai sobre as exporta�� es brasileiras para aquele 

pa�s � significativo com uma probabili dade de 95%. Isto significa que 

mudan�as na renda do Uruguai exercem influ� ncia nas exporta�� es 

brasileiras. 

f) Quanto a taxa de c�mbio real, as evid� ncias indicam que 

econometricamente esta n� o tem nenhum efeito sobre as exporta�� es 

brasileiras para o Uruguai, com  uma probabili dade de 95%. 

Isto quer dizer do ponto de vista econ�mico que as pol�ti cas cambiais 

brasileiras para o incremento nas exporta�� es para o pa�s-s� cio n� o tem 

influ� ncia. 

 

 

6.1.4-  RESULT ADOS IMPORTA�� O DO URUGUAI  

 

Tabela 8  

 Coeficientes das Regress� es - Importa�� o  do Uruguai 

IMPORTAÇ� O D0 URUGUAI a b c d 
REGRESS� O LINEAR SEM DUMMY 47,210 9,65E-05 0,542  
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 1 85,055 -4,21E-05 0,109 147,554 
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 2 119,307 2,15E-05 -0,137 82,943 
REGRESS� O LOG SEM DUMMY 1,106 0,193 1,21E-02  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 1 1,508 2,52E-02 0,161 0,319 
REGRESS� O LOG COM DUMMY 2 1,757 0,103 -0,122 0,183 
Fonte: Elabora�� o pr� pria 
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Tabela 9  

Estat�sticas das Regress� es - Importa�� o  do Uruguai 

IMPORTA� � O DO URUGUAI t a t b PIB t cTCR t d DUMMY r² AJUST F  
REGRESS� O LINEAR SEM DUMMY 0,231 4 0,295  0,315 8,113  
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 1 0,568 -1,307 0,081 5,142 0,635 18,967  
REGRESS� O LINEAR COM DUMMY 2 0,648 0,644 -0,083 2,925 0,456 9,670  
REGRESS� O LOG SEM DUMMY 0,505 6,114 0,011  0,538 19,059  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 1 0,883 0,564 0,195 4,468 0,721 27,669 (3,28)  
REGRESS� O LOG COM DUMMY 2 0,893 2,485 -0,128 2,911 0,663 18,803  
Fonte: Elabora�� o pr� pria 

 

6.1.4.1- INTERPRETA�� O DAS REGRESS� ES 

 

             O modelo de melhor ajustamento dos dados emp�ricos � o Log Linear com dummy 1 

para os per�odos de janeiro de 1992 a junho de 1994 (0) e julho de 1994 a dezembro de 1999 

(1). 

A especifica� � o do modelo estimado passa a ser a seguinte: 

Log M t BR = 1,508 +0,0252 Log PIBBR + 0,161 Log TCR + 0,319 D  .: M = Valor 

m� dio das Importa�� es. 

A interpreta�� o econom� trica do efeito dos regressores PIBAR e TCR, indicam o que 

segue: 

g) O efeito do PIB do Brasil sobre as importa�� es brasileiras origin� rias do 

pa�s-s� cio Uruguai n� o � significativo com uma probabili dade de 95%. 

Isto significa que mudan�as na renda do Brasil n� o exercem influ� ncia 

nas importa�� es brasileiras provenientes do Uruguai. 

h) Quanto a taxa de c�mbio real, as evid� ncias indicam que 

econometricamente esta n� o igualmente tem nenhum efeito sobre as 

importa�� es brasileiras oriundas do Uruguai, com uma  probabili dade de 

95%. 
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Isto quer dizer do ponto de vista econ�mico que as pol�ti cas cambiais 

brasileiras n� o exercem influ� ncia no que diz respeito as importa�� es 

provenientes do pa�s-s� cio Uruguai. 
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RELA�� O DE SIGLAS: 

 
BNDES - Banco Nacional de Desenvolvimento Econ�mico e Social 

CEPAL - Comiss� o Econ� mica para a Am� rica Latina e Caribe 

IPC-EUA - Índice de Pre�o ao Consumidor 

IPEA - Instituto de Pesquisa Econ�mica Aplicada  

OMC - Organiza�� o Mundial do Com� rcio 

GATT- General Agreement on Tariffs and Trade (Acordo Geral sobre Tarifas e Com� rcio). 

FMI  ± Fundo Monet� rio Internacional 

ALALC-  Associa� � o Latino Americana de Livre Com� rcio 

ALADI- Associa�� o Latino-Americana de Integra�� o 

MERCOSUL- Mercado Comum do Sul 

ALCA- Área de Livre com� rcio das Am� ricas 

TEC- Tarifa Externa Comum 

NAFTA- North America Free Trade Agreement (Acordo de Livre Com� rcio da Am� rica do 

Norte) 

ZLC- Zona de Livre Com� rcio 

UA- Uni� o Aduaneira 

SACU- Southern African Customs Union 

UEM- Uni� o Econ�mica e Monet� ria 

CEE- Comunidade Econ�mica Europ� ia 

PIB- Produto Interno Bruto 

PIB Real- Produto Interno Bruto Real 
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PIB Nominal- Produto Interno Bruto Nominal 

TCR-  Taxa de C� mbio Real 

VCR- Vantagens Comparativas Reveladas 
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Association of Caribbean States: www.acs-aec.org 
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Mercosul (Secretaria Administrativa): www.mercosur .org.uy 

Minist� rio das Rela�� es Exteriores do Brasil: www.mre.gov.br  

Nafta: www.nafta.net 

Red Academica uruguaya: www.rau.edu.uy/mercosur / 
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