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1. ABSTRACT

El presente trabajo ha sido realizado con la finalidad de expone la estructura
y las fuentes de financiamiento que una microempresa concibe para su
desarrollo e implementacion dentro de un pais. Asimismo es necesario hacer
notar la evolucion que se ha tenido dentro de la economia mexicana con
respecto a este tipo de empresas, ya que son la principal fuente de México.
Para ello fue necesario comprender que una microempresa es una empresa
que por ser pequefia puede tener sus deficiencias pero que son viables para
superarse. Finalmente se llega al reconocimiento de apoyos para el fomento
y expansion de las mismas y como esto tiene un impacto favorecedor en el

Producto Interno Bruto (PIB) del pais.
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2. INTRODUCCION

En la economia de México se clasifican a las empresas de acuerdo a su
tamanfo, su giro y el impacto que sus resultados tienen para el crecimiento de
nuestro pais, es asi como surge el objetivo de este trabajo: Analizar la
estructura de las Microempresas, sus fuentes de financiamiento y como éstas

influyen en la economia de un pais como México.

Si bien México es un pais que dia a dia va a la conquista de nuevos
mercados, es necesario que sepamos cOmo enfrentar las  nuevas
adversidades que pueden surgir en el mundo en general. Hoy en dia los
mercados han mejorado su apertura a nuevas tendencias, a nuevos
ofrecimientos y la competencia crece conforme a la demanda de los
productos mas necesarios o de mayor calidad para los usuarios. Es por eso
gue se ha de comprender porqué en paises como el nuestro pero también en
paises altamente desarrollados, los empresarios y la gente en general ha
optado por crear empresas que no requieren de grandes infraestructuras para

subsistir pero que si bien luchan por mantenerse a flote.

De esta manera, surgen algunos cuestionamientos, ¢son las
Microempresas la fuerza mas grande de trabajo para la economia del pais?,
¢existe un apoyo para estas empresas por parte del gobierno?, ¢cual es el

impacto que tienen este tipo de empresas en el crecimiento anual de México?
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El objetivo de este documento consiste en analizar las principales
fuentes de financiamiento de las microempresas México y analizando las

preguntas antes descritas obtenemos la siguiente hipoétesis:

“Las Microempresas son la fuerza econdmica mas elemental del pais
para un crecimiento seguro de nuestra economia y que Su apoyo en
financiamiento permite escalar hacia un crecimiento 6ptimo en la economia
nacional”. La hipétesis se centra en el hecho de que a pesar de existir
alternativas de financiamiento para este tipo de establecimiento no se accede

facilmente.



Microempresas: Estructuray Financiamiento -6-

3. MARCO TEORICO

“En México la micro, pequefia y mediana empresa (MIPyME) revisten gran
importancia como generadoras de empleo y de riqgueza. A pesar de que
constituyen el 99.2% del total de las empresas® (Ver anexo 1) uno de los
principales problemas a los que se enfrentan es la falta de financiamiento, a
lo que se suele sumar la falta de integracion o articulacion, debido a la

inadecuada organizacién y planeacion, asi como la falta de competitividad™?.

“Sucesos como los de 1982, 1988, 1994-1995 y de manera importante,
la apertura del mercado interno a partir de 1986 y del 2004, demuestran que
la mayoria de las empresas de México son altamente vulnerables. Carecen
de lineas de innovacién tecnologica no implantan nuevos modelos
administrativos al carecer de divisiones gerenciales y administrativos

alternativos a la composicién y direccién familiar™.

“Tradicionalmente dependieron del Estado Benefactor a través de los
subsidios indirectos al salario, por medio de los apoyos al consumo popular;
servicios publicos subsidiados, apoyos financieros sin objetivos concretos y

viables, proteccionismo comercial, entre otros. Apoyos que ya ho estan

! Del total de empresas registradas en el Sistema de Informaciéon Empresarial Mexicano,
SIEM, de las 607,181 empresas registradas: 92.36% son micro, 5.34% pequefias, 1.5%

medianas y .8% grandes. FUENTE:
www.siem.gob.mx/portadsiem/estadisticas/repsector.asp?gpo=1  (fecha de  consulta:
28/01/2008)

? Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

® idem.
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disponibles para todos los empresarios. De aqui el requerimiento de una
vision y trato global e integral hacia la empresa, pero que considere, entre
otras cosas, las diferentes ramas econémicas y aun dentro de cada sector
productivo, para que a partir de ello se disefien estrategias acordes a las

necesidades de desarrollo de la regién y/o de ramas especificas™.

“Autores como Gbémez (2006), Lopez (2003), Pedroza y Sanchez
(2005) consideran que en lo concerniente al crédito a las PyMES, enfrentan
importantes desventajas a la hora del financiamiento. Entre los impedimentos
para acceder al financiamiento, estan: el dificil acceso a la Banca Comercial y
de Desarrollo y demas instituciones Financieras; el poco o nulo acceso a la
informacion; la resistencia al cambio en su organizacion de tipo familiar; y la
poca diversificacion de fuentes de financiamiento alternativas que las
convierte, en su gran mayoria, en grandes dependientes de los proveedores

(Seijal, 1999; Secretaria de Economia 2003 y 2006)™.

“Apoyandonos en las reflexiones de Garrido (2005) podemos
considerar que las perspectivas para la economia nacional dentro de la
presente década. Es considerar la importancia que ha adquirido el costo del
dinero y como éste se ha sobrevaluado por los requerimientos financieros y
del deuda del Estado. Al grado de que se dispone de pocos recursos para

financiar a las microempresas, sobre todo si se quiere que éstas se

* Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

® idem.
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fortalezcan para generar empleos y niveles de bienestar. Ambos necesarios
para garantizar la paz social que requieren las transnacionales que invierten
en México. Problema estructural que se agudiza en la medida que se

persigue la sobreviviencia de la banca comercial™.

“A partir de la de la década de los 80’s, el Estado a parte de negociar
el costo de los intereses ante el Fondo Monetario Internacional (FMI) y la
banca internacional, tuvo que solicitar mayores préstamos externos, mismos
que se dirigieron hacia los sectores y las empresa que si estuvieron en
condiciones de exportar. En si, que los créditos blandos y a precios
preferenciales para con las PyMES y a pesar de una banca recién estatizada,
se hicieron mucho mas selectivos, escasos y privilegiados. Porque a partir
del pago de los intereses atrasados con la banca internacional, habia que

pagar a los banqueros expropiados.”’

“En la medida que el Estado celebr6 algunos acuerdos internaciones y
de caracter bilateral con Estados Unidos, para que los exportadores
mexicanos gozaran de concesiones preferenciales, se permitié la paulatina
apertura del mercado nacional en detrimento de los productores locales —
incluidos aquellos que estaban vinculados con las industrias exportadoras. Al

grado que éstos, ultimamente y con base al Neoliberalismo, han cambiado de

® Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

" idem.
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proveedores y en detrimento, consecuentemente, de la planta productiva y

ocupacional del pais™®,

“No conforme a partir de 1986, el Estado permitié que los proveedores
extranjeros, en particular las armadoras de electropartes y demas maquilas
se instalaran en el pais con poco o nula vinculacién con el resto de los
productores y fabricantes mexicanos. Mientras con base a los requerimientos
del FMI y de la Banca Internacional para liquidar al Estado Benefactor o
Interventor, se congeld el salarios a través de los pactos econémicos entre el
Estado, los empresarios y sindicatos para, uno, impedir el desempleo; y, dos,
permitir que los empresarios reactivaran la planta industrial y ocupacional del
pais. Pero sin lograr la posible participacion de la banca estatizadas debido a
la escasez de capital y porque los escasos fondos ya estaban comprometidos

para el pago de los intereses generados por la deuda externa e interna™.

“A partir de la segunda mitad del sexenio de De la Madrid se inici6 la
liquidacion, fusién y hasta la venta de algunas empresas paraestatales
consideradas como no prioritarias, para adelgazar aun mas los gastos del

Estado pero sin lograr beneficiar a los consumidores.”°

“Mientras que los productores quedaron desarticulados y a la espera

de quien lograra aglutinarlos y reencaminarlos hacia los grandes productores

® Cota, Yarfiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

% jdem

% idem.



—que no tardaron en vincularse hacia el mercado externo. Al grado que la
administracion Salinista se vio en la necesidad de crear sus propios
banqueros. Vendiéndoles, incluso, los paquetes accionarios a crédito y
permitiendo, ademas, que un porcentaje de los mismos se colocara, casi de
inmediato, a la Bolsa de Valores para apalancar el pago de los bancos
reprivatizados frente al Estado. Decretdndose, ademas, la desaparicion del
encaje legal para que los bancos prestaran mas alla del capital que retenian y
sin que la Comisiébn Bancaria vigilara la viabilidad de las garantias que

estaban recibiendo por los préstamos otorgados™?.

“Mientras que la administracion Salinista emiti6 bonos que podrian ser
requeridos por nacionales como extranjeros, pero a partir de las Bolsas
Mexicanas. Al grado, que los viejos y nuevos inversionistas no se interesaron
por invertir directamente en las MIPyYMES debido a sus pobres o expectativas
o porque los bonos del Estado ofrecian mejores condiciones de pago y de

garantia™?.

“Sin embargo, y en la medida que la banca reprivatizada comenzé6 a
tener problemas de liquidez, se inicio la intervencion silenciosa por parte del
Estado al grado de haber consumido los recursos que se habian recibido al
privatizar las empresas estatales y por la venta incluso de los bancos

anteriormente expropiados y posteriormente estatizados, y para que se

! Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

2 idem.



emitieran letras a favor de los bancos™®,

“Provocando la escasez de créditos para con las pequefias y medianas
empresas ya desalentadas de por si, por la ausencia de programas
econoémicos y de apoyo tecnoldgico a nivel micro por parte del Estado y para
vincularlos, posteriormente, hacia las empresas que estaban en condiciones

de exportar™*.

“Por el contrario, surgié un nuevo tipo de inversién y de vinculacién
ajena a las empresas mexicanas: la importacién de accesorios y capitales
para las empresas transnacionales radicadas en pais pero a partir de sus
centrales. Que y a parte de las excepciones fiscales, el precario costo de la
mano de obra; ahora gozaban de las prerrogativas geogréficas y comerciales

que les otorgaba la leyenda: “armado en México” frente al TLC."*®

“Los bancos apalancados con los pagarés que protegian el valor de su
cartera vencida, en vez de ser liquidados fueron ofrecidos a la banca
internacional por debajo de su precio comercial y ofreciéndoles los intereses
seguros de las letras estatales (los pagarés del Fobaproa) que resguardan
entre sus pasivos (de modo, que paradéjicamente: los bancos extranjerizados

estan “blindados” de cualquier posible quebrando). Pero sin que éstos se

'3 Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf



vean obligados a reactivar los créditos preferenciales para con los

productores locales™®.

“Mientras que las grandes empresas contratan creditos internacionales
y cotizan desde el extranjero. De que contratan sus insumos y hasta mano de
obra en el extranjero. Mientras que a nivel local es mas facil importar
productos terminados que elaborarlos en el pais (la balanza comercial
negativa, pese a la importacibn de capitales para con las maquilas que

operan en el pais)™’.

“A su vez, no hay que olvidar como el pago de los bonos estatales
generados durante el Salinismo coincidi6 con el pago de algunos otros
compromisos contratados con el FMI y la banca internacional.
Descubriéndose, ademas, que se emitieron mas bonos de los autorizados por
el Senado de la Republica. Al grado que las reservas del Banco Central
resultaron insuficientes. Escasez que provoco que el délar estadounidense se
incrementara de 1 a 12 pesos para con los primeros dias del mes de
diciembre de 1994 (los “errores de diciembre”) y estabilizandose, finalmente,
a 8 pesos para mediados de 1995 (en si, una macrodevaluacion de poco mas

de 800 por ciento, con respecto a los precios de 1991-1992)"8,

'® Cota, Yarfiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1lez%20et%20al.pdf



“No obstante el dafio ya estaba hecho: los empresarios que
importaban bienes de capital y hasta materias primas vieron incrementados
violentamente sus costos y deudas externas. Al grado de provocarse
quiebras y cierres por motivo del quebrando nacional. Ocasionando, entre
otras cuestiones, que la planta industrial del pais parara hasta en un 70 por
ciento y desaparecieran las lineas de crédito para el resto de las empresas,

en particular, las pequefias y medianas empresas™?.

“Mientras que la administracion Zedillista decretd que las empresas
cubrieran sus correspondientes impuestos por medio de créditos fiscales de
entre 2 a 3 afios; por tal de ofrecerles liquidez. Y para que se recibiera un
préstamo emergente por parte de la Reserva Federal de Estados Unidos para
cubrir el saldo de los bonos emitidos por Salinas, pero sin que la linea de

crédito evitara el “efecto tequila™?,

“En si, la caida de los bonos nacionales y de toda Latinoamérica. No
conforme con ello y en la medida que la recesion amenazd la economia
nacional (de entre 1994 a mediados de 1995, se calcula que el mercado
provoco 4 millones de desempleados y el nivel de crecimiento se estabilizé en
un valor cercano al cero. Mientras que el resto de las economias
latinoamericanas, se colocaron por debajo del cero). Provocando que PEMEX

se constituyera en el Unico posible ingreso de la Federacién para sus gastos

9 Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

2 jdem.



corrientes y sin permitir que Petroleos Mexicanos ni la Comision Federal de
Electricidad pese a que habia liberado el precio de sus servicios, recibieran
inversion alguna —ni para el mantenimiento de su infraestructura. Por lo que
se permitio, la participacion de la inversion privada y hasta de caracter
extranjero, en la generacion de energia. Inversion y generacion externa que

continuara pagando hasta el afio 2045,

“Mientras que a nivel internacional el Estado se comprometié ante la
comunidad internacional y financiera, uno, a resguardar una determinada
cantidad de reservas internacionales para garantizar la paridad del peso (el
“blindaje financiero”) y de los posteriores bonos que llegara a emitir; dos, a no
recurrir al déficit puablico. De modo, que la obtencion de recursos frescos para
el gasto corriente, ha correspondido a los créditos internos. Provocando,
consecuentemente, que el principal cliente de la banca extranjera pero
asentada en el pais, sea el Estado y sin que los particulares puedan ofrecer
las garantias y rendimientos que ofrece el Estado (el extraordinario y artificial

costo del dinero y la competencia desleal por parte del Estado)"?.

“Peor aun, a partir de 1995 se da el rompimiento entre el crédito
bancario y las PYyMES y se ha recurrido al sistema de garantias para poder
acceder al financiamiento. Ademas se ha reformado el sistema juridico que

anteriormente permitia la quiebra con base al adeudo. Por el contrario, ahora

2! Cota, Yarfiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

?2 jdem.



las empresas soélo pueden declararse en quiebra hasta que el Juez en turno

encuentre gue no existe otro posible inversionista™?>.

“Hoy sabemos que los movimientos de la Inversion Extranjera Directa
corresponden a operaciones entre las transnacionales de origen extranjero y
sus filiares en México, y que la expansion internacional de las transnacionales
mexicanas ha obedecido, en buena medida, a los créditos fiscales que se
auto-otorgaron al retener hasta el afio 2012 el correspondiente pago de sus

impuestos para con el Estado y la sociedad mexicana”?*

2% Cota, Yarfiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

* jdem.



4. DESARROLLO

4.1 Microempresas en México

4.1.1 Situacion Econdémica

“Dentro de las economias regionales las microempresas revelan una
importancia que no puede ser descuidada por los gobiernos, aparte de esto
se puede ver que inclusive en economias de barrio su presencia es tan fuerte
que podria decirse que son el espiritu de la organizacion socioecondémica de

la zona.”®®

4.1.2 Situacion Financiera

“La microempresa en general es consumidora de bienes de capital. De hecho
es el comprador por excelencia de las maquinarias que se producen en el
pais, ademas, como también suele suceder que son demandantes de
equipos desplazados por las empresas grandes posibilitan la modernizacién

de la industria.”?®

“Ahora bien, las microempresas son productoras de una buena parte

de los bienes de consumo del pais, asi mismo es productora de bienes

intermedios para las industrias. “*’

%% Guerrero, Manuel, Hablemos de microempresas, Gestiopolis, informacion recuperada el 02
de Febrero de 2008 de su sitio web:
www.gestiopolis.com/canales/emprendedora/articulos/no%2016/microempresa.htm



“Como consumidora de bienes de capital la microempresa es una
palanca de desarrollo en la creacion de una industrian nacional, esto hace
mas cercano el desarrollo de nuevas tecnologias propias. Una microempresa
como hecho particular cumple un importante papel, sin embargo su
trascendentalidad esta en tomarlas en su conjunto, asi son la clave para un
mejor y equilibrado desenvolvimiento econémico, sin embargo se necesita la
accion decidida del estado en brindar apoyo efectivo y la actuacion

organizada de las mismas microempresas”®.

4.1.3 Situacion Social

“Se considera que la microempresa es un gran generador de empleo
ya que brindan oportunidad para que la mano de obra desplazada y los
nuevos trabajadores que ingresan al mercado se empleen, claro que no debe
ser una tabla de salvacion para las politicas de empleo de un gobierno
porque esto sobrepasaria la capacidad de respuesta de estas
organizaciones. Es decir que debe ser una opcién mas no la punta de lanza

de la politica.”®

4.1.4 Situacion Politica

Las MIPYMES han cobrado una alta importancia, eso es cierto, pero ¢qué

hay del apoyo que se les puede ofrecer? Es impresionante la cantidad de

%8 Guerrero, Manuel, Hablemos de microempresas, Gestiopolis, informacion recuperada el 02
de Febrero de 2008 de su sitio web:
\Z/gww.gestiopolis.com/canales/emprendedora/articuIos/no%2016/microempresa.htm

idem.



apoyos que se han ido generando para dichas empresas. La Secretaria de
Economia tiene un apartado especifico para ellas, organismos como
Bancomext, NAFIN (Nacional Financiera), asi como empresas que han visto
en la asesoria, consultoria de las PyMEs una fuente de negocio que puede
brindar mas utilidades. Algunas dependencias cuentan con mas de un
programa, aqui el inconveniente o el esfuerzo debe de hacerse en la
propagacion de dichos apoyos para que realmente sean conocidos y

solicitados por los gerentes o duefios de las empresas.

En otros afios, dificilmente existian organismos que confiaran tanto en
otorgarles préstamos y facilidades para un buen crecimiento a este tipo de
empresas, ya que éstas carecian de credibilidad, de estructura administrativa,
sus garantias eran limitadas, no tenian informacion suficiente, su historial
crediticio era nulo o casi nulo y las solicitudes eran sobre montos muy
pequefnos, lo cual no era conveniente para las sociedades financieras o

bancarias.

Viendo esta situacion el gobierno decide crear la Subsecretaria para la
pequefia y mediana empresa, de ahi se promulga la Ley para el Desarrollo de
la Competitividad de la Micro, Pequefia y Mediana Empresa y se establece el
Consejo Nacional para la Competitividad de las PyMEs, una vez establecidos
estos programas es como se asignan los fondos para los Programas de

Apoyo a las PyMEs.



En el anexo 2, podemos observar algunos de los programas con los
qgue las PyMEs pueden apoyarse en el trayecto que han de seguir para poder
realmente ser empresas de batalla y que figuren en los resultados del PIB,
del crecimiento anual de nuestro pais y que hagan de este Ultimo un pais

reconocido mundialmente.

Uno de estos programas que no debemos dejar de analizar a
profundidad, es el Fondo PyME es cual ha sido creado por la Secretaria de
Economia con la finalidad de otorgar apoyos temporales a las pequefias y
medianas empresas. “Es un instrumento que busca apoyar a las empresas en
particular a las de menor tamafio y a los emprendedores con el propésito de
promover el desarrollo econdémico nacional, a través del otorgamiento de
apoyos de caracter temporal a programas y proyectos que fomenten la
creacion, desarrollo, consolidacion, viabilidad, productividad, competitividad y

sustentabilidad de las micro, pequefias y medianas empresas” *

Este fondo fue creado como parte del Plan de Desarrollo Econémico
del sexenio 2000 — 2006, su finalidad darle un impulso a estas empresas y
lograr una mayor participacion, de la misma manera que ir fomentando la
reduccion de déficit anuales a través de la disminucion considerable de
importaciones y un impacto considerable dentro del PIB, asi mismo,
organismos como Bancomext busca ser un apoyo impulsor para estas
empresa, de tal modo que pueden no soélo tener una vision interna sino mas

all4 de las fronteras que nos delimitan como pais.

% Fondo PyME, informacién recuperada el 01 de Febrero de 2007 de su sitio web:
http://www.fondopyme.gob.mx/



Los programas de exportacion para PyMEs son una de las tareas
principales del Banco del Comercio Exterior, ya que como bien lo dice su
nombre ayuda a generar intercambios entre paises y posicionar nuestros
productos en otros lugares para asi poder ayudar a nuestros empresarios a

ser destacados en otros mercados.

De la misma manera se cred el Sistema Nacional de Financiamiento
PyME el cual ha hecho que los empresarios tengan una seguridad mas
grande y confianza para poder solicitar créditos asi como disminuir los
riesgos crediticios y considerar una cartera vencida menor a la que en otros
afos se tenia. Es asi como hoy en dia las PyMEs se convierten en buenas
pagadoras, las garantias han surgido y hoy las instituciones bancarias tienen
competencia directa por solventar las necesidades de los pequefios
empresarios. Una entidad como NAFIN hoy absorbe un buen porcentaje de lo
solicitado y los porcentajes de riesgo se han visto reducidos, el tiempo de
respuesta para los créditos ha disminuido y las tasas de interés son mas
bajas para conseguir una cobertura del préstamo total por parte de los
empresarios, eso ocasiona que existan mas oportunidades para un buen

desempenio de las propias empresas.

4.2 Estructura Financiera de las microempresas

4.2.1 Financiamiento via capital

“El mercado de capitales es una “herramienta” basica para el desarrollo

econdémico de una sociedad, ya que mediante él, se hace la transiciéon del



ahorro a la inversion. De esta manera se generan una serie de
consecuencias que juegan un papel muy importante en el desarrollo de la
economia de un pais y por tanto en el desarrollo total del mismo; ya que,
como es sabido, por medio de una mayor propension al ahorro, se genera
una mayor inversion, debido a que se producen excedentes de capital para

los ahorradores, los cuales buscan invertirlos y generar mayor riqueza™’.

“Esta inversibn da origen, por su parte, a nuevas industrias
generadoras de ingresos, las cuales sirven como cimientos sélidos para
buscar una mayor expansién econdmica y de esta manera aumentar el
ingreso neto, asi mismo el producto nacional neto y el producto interno bruto;
al ascender estos indices, se presenta crecimiento de la economia y se
reducen otros indicadores macroeconémicos como la tasa de desempleo, la
inflaciéon. De igual manera una creciente inversion, ya sea privada o del
estado, hace posible la creacién de mayor infraestructura, mejorando las
condiciones sociales, en aspectos tan vitales como centros educativos, vias

de comunicacién, telecomunicaciones, servicios publicos, etc.” *

Es por ello que en un reportaje que hizo José Arteaga del Periddico
Universal en el 2007, menciona "...independientemente de su tamafio, giro y
desarrollo, las empresas mexicanas deben abrirse al financiamiento via
capital, sefal6 el Instituto Mexicano de Ejecutivos de Finanzas (IMEF): “Hoy
en dia, los mercados de capitales en México ofrecen diferentes modalidades,

ya sea capital semilla, capital de riesgo, capital privado y capital pablico, para

%1 Mercado de Capitales, Gestiopolis, informacion recuperada el 02 de febrero de 2008 de su
gzitio web:http://lwww.gestiopolis.com/recursos/documentos/fulldocs/fin/mercadocapitales.htm
idem.



gue nuestras empresas se desarrollen, crezcan y compitan exitosamente en

un mundo cada vez mas globalizado™.

"Ademas, los objetivos del sistema bancario deben enfocarse en las
necesidades de desarrollo de servicios financieros hacia los sectores menos
favorecidos, por medio de la bancarizacion de la poblacion, la ampliacién del
sistema de pagos para facilitar las transacciones y el aumento al

financiamiento de dichos servicios."**

“Hay una vision compartida que se tiene que lograr entre el Estado y el
mercado financiero, para elevar a 30% como porcentaje del PIB el ahorro
bancario, duplicar como porcentaje del PIB el financiamiento al sector privado

para elevar la contribucion de la banca a las actividades productivas™®

4.2.2 Financiamiento via deuda

“En México sélo una tercera parte de la poblaciébn econémicamente activa
tiene capacidad para contratar un crédito en el Sistema Financiero Nacional y
esta restriccion es mayor para el financiamiento de la inversion empresarial.
Es significativo que al finalizar el 2000, apenas 30% de las empresas

mexicanas lograron contratar un préstamo bancario.”®

¥ Arteaga, José, Reportaje, El Universal, 23 de noviembre de 2007, informacién recuperada
el 03 de febrero de 2008 de su sitio web:
http://www?2.eluniversal.com.mx/pls/impreso/noticia.html?id_nota=44008&tabla=articulos
% idem.
% jdem.

Financiamiento, informacién recuperada €l03 de febrero de 2008 de su sitio
web: http://www.eumed.net/cursecon/ecolat/mx/2005/afcd-mpymem.htm



“Entre los factores que més dificulta obtener el crédito bancario
destacan las elevadas tasas de interés, en particular las garantias de crédito
son barreras infranqueables debido a que los micros y los pequefios
empresarios no disponen de inmuebles o propiedades para otorgar como

garantia real.”’

“En estas condiciones es comprensible el surgimiento de las
instituciones de micro financiamiento en México dedicadas a financiar
proyectos productivos de las micro y pequeifias empresas con bajos niveles
de capitalizacion y un acceso muy limitado a los mercados financieros cuyas
caracteristicas han estimulado la aparicion de mecanismos novedosos de
financiamiento y mercados informales de crédito, en estos espacios participa
una amplia gama de intermediarios como las cajas populares, las sociedades
de ahorro y préstamo, las uniones de crédito, los bancos populares y otras

instituciones micro financieras”.

“Las instituciones micro financieras se han propuesto redefinir el papel
de crédito en términos de una herramienta pedagdgica que capacite a los
acreditados en el uso adecuado de los recursos. El apoyo financiero a las
unidades pequefias de produccién requiere de otros apoyos en materia de
informacion, capacitacién, asesoria técnica, promocién, comercializacion y

soporte tecnolégico.”®

37 Financiamiento, informacion recuperada el03 de febrero de 2008 de su sitio

web: http://www.eumed.net/cursecon/ecolat/mx/2005/afcd-mpymem.htm



4.2.3 Apalancamiento de la microempresa

Los lideres de las microempresas tienen una interrogante constante:
¢cuando es el momento ideal para adquirir una deuda?; la pregunta nace de
la gran necesidad de los negocios por obtener financiamientos que aceleren

Su crecimiento a corto, mediano y largo plazo.

“Hoy es el momento para hacerlo. México cuenta con los esquemas
financieros mas competitivos en décadas para las MIPymes. Las tasas de
interés se acercan a los estandares mundiales y cada vez mas la banca

comercial inyecta liquidez a los negocios. “°

“Apalancarse requiere de un estudio profundo de las condiciones
financieras de la firma y de una evaluacion adecuada de las diversas
opciones en el mercado; para Fernando Fabre, director general de Endeavor
México, el primer sintoma de que una empresa requiere recursos es cuando
el empresario comienza a rechazar propuestas de clientes. “Los negocios no
se pueden dar el lujo de rechazar clientes, al no tener la capacidad para

atenderlos se pierde una parte importante del mercado”, explicé Fabre*.

“El consultor refiere que existen otros métodos menos evidentes que
surgen de las tendencias del mercado. Si en el ramo en el que esta la

empresa surgen mas competidores, es posible que los empresarios no noten

“ Clavijo, Lépez Daniela , Apalancamiento de empresas, Empresas y empresarios, 25 de
septiembre de 2006. Nim. 14
“* dem.



ventajas competitivas o un aliciente para extender el alcance de su

compafiia.”*

“Por su parte, Abraham Hernandez Arellano, coordinador académico
de la Facultad de Economia y Negocios de la Universidad Anahuac, comento
gue 80% de las Pymes carece de un plan de negocios. Esta es una de las
razones por las que los lideres empresariales piensan que necesitan un
financiamiento, aunque probablemente no sea lo mejor. “El financiamiento es

bueno cuando realmente se necesita y se sabe ocupar”, dijo el catedratico™.

“La tendencia es que las Pymes, al carecer de un plan a largo plazo,
se endeuden y ocupen un capital para objetivos contrarios a los originales.
“Tener un plan de negocios te ayuda a determinar el tiempo en el que se
recuperara la inversion. A su vez, clarifica el tipo crédito adecuado al negocio,

los rendimientos mensuales y cémo llegar al punto de equilibrio”, afiadié.”**

“Cuando se pide un crédito de otra manera, que es la gran mayoria de
los casos, se recurre a un financiamiento para “apagar fuegos” o resolver
contingencias momentaneas que evita los objetivos primordiales de la
obtencién de créditos. “Es importante evitar caer en la trampa de tomar el
financiamiento que sea con tal de que me lo den, ese seria el primer paso”,

indico Fabre.”®

“2 Clavijo, L6pez Daniela , Apalancamiento de empresas, Empresas y empresarios, 25 de
septiembre de 2006. Num. 14

3 [dem

* idem.

** idem.



“Hace poco menos de cinco afios los créditos bancarios para las micro,
pequefias y medianas empresas eran casi inaccesibles, con la creacion del
Fondo Nacional de Garantias de la Secretaria de Economia (SE) cada banco

cuenta por lo menos con un producto enfocado a este sector empresarial.”*

“De acuerdo con la Subsecretaria para la Pequefia y Mediana
Empresa (Spyme) la demanda de recursos de este tipo de negocios suma
mas de 4 mil 166 millones de pesos. El presupuesto cubre Gnicamente 2 mil
14 millones de pesos, cifra que no alcanza para llenar las necesidades de

mas de 52% de las compafiias del pais™’.

4.3 Fuentes de Financiamiento de las empresas

4.3.1 Proveedores

“Esta fuente de financiamiento es la mas comun y la que frecuentemente se
utiliza. Se genera mediante la adquisicibn o compra de bienes o servicios que
la empresa utiliza en su operaciébn a corto plazo. La magnitud de este
financiamiento crece o disminuye la oferta, debido a excesos de mercado
competitivos y de produccion. En épocas de inflacion alta, una de las medidas
mas efectiva para neutralizar el efecto de la inflacibn en la empresa, es

incrementar el financiamiento de los proveedores™®,

“% Clavijo, Lépez Daniela , Apalancamiento de empresas, Empresas y empresarios, 25 de
septiembre de 2006. Num. 14

" [dem.

8 proveedores, fuente de financiamiento, informacion recuperada el 01 de febrero de 2008
del sitio web: http://www.robertexto.com/archivol/fuentes_financiam.htm



“Esta operacion puede tener tres alternativas que modifican

favorablemente la posicién monetaria™®®.

1. Compra de mayores inventarios, activos no monetarios (bienes y
servicios), lo que incrementa los pasivos monetarios (cuentas por
pagar a proveedores).

2. Negociacion de la ampliacién de los términos de pago a proveedores
obteniendo de esta manera un financiamiento monetario de un activo

no monetario.

3. Una combinacion de ambos.

Caracteristicas™.

+ No tienen un costo explicito.

+ Su obtencién es relativamente facil, y se otorga fundamentalmente con
base en la confianza y previo a un tramite de crédito simple y sencillo,
ante el proveedor de los bienes y servicios.

4+ Es un crédito que no se formaliza por medio de un contrato, ni origina
comisiones por apertura o por algun otro concepto.

+ Es un crédito revolvente que se actualiza.

+ Crece segun las necesidades de consumo del cliente.

4.3.2 Crédito Bancario

“Es un tipo de financiamiento a corto plazo que las empresas obtienen por

medio de los bancos con los cuales establecen relaciones funcionales™?.

49 §
Idem.

*% proveedores, fuente de financiamiento, informacién recuperada el 01 de febrero de 2008

del sitio web: http://www.robertexto.com/archivol/fuentes_financiam.htm



“El Crédito bancario es una de las maneras mas utilizadas por parte de

las empresas hoy en dia de obtener un financiamiento necesario.”?

“Casi en su totalidad son bancos comerciales que manejan las cuentas
de cheques de la empresa y tienen la mayor capacidad de préstamo de
acuerdo con las leyes y disposiciones bancarias vigentes en la actualidad y
proporcionan la mayoria de los servicios que la empresa requiera. Como la
empresa acude con frecuencia al banco comercial en busca de recursos a
corto plazo, la eleccién de uno en particular merece un examen cuidadoso.
La empresa debe estar segura de que el banco podra auxiliar a la empresa a
satisfacer las necesidades de efectivo a corto plazo que ésta tenga y en el

momento en que se presente.”

Ventajas®.

+ Si el banco es flexible en sus condiciones, habrd mas probabilidades
de negociar un préstamo que se ajuste a las necesidades de la
empresa, lo cual la sitla en el mejor ambiente para operar y obtener
utilidades.

+ Permite a las organizaciones estabilizarse en caso de apuros con

respecto al capital.

*! Financiamiento, Crédito Bancario, Monografias, informacién recuperada el 01 de Febrero
de 2008 de su sitio web:
http://www.monografias.com/trabajos15/financiamiento/financiamiento.shtml

*2 [dem.

>3 fdem.

> jdem.



Desventajas™.
+« Un banco muy estricto en sus condiciones, puede limitar
indebidamente la facilidad de operacion y actuar en detrimento de las
utilidades de la empresa.
+« Un Crédito Bancario acarrea tasas pasivas que la empresa debe

cancelar esporadicamente al banco por concepto de intereses.

“Cuando la empresa, se presente con el funcionario de préstamos del
banco, debe ser capaz de negociar. Debe dar la impresion de que es
competente. Si se va en busca de un préstamo, habra que presentarse con el
funcionario correspondiente con los datos siguientes”®;

a. La finalidad del préstamo.

b. La cantidad que se requiere.

c. Un plan de pagos definido.

d. Pruebas de la solvencia de la empresa.

e. Un plan bien trazado de cédmo espera la empresa desenvolverse en el
futuro y lograr una situacion que le permita pagar el préstamo.

f. Una lista con avales y garantias colaterales que la empresa esta

dispuesta a ofrecer, si las hay y son necesarias.

“El costo de intereses varia segun el método que se siga para

calcularlos. Es preciso que la empresa sepa siempre como el banco calcula el

*® Financiamiento, Crédito Bancario, Monografias, informacién recuperada el 01 de Febrero
de 2008 de su sitio web:
?gtp://www.monografias.com/trabajoslS/financiamiento/financiamiento.shtml

idem.



interés real por el préstamo. Luego que el banco analice dichos requisitos,

tomara la decisién de otorgar o no el crédito™”.

4.3.3 Arrendamiento

“Es un contrato que se negocia entre el propietario de los bienes (acreedor) y
la empresa (arrendatario) a la cual se le permite el uso de esos bienes
durante un periodo determinado y mediante el pago de una renta especifica,
sus estipulaciones pueden variar segun la situacion y las necesidades de

cada una de las partes.”®

“La importancia del arrendamiento es la flexibilidad que presta para la
empresa ya que no se limitan sus posibilidades de adoptar un cambio de
planes inmediato o de emprender una accién no prevista con el fin de
aprovechar una buena oportunidad o de ajustarse a los cambios que ocurran
e el medio de la operacion. El arrendamiento se presta al financiamiento por
partes, lo que permite a la empresa recurrir a este medio para adquirir

pequefios activos.”®

“Por otra parte, los pagos de arrendamiento son deducibles del
impuesto como gasto de operacién, por lo tanto la empresa tiene mayor
deduccion fiscal cuando toma el arrendamiento. Para la empresa marginal el

arrendamiento es la Unica forma de financiar la adquisicion de activo. El

57

Idem.
%8 Financiamiento, Arrendamiento, Monografias, informacion recuperada el 01 de Febrero de
2008 de su sitio web:
gttp:/lwww.monografias.com/trabajoslS/financiamiento/financiamiento.shtml

idem.



riesgo se reduce porque la propiedad queda con el arrendado, y éste puede
estar dispuesto a operar cuando otros acreedores rehldsan a financiar la

empresa. Esto facilita considerablemente la reorganizacion de la empresa”®.

Ventajas®.
+ Es en financiamiento bastante flexible para las empresas debido a las
oportunidades que ofrece.
+ Evita riesgo de una rapida obsolescencia para la empresa ya que el
activo no pertenece a ella.
+ Los arrendamientos dan oportunidades a las empresas pequeias en

caso de quiebra.

Desventajas®.

+ Algunas empresas usan el arrendamiento para como medio para eludir
las restricciones presupuestarias cuando el capital se encuentra
racionado.

+ Un contrato de arrendamiento obliga una tasa costo por concepto de
intereses.

+ La principal desventaja del arrendamiento es que resulta mas costoso

gue la compra de activo.

0 fdem
L idem.

%2 jdem



Forma de Utilizacion.

“Consiste en dar un préstamo a plazo con pagos periddicos
obligatorios que se efectian en el transcurso de un plazo determinado,
generalmente igual o0 menor que la vida estimada del activo arrendado. El
arrendatario (la empresa) pierde el derecho sobre el valor de rescate del

activo (que conservara en cambio cuando lo haya comprado)™®.

“La mayoria de los arrendamiento son incancelables, lo cual significa
que la empresa esta obligada a continuar con los pagos que se acuerden aun
cuando abandone el activo por no necesitarlo mas. En todo caso, un
arrendamiento no cancelable es tan obligatorio para la empresa como los

pagos de los intereses que se compromete™®.

“Una caracteristica distintiva del arrendamiento financiero es que la
empresa (arrendatario) conviene en conservar el activo aunque la propiedad

del mismo corresponda al arrendador”®>.

“Mientras dure el arrendamiento, el importe total de los pagos
excederd al precio original de compra, porque la renta no sélo debe restituir el
desembolso original del arrendador, sino también producir intereses por los

recursos que se comprometen durante la vida del activo”®.

%3 dem

64 Financiamiento, Arrendamiento, Monografias, informacion recuperada el 01 de Febrero de
2008 de su sitio web:
http://www.monografias.com/trabajos15/financiamiento/financiamiento.shtml

®® [dem.

% jdem.



5. RESULTADOS

De acuerdo con las estadisticas, “...en el primer trimestre del afio 2007, los
proveedores se ubicaron como la principal fuente de financiamiento de las
empresas del sector privado en México, por arriba de la banca comercial,
informé el Banco de México (Banxico). De acuerdo con la encuesta trimestral
sobre el financiamiento a las empresas, los proveedores obtuvieron 62.4 por
ciento de las respuestas, los bancos comerciales 18.2, otras empresas del
corporativo 13.0, oficina matriz 2.2, bancos extranjeros 1.7, banca de

desarrollo 1.6 y otros pasivos 0.9 por ciento.”®’

“El banco central indicé que durante el periodo reportado, 22.6 por
ciento de las empresas encuestadas sefialé que obtuvieron algun tipo de
crédito bancario y la mayoria de ellas (68.3 por ciento de las respuestas) lo
canalizé a capital de trabajo. El resto de las empresas lo destin a inversion,
con 12.4 por ciento de las respuestas; reestructuracion de pasivos, 10.3 por
ciento; operaciones de comercio exterior, 5.5 por ciento; y otros propositos,

3.5 por ciento.”®

“Durante el primer trimestre de 2007, los motivos sefialados por las
empresas encuestadas que no utilizaron crédito bancario (77.4 por ciento del
total) fueron principalmente las altas tasas de interés, con 31 por ciento de las

respuestas. Otros motivos para no utilizar financiamiento bancario fueron la

® proveedores la principal fuente de financiamiento, informacién recuperada el 05 de febrero
de 2008 de su sitio web: http://www.elsiglodetorreon.com.mx/noticia/274711.proveedores-la-
E[})Bri’ncipal—fuente—de—financiami.html

Idem.



incertidumbre econdmica, 11.8 por ciento; rechazo de solicitudes de crédito,
10.5 por ciento; negativa de la banca, 9.5 por ciento; y problemas de

reestructuracion financiera, 7.2 por ciento.”®

“Ademéas de los problemas para competir en el mercado, 4.2 por
ciento; escasa demanda por sus productos, 3.6 por ciento; problemas de
cartera vencida, 2.9 por ciento; y otros factores, 19.3 por ciento. Respecto a
las expectativas de su situacion crediticia, 68.4 por ciento de las empresas
encuestadas respondié que durante los proximos tres meses solicitara

financiamiento de algun tipo.”

“El banco central dijo que la participacién de los proveedores en el total
de respuestas sobre las fuentes de financiamiento utilizadas por las
empresas pequefias fue de 68.3 por ciento, en el caso de las medianas de
62.8, en las grandes de 55 y en las AAA de 48.4 por ciento. Refirid6 que la
utilizacién de crédito bancario respecto al trimestre anterior por parte de las
empresas pequefias y medianas disminuyé mientras que para las grandes y

AAA aumentd.”’°

“Segun datos de la Secretaria de Economia —en coordinacién con la
banca de desarrollo y las instituciones financieras — han diseflado 37

productos de crédito para PyMEs, a través de 16 entidades: 11 bancos

% proveedores la principal fuente de financiamiento, informacién recuperada el 05 de febrero
de 2008 de su sitio web: http://www.elsiglodetorreon.com.mx/noticia/274711.proveedores-la-
g)ori’ncipal—fuente—de—financiami.html

Idem



(banca comercial y banca de desarrollo), 1 unién de crédito y 4 sofoles”’*.

(Véase anexo 3).

“Las fuentes de financiamiento de las PyMEs corresponden a un 11%
de la banca comercial (tarjetas de crédito), 13% de recursos propios y un
76% con proveedores (pagos a plazos con un alto costo al tener implicito el
interés). No obstante, cabe destacar que los créditos de la banca comercial y
a pesar de que manejan capital garantizado por el Estado, no cubren las

necesidades de todos los microempresarios.”’?

" Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas
mexicanas y prespectivas de desarrollo, informacién recuperada el 28 de Enero de 2008 del
sitio web:
http://www.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%
Al1%C3%B1ez%20et%20al.pdf

2 [dem



6. CONCLUSIONES

En conclusién un pais se fortalece a través de su economia cuando crea
oportunidades, desarrollando dependencias, programas y estrategias para
gue su gente busque fuentes de ingreso que haga que el flujo de efectivo
cada vez sea mas constante y mas sélido. El objetivo de este trabajo ha sido
plasmar lo qué es una microempresa y como ésta tiene el impacto que hemos

descubierto que tiene en México.

Efectivamente las microempresas son la fuerza mas importante para
nuestro pais, ya que corresponden a un casi 92.36% del total de empresas
que tiene actividades y que generan grande sumas de dinero que se ven

reflejadas en nuestro PIB y en nuestras cuentas corrientes.

El Plan de Desarrollo Econdmico creado en el sexenio pasado, es uno
de los programas de apoyo, en donde, las microempresas gozan de mas
oportunidades para poder no so6lo ser empresas destacadas dentro del pais
sino fuera también. Asi es como los financiamientos son mas frecuentes, las
tasas de interés y de riesgo son mas bajas y las oportunidades de
crecimiento hacia el extranjero nos hacen convertirnos en un pais altamente
competitivo y que busca siempre la evolucion hacia algo mejor para sus

habitantes.



La falta de una visién, una buena administracién y control de los
insumos Yy las tecnologias de informacion, son algunos factores que impiden

el crecimiento de las microempresas.

Por lo tanto, y de acuerdo a informacion de Banxico las principales
alternativas de financiamiento para las MiPyMEs son:
1. capital propio,
2. proveedores,
3. factoraje a cadenas productivas (Nafinsa),
4. créditos bancarios,
5. crédito con otros intermediarios no bancarios, como
a) Uniones de crédito,
b) Sofoles (de objeto limitado),
c) Sofomes (de objeto mdultiple),
d) Arrendadorasy

e) Factorajes.
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8. ANEXOS

ANEXO 1

NUMERO DE EMPRESAS EN MEXICO EN EL 2007

SECTOR MICRO | PEQUENA | MEDIANA | GRANDE | TOTAL
INDUSTRIAL

Agropecuario 227 138 49 2 416
Mineria 98 37 28 29 192
Manufacturera 22,120 6,474 3,298 1,554 33,446
Construccién 8,706 2,862 478 68 12,114
Total Industrial 31,151 9,511 3,853 1,653 46,168
COMERCIAL

Comercial 367,659 10,045 3,176 1,428 @ 382,308
Total Comercial 367,659 10,045 3,176 1,428 @ 382,308
SERVICIOS

Comunicaciones 5,573 656 122 184 6,535
Servicios 108,863 9,692 1,185 1,193 = 120,933
Total Servicios 114,436 10,348 1,307 1,377 @ 127,468
Total 513,246 29,904 8,336 4,458 | 555,944

Fuente: Sistema de Informacion Empresarial Mexicano 2008
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Programas
Centro de Asesoria Empresarial Primer Contacto (SE)
Red Nacional de Centros Regionales para la Competitividad Empresarial
CETRO-CRECE (SE)
Fondo de Apoyo a la Micro, Pequeiia y Mediana Empresa FAMPYME (SE)
Fondo de fomento a la Integracion de Cadenas Productivas FIDECAP (SE)
Comité Nacional de Productividad e Innovaciéon Tecnol6égica COMPITE (SE)
Programa de Capacitacién y Modernizacién del Comercio Detallista
PROMODE (SE)
Programa de Promocién Sectorial PROSEC (SE)
Programa de Modernizacion Tecnoldgica PMT (CONACYT)
Programa de Cadenas Productivas (NAFIN)
Financiamiento NAFIN
Programa para establecer sistemas de aseguramiento de calidad en las
micro, pequeias y medianas empresas, 1ISO-9000 (SE)
Financiamiento (BANCOMEXT)
Servicios de Asistencia Técnica y Promocion para la Exportacion
(BANCOMEXT)
Programa Nacional de Auditoria Ambiental PNAA (SEMARNAT)
Fondo PyME (SE)

Contacto PyME (SE)

"3 Principales Resultados del Observatorio PyME en México



Anexo 3 — PRODUCTOS DE CREDITO

D) CREDIACTIVO PASAGUAS (SAMORTE)

b- capita’ de trabajo v actvs fijo

BAMCA DE DESARROLLO ¥ PRODUCTOC DESTING MONTD P VENTAS MINIMAS
INSTITUCION FINANCIERS
1 GRUPD FINAMCERD BANORTE 8) CREDIACTIVG [SANCATE . a- actwo fijo. a)5 100 000 - §11.2 A7 SN

o) 20% del capital contable sin exceder 51 mi on AT
SWVM.

¢} cREDITD MEGDCIOE MILLON [HBSC ).
dj cREDITO A NEGOCIZE EQUIFAMIENTO.
e) CREDITD A NEGDCIOE FARM REFECO.

c- capital de trabajo
d- magunaria y equipo.
e- capital de rabajo y equipamienio

2 BEVA HBancomer 8) TARJETA A KESCCIOE [BEVA) a- INsUmos, INYentarnos, enserss,_ eic. ) desde ¥ 75 mi hasia § 1 millon 1 55 mil T

3 HSBC d) cREDITD A NEGDCIDE (HEES ) a- capital de trabajo 3} 310 mi - ¥ 400 mil A 7/ min. 33,500 max. 53 millones
bl cREDITD A NEGOOIDE EQUPRAENTS MLLON | b- autos nuevos, flotillas pyme, transporie | mensuales
[rzac). pesado. o) Autes nuewvos hasts 5200 mil, fotlla pyrme hasta 3800

mil, ranspers pesade hasta 31.5 millones (31 MILLON,
F36 MILLONES A

] 3201 mil hasta ¥ 1.5 millones /1 milkcn a § 36
millones anuales

d) 100,000 hasta § 2 millones / § 38 MILLOMES A

&) 510 mi hasta $150 mil { § 400 mil anuales

FYMIE
bl FINANCIAMIENTC DE FEDIDOS ¥ DE LAS
VENTAZ A CREDITD HIR FYME.

b- pedidos y de ventas a crédites, de
acuerdo 3 su ciclo productivo.

4 SANTAMDER S=RFIM 8) CREDITD AGIL [EANTANDER-EERFIN] a- abierto. a) 550 md hasta $1 miflon F SWM
bl cREDITO PYME EMPREEAS EN MARTHA b- capital de frabajo o) 550 mid hasta 5750 mi, simultanecs hasta 51 milén
[SANTANDER-SERFIN]. 31 millon a 320 milones anuales
c) CREDITC PYME EMPREZAS EM MARCHA c- actwo fijo. ] ) 550 mil hasta 3730 mil, simutanecs hasta 51 mitén /
[SANTAKDER-SESFIN] F1 milzn 3 520 millenes anuales
5 BAMNREGID (Banco Maconal de a) REZI0 FYME. a- actwo fije (mag. ¥ eq.) a) 530 mil hasta 31 millon 7 WM
Maontzrrey, 8.C.) bl REZIO BYME. b- capital de frabajo o) B30 md hasta F400 mid / SV
i BAaNGO DEL AN (Insttucien de | &) PYRE B8N0 a- actwio fijo 3) 51 rmillen hasta 20 milones | 4 veces el monio
Banca Mitipis) bl MIPYME-BAJIC. b- capital de frabajo salicitado
o) 5200 md hasta 5298 mil { $700 mil anuales
T JMICRECE (Fidecomiso) 3l CRED PYME UNICREZE. a- capita’ de trabajo (empresas en ) 530 md hasta 3250 mid / SWVM
marcha) ) 530 mil hasta 3250 mil {max. el T0% del valor de
b) CREDI PYME UNICRESE. b- actwio fijo (empresas nuevas) activo) ' 5WVM
C) CREDI PYME UNICRESE. c- capita’ de trabajo (empresas nusvas) ] 530 mil hasta 250 ma / SV
d- activo fijo (empresas en marcha) o) 5%0 mil hasta 3250 mil {max. el 70% del valor de!
d) cREDN PYME UNICRESE. activo) 1 SV
B HIR (PYNE SOFCL) ) FINANCIARIERTS MAZUINATA Y EQUIFD HIR | 3- MaATWNana y equipo. 3) 5200 mil nasta oo millones | =Wl

o) 3250 mil hasta 53 millones § SWVM

BANCA DE DESARROLLO/

PRODUCTO

DESTING

MONTO ' VENTAS MINIMAS
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INSTITUCION FINANCIERA

B GRLUPC FIMAMCIERD MIFEL a) cREDITS PYME MIFEL a- capital de frabajo al
b) cREDITS PYME MIFEL b- active fijo. o) 50 mil hasta BDD mil UDES | wentas o ingresos nefos
¢} cREDITS PYME MIFEL c- adquisicion y remodelacion de de 5600 mil hasta 340 milones anuales, no presenie
inmuebles. guiebra técnica
i[1] EFENE a- TRANEPORTE FUBLICD (AFIRME] a- compra de equipo de franspore ) Sanl mil a 35 millones 1 500 md
b- actwe fijo. o) 5100 mil hasta 52 millones ISV
THIE [AFISME ). c- capital de frabajo ) 145 rmd UDIS hasta 700 mil UDIS /SSVM
1" BANS 3) REFACCIONARIO | cREDITe 2meLE (Banail | a- construccion o remedelacion y &) 148 rml UDIS hasta 700 mil UDIS P5WM
b) ARRENDAMIENTD [BANDI). adguisicion de activos fijos. o} 145 mil UDIS hasta 700 md LIDIS /S
b- magunaria de construccion y equipo de | o) 145 mil UDIS hasta 700 rmd LIDIS FEWA
o} cREDITS SIMFLE [BANSI). transporte

c- capital de frabajo

2 MERCURID @) CREDITD FYME |FINANCIERA MERCURIOLE) | a- capital de frabajo a) 31 millon hasta 35 mdlones! superiores a 35 millones
CREDITO PYME [FINANCIERA MERCURIZ) b- actwne fijo. 3 afio, para ciorgar créditos de mas de 31 millan hasta
Fmilones

) 51 millan hasta 35 milones’ superiores a 35 milcnes
3 afio, para ctorgar creditos de mas de 31 millen hasta

Fmilones
13 FICEN @) CREDITD FYME [FICEM ). a- capital de frabajo &) &1 milon hasta 55 milones 755 millones 3 5100
b) cREDITD BYME [FICEM ). b- financiamienio a largo plazo milones en promedic
¢} CREDITD BYME [FICEM ). c- proveedores ¥ clienies.
iE) BANAMEX @) CREDITS REVOLVENTE (SANMAMEX) a- capital de frabajo &) 3550 il F SMW
15 CREDITO PROMEGCCIOS a) CREDITD FRONEGOCIOS [20FOL)L a- capita de raba,o ¥ actvo fjo 2) 10 mil hasta 50 mil T5RW
i3] GRUPO SCOTIABAMNE @) BCOTIA FYME. a- capital de frabajo a) 5100 mil hasta eguivaents a 200 '11|I UCIE linea

revolventes sin plazo determinado PSR

Entidades | 16
Productos | 37

WM = sin ventas minimas, & =ANUALES, M =MENSUALES

MNOTA - La Secretaria de Economia, en coordinacion con (a3 banca de desamoio y las institucicnes firanceras han disefiado productes de crédite para PyMEs. El presente catdlogo de productos
de crédite PyME no requieren de garantia hipotecana, v el monto corresponde hasta por un millén de pesos, con tasa de interds topada y conocda.

El catdoge de produc tos de crédiio PyME, pusde consuliarse en: hitpfwew confaciopyme. gob.madextensionistas/ PRODUCTO_FUBASPE

FUEMTE: Elsiboracion propis con daiwos de la Secretaria de Economia

Fuente: Cota, Yafiez Rosario, Fuentes de Financiamiento para las Pequefias y medianas empresas mexicanas y prespectivas de
desarrollo, informacion recuperada el 28 de Enero de 2008 del sitio web:
http://lwww.sicbasa.com/tuto/AMECIDER2007/Parte%202%5CRosario%20Cota%20Y%C3%A1%C3%B1ez%20et%20al.pdf



